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Ringkasan
Usaha produksi selai labu siam merupakan usaha pengolahan makanan manis dengan bahan baku sayuran. Selai labu siam ini berawal dari wujud kepedulian tim PKMK terhadap kondisi sosial-ekonomi warga terutama para penjual labu siam dan mereka yang menderita hipertensi.Pelaksanaan program PKM Kewirausahaan ini di laksanakan pada bulan Oktober 2015-Januari 2015. Perencanaan dimulai dari awal Oktober dengan usaha untuk mencari pemasok bahan baku. Produksi perdana dilaksanakan pada minggu pertama bulan November 2015. Produk selai labu siam sebanyak 1000 bungkus dengan ukuran kemasan gelas plastik kecil dan kemasan botol plastik sedang. Produk tersebut dipasarkan di lingkungan kampus Unnes dan di pemukiman sekitar tempat produksi. Produk selai labu siam ini merupakan olahan makanan manis berbahan baku labu siam yang diolah sedemikian rupa sehingga didapatkan makanan yang enak dan baik untuk kesehatan. Strategi pemasaran yang digunakan tim PKMK adalah pemasaran langsung serta bekerja sama dengan kantin manuver di kampus Unnes,kantin dan koperasi mahasiswa serta di lingkungan sekitar Unnes . Produk ini dikemas dengan gelas plastik dan botol plastik serta diberi label, sehingga konsumen mudah mengenali produk tersebut serta menarik minat konsumen untuk membelinya.
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BAB 1
PENDAHULUAN
A. Latar Belakang Masalah
Buyam atau labu siam merupakan jenis sayuran yang mudah diperoleh dan harganya relatif terjangkau dikalangan masyarakat. Pada umumnya labu siam hanya dimanfaatkan untuk dijadikan masakan pelengkap nasi dengan cara pengolahan yang itu-itu saja,seperti ditumis dan disantan. Hal itu membuat selera konsumen terhadap labu siam kurang tinggi. Disamping itu nilai penjualan labu siam juga masih rendah .
Namun, ada beberapa hal tentang labu siam yang tidak diketahui oleh masyarakat banyak. Manfaat dari manfaat labu siam untuk kesehatan sangat banyak salah satunya adalah untuk mengendalikan tekanan darah.Penyakit itu biasanya diderita kalangan orangtua,tapi tidak menutup kemungkinan kalangan yang muda tidak luput dari penyakit tersebut.Ada banyak cara yang dilakukan masyarakat untuk mengkonsumsi labu siam yang dijadikan sebagai obat penurun hipertensi,salah satunya dengan merebus atau mengukus labu siam,dan mencampurkan labu siam dengan sayuran lain seperti mentimun. Jipang atau labu siam merupakan tumbuhan yang termasuk famili cucurbitaceae. Pada beberapa daerah, jipang terkenal dengan sebutan labu siam, hal ini dikarenakan tanaman ini didatangkan dari siam atau thailand, sedangkan di dunia dikenal dengan sebutan chayote
Kandungan asam folat pada buah labu siam termasuk cukup baik, yaitu 93 mkg per 100 g. Konsumsi 100 gr labu siam cukup untuk memenuhi 23,25% kebutuhan tubuh akan asam folat. Asam folat ini ternyata sangat penting bagi ibu hamil karena dapat mengurangi risiko kelahiran bayi cacat. Konsumsi asam folat yang rendah pada ibu hamil berhubungan erat dengan berat bayi lahir rendah dan kejadian tube defects atau gangguan otak. Labu siam mengandung kalium yang bermanfaat untuk memicu kerja otot dan simpul saraf. Kalium yang tinggi juga akan memperlancar pengiriman oksigen ke otak dan membantu memperlancar keseimbangan cairan, sehingga membuat tubuh menjadi lebih segar. Labu siam juga mengandung banyak air sehingga memiliki kandungan mineral yang baik. Belum lagi vitamin C, niasin atau B3 dan fosfor yang sangat baik bagi daya tahan tubuh dan tulang.
9

Dengan mengetahui banyaknya kandungan dan manfaat dari labu siam, serta kondisi yang ada dikalangan masyarakat, kami berinovasi untuk menciptakan olahan lain dari labu siam,yaitu “SELABUS (SELAI 


LABU SIAM)”dengan tujuan meningkatkan selera masyarakat terhadap labu siam dan untuk menaikkan nilai jual labu siam. Dengan demikian kami dapat memenuhi harapan masyarakat dalam mengkonsumsi makanan yang bermanfaat bagi kesehatan.  

B. Perumusan Masalah
1. Bagaimanakah menciptakan inovasi makanan baru, yaitu selabus  penurun hipertensi yang baik untuk dikonsumsi?
2. Bagaimana melaksanakan metode pelaksanaan produksi selabus penurun hipertensi ?
3. Bagaimana strategi pemasaran yang akan digunakan untuk mengembangkandan memperkenalkan produk baru kepada masyarakat?

C.  Tujuan
1. Menciptakan inovasi makanan baru, yaitu selabus penurun hipertensi yang baik untuk kesehatan
2. Melaksanakan metode pelaksanaan produksi selabus penurun hipertensi
3. Mengetahui dan menerapkan strategi pemasaran yang akan digunakan untuk mengembangkandan memperkenalkan produk baru kepada masyarakat.

D.   Luaran yang Diharapkan
Dengan usaha ini diharapkan dapat memenuhi kebutuhan masyarakat terutama bagi orang yang menderita hipertensi. selabus penurun hipertensi menghadirkan inovasi olahan makanan dari sayuran. Konsumen yang pertama dibidik adalah mahasiswa karena lokasi yang berada di sekitar kampus. Kami optimis dengan keunggulan usaha kami ini, karena kami menawarkan harga yang lebih terjangkau oleh mahasiswa.

E.   Kegunaan
Manfaat utama yang ingin didapat dari usaha ini adalah pengalaman
berwirausaha. Selain itu, kami mengharapkan usaha kami ini mampu
mendatangkan nilai ekonomis bagi barang yang selama ini banyak dianggap pengolahannya itu-itu saja. Selain itu usaha kami ini nanti akan
menjadi salah satu upaya untuk memberikan inovasi berupa makanan
baru bagi masyarakat, dengan bahan baku dari labu siam.




BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
Usaha ini dimulai dengan menjalin kerjasama dengan pihak-pihak yang menyediakan bahan baku yaitu labu siam. Bahan baku yang telah diperoleh akan dipusatkan di salah satu rumah dari anggota kelompok kami untuk melalui proses pembersihan dan proses produksi.
Langkah yang kami tempuh dalam pengelolaan produksi antara lain:
1.Desain produk
Untuk kemasan produk, kami memilih untuk menggunakan gelas plastik untuk yang akan dititipkan ke warung atau kantin, serta botol plstik ukuran sedang untuk pemasaran di outlet KOPMA. Selain terjaga kehigienisannya, gelas plastik dan botol plastik ini juga membuat tampilan penyajian lebih menarik dan lebih praktis. Untuk meningkatkan kualitas output, kami akan mencoba resep-resep baru dan mencoba untuk selalu mengikuti perkembangan selera masyarakat. Akan tetapi kami akan tetap konsisten pada tujuan memenuhi kebutuhan masyarakat mengenai makanan yang sehat untuk dikonsumsi.
2.Pertimbangan utama penentuan lokasi usaha.
Lokasi usaha yang kami pilih adalah dekat dengan lingkungan kampus dan pemukiman kost mahasiswa, dengan pertimbangan lokasi tersebut dekat dengan konsumen yang akan dituju.
3.Pengawasan kualitas
Untuk proses pengawasan, dilakukan terhadap bahan baku, proses dan juga produk jadi. Pengawasan bahan baku dilakukan dengan menjaga kesegaran bahan baku yang digunakan untuk pembutan selabus penurun hipertensi dengan cara membeli langsung bahan-bahan yang dibutuhkan tersebut kepada pemasok labu siam. Untuk pengawasan proses akan dilakukan dengan memperhatikan kebersihan dapur dan juga alat-alat yang digunakan. Sedangkan pada pengawasan produk jadi dilakukan rasa standar pada makanan-makanan yang diolah. Selain itu kami akan memastikan tidak digunakannya bahan-bahan aditif yang membahayakan kesehatan pelanggan. Produk yang akan kami tawarkan adalah selabus penurun hipertensi dengan dua variasi kemasan, yaitu kemasan gelas plastik kecil  dan kemasan botol plastik sedang .Produk berukuran gelas plastik kecil ldijual dengan harga Rp 2000,00 dan produk yang berukuran botol plastik sedang dijual dengan harga Rp 5000,00


BAB III 
METODE PELAKSANAAN

Metode pelaksanaan program ini dapat dibedakan menjadi 2 kelompok
besar, yaitu tahapan produksi dan tahapan pemasaran.

1.Tahapan Produksi
Teknik produksi “Selabus Penurun Hipertensi” menggunakan 3 macam tahap pengolahan makanan untuk menjamin kualitas produk kami, yaitu
membersihkan getah labu siam,memasak dan mengemas selai labu siam.

     a. Membersihkan getah labu siam
Langkah-langkah yang digunakan dalam pembuatan “Selai Buyam Penurun Hipertensi” adalah labu siam yang masih mentah di cuci lalu dipotong menjadi dua bagian.Selanjutkan hilangkan getah dengan cara menggosok-gosokan potongan labu siam dengan potongan labu siam yang lainnya.Setelah semua getah sudah keluar dari labu siam,kupas kulit labu siam sampai benar-benar bersih. Langkah selanjutnya adalah memarutnya.Setelah semua labu siam diparut,labu siam lalu siap untuk dimasak.

     b.Memasak Labu Siam
Siapkan semua alat dan bahan yang akan digunakan dalam pembuatan “Selabus Penurun Hipertensi” yang terdiri dari kompor gas,wajan,soled,baskom,labu siam yang sudah dibersihkan dan diparut,dan gula pasir.Setelah semua alat dan bahan siap,yang pertama dilakukan adalah menyalakan kompor gas dan meletakkan wajan . Lalu labu siam yang sudah dibersihkan dan diparut tadi dituangkan ke dalan wajan. Tidak perlu menambahkan air karena labu siam sudah mengandung banyak air.Aduk-aduk labu siam sambil menunggu labu siam mendidih tambahkan gula pasir sesuai selera.Setelah labu siam mendidih maka diamkan sebentar.Tunggu beberapa menit sampai selai labu siam matang.Setelah matang matikan kompor gas dan tunggu sampai selai dingin,lalu siap untuk dikemas dalam kemasan yang praktis dan menarik.

     c.Mengemas Selai Labu Siam
	Mengemas selai labu siam dalam kemasan yang telah kami siapkan yaitu berupa kemasan gelas plastik dan ada juga didalam kemasan botol ukuran sedang yang sudah ada label “Selabus Penurun Hipertensi”.Pengemasan dilakukan dengan cara manual dan dengan menggunakan mesin untuk menutup kemasan. Setelah selai labu siam sudah dikemas dengan rapi dan baik,maka “Selai Buyam Penutun Hipertensi” siap untuk dipasarkan.

2.Tahapan Pemasaran
Pemasaran produk akan dilakukan dilakukan di lingkungan kampus Unnes pada tahapan awal secara reseller. Kemudian pada bulan ketiga pelaksanaan program penjualan akan diperluas hingga ke lingkungan di luar kampus Unnes.Strategi pemasaran akan meliputi beberapa hal antara lain:

     a. Strategi Produk
“Selabus Penurun Hipertensi” merupakan produk baru bagi pasar di
Indonesia, sehingga diperkirakan belum akan ada kompetitor yang muncu lpada
tahun pertama penjualan produk. Oleh sebab itu, Selabus Penurun Hipertensi akan memaksimalkan produksi sepanjang pelaksanaan program ini. Peningkatanproduksi produk akan dilakukan secara bertahap dengan penambahan yangsignifikan di sepanjang pelaksanaan program. Tujuannya adalah untuk
mendapatkan pasar sebesar mungkin serta membangun kepercayaan pasar
terhadap produk kami. Dengan demikian ketika pada tahun berikutnya muncul
kompetitor posisi perusahaan dan produk kami di pasar Indonesia sudah cukup
kuat.

     b. Strategi Harga
Salah satu aspek penting dalam penjualan produk adalah kepemimpinan
harga. Oleh sebab itu Selabus Penurun Hipertensi akan berusaha untuk meletakkan harga produk kami di bawah harga produk lain yang sejenis. Harga minimal akan kami terapkan di awal penjualan sebagai masa promosi. Kemudian di sepanjang program ini harga akan terus dinaikkan secara bertahap, namun harga akhir yang kami terapkan akan tetap di bawah harga produk lain yang sejenis. Melalui strategi kepemimpinan harga ini diharapkan dapat menjangkau pasar dari berbagai kalangan sebanyak-banyaknya.

     c. Strategi Promosi
Promosi mutlak harus dilakukan mengingat produk “Selai Buyam Penurun Hipertensi” adalah produk baru yang belum banyak dikenal masyarakat. Promosi akan dilakukan melalui selebaran ke kampus-kampus serta angkutan umum untuk
memperkenalkan produk kami dan manfaatnya bagi kesehatan. Strategi tersebut
akan dilakukan pada awal penjualan, sehingga pada akhir periode ini diharapkan
“Selai Labu Siam” sudah dikenal oleh masyarakat dan informasinya
dapat disebarkan dari mulut ke mulut. Selanjutnya setelah periode awal penjualan,
promosi akan terus dilanjutkan melalui kedai-kedai penjualan “Selai Buyam Penurun Hipertensi” dalam bentuk banner dan advertisement lain.

 


    d. Strategi Distribusi
Penjualan produk tahap awal akan difokuskan di kampus Unnes. Kemudian dilanjutkan dengan penjualan di sekitar kampus Unnes setelah satu bulan penjualan.
Selain itu, setiap hari minggu penjualan juga akan dilakukan di tempat-tempat
khusus yang didatangi banyak orang, yaitu di Pasar Krempyeng dan di Alun-alun Ungaran. Tempat-tempat semacam ini memiliki potensi untuk memperkenalkan produk “Selabus Penurun Hipertensi” pada
masyarakat Semarang dari berbagai wilayah bahkan dari luar kota Semarang.























BAB IV
A.Anggaran Biaya
	No
	Jenis Pengeluaran
	Biaya

	1
	Peralatan penunjang Kompor gas, Tabung gas,wajan,soled,parut,baskom,pisau,talenan,ember,mesin pres,gelas plastik,botol plasti,kulkas, cool box,label kemasan
	5.248.000

	2
	Bahan habis pakai labu siam,gula pasir,pengisian gas
	600.000

	3
	Perjalanan dari rumah ke empat penjual labu siam,ketempat pembuatan banner,ke tempat pembuatan selebaran,ke tempat lokasi penjualan
	800.000

	4
	Lain-lain selebaran dan cetak,banner dan cetak,meja dan kursi stand,kalkulator,buku kas,alat tulis,pembuatan rekening,stempel,kuitansi,proposal,laporan akhir
	1.167.500

	Jumlah
	7.815.500



B.Jadwal Kegiatan
	No
	Tahapan
	Lama pelaksanaan (Minggu)

	1
	Persiapan tempat dan peralatan produksi
	1

	2
	Optimasi Produksi
	4

	3
	Pembuatan design tetap kemasan
	2

	4
	Uji coba dan optimasi produk
	2

	5
	Penjualan di lingkungan kampus
	2

	6
	Penjualan di luar lingkungan kampus
	2

	7
	Promosi media cetak dan internet
	1

	8
	Evaluasi
	2

	Jumlah
	16


	







LAMPIRAN
Lampiran 3.1 Jadwal Kegiatan
	Tahapan
	Bulan ke

	
	1
	2
	3
	4

	Persiapan tempat dan peralatan produksi
	V
	
	
	

	Optimasi Produksi
	V
	V
	
	

	Pembuatan design tetap kemasan
	
	V
	
	

	Uji coba dan optimasi produk
	
	V
	V
	

	Penjualan di lingkungan kampus
	
	[bookmark: _GoBack]
	V
	

	Penjualan di luar lingkungan kampus
	
	
	V
	

	Promosi media cetak dan internet
	
	
	V
	V


	Evaluasi

	
	
	
	V























Lampiran 3.2 Biodata Ketua, Anggota, dan Dosen Pembimbing
1.Dosen Pembimbing
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Prof.Dr.Sudarmin,M.Si

	2
	Jenis Kelamin
	Laki-laki

	3
	Program Studi
	Pendidikan IPA

	4
	NIP
	19660123 1992031003

	5
	Tempat dan Tanggal lahir
	Boyolali,23 Januari 1966

	6
	E-mail
	darsudarmin@yahoo.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	081225789491



B. Riwayat Pendidikan
	
	S1
	S2
	S3

	Nama institusi
	IKIP Semarang
	Universitas Gajah Mada
	Universitas Pendidikan Indonesia 

	Jurusan
	Pendidikan Kimia
	Ilmu Kimia
	Pendidikan IPA



2.Ketua Kegiatan
   A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Ika Liawati

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan IPA

	4
	NIM
	4001415038

	5
	Tempat dan Tanggal lahir
	Kebumen,7 September 1996

	6
	E-mail
	Ika.liawati28@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	089652419246



B.Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama institusi
	SD Negeri 4 Purbowangi
	SMP Negeri 1 Gombong
	SMA Negeri 1 Gombong

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Lulus
	2009
	2012
	2015



3.Anggota
 A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Lana Fahira Nikmah

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan IPA

	4
	NIM
	4001415051

	5
	Tempat dan Tanggal lahir
	Pemalang,25 Desember 1997

	6
	E-mail
	lanafn@ymail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	085950536962



     B.Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama institusi
	MI Negeri Sugihwaras
	SMP Negeri 4 Pemalang
	Ma Nurul Ulum

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Lulus
	2009
	2012
	2015



     A. IdentitasDiri
	1
	Nama Lengkap
	Mega Ayu Mardiyani

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan IPA

	4
	NIM
	4001415001

	5
	Tempat dan Tanggal lahir
	Wonogiri,29 Desember 1996

	6
	E-mail
	megaayum@yahoo.co.id

	7
	Nomor Telepon/HP
	082225014362



B.Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama institusi
	SD Negeri 4 Ngadirojo Lor
	SMP Negeri 7 Wonogiri
	SMA Negeri 2 Wonogiri

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Lulus
	2009
	2012
	2015



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa 

Semarang,25 September 2015
Pengusul
 




(    Ika Liawati     )                                    



Lampiran 3.3 Justifikasi Anggaran Kegiatan
	Material
	Justifikasi
	Kuantitas
	Harga satuan (Rp)
	Jumlah (RP)

	Kompor gas
	Memasak labu siam
	2
	200.000
	400.000

	Tabung gas
	Memasak labu siam
	2
	100.000
	200.000

	Wajan
	Memasak labu siam
	4
	25.000
	100.000

	Soled
	Memasak labu siam
	4
	10.000
	40.000

	Parut
	Menghaluskan labu siam
	6
	7.000
	42.000

	Baskom
	Tempat menampung labu siam yang telah diparut
	5
	10.000
	50.000

	Pisau
	Memotong labu siam 
	4
	3.000
	12.000

	Talenan
	Tatakan untuk memotong labu siam
	4
	6.000
	24.000

	Ember
	Tempat mencuci labu siam
	3
	10.000
	30.000

	Mesin Pres
	Menutup plastik penutup pada kemasan
	1
	200.000
	200.000

	Gelas plastik
	Kemasan untuk ukuran yang kecil
	1000
	500
	500.000

	Botol plastik
	Kemasan i ukuran yang kecil untuk ukuran yang lebih besar dar
	1000
	1000
	1000.000

	Kulkas
	Tempat penyimpan selai sebelum didistribusikan
	1
	900.000
	900.000

	Cool box
	Tempat selai saat di tempat penjualan
	2
	375.000
	750.000

	Label kemasan
	Identitas kemasan
	2000
	500
	1000.000

	Subtotal (Rp)
	5.248.000



1. Bahan Habis Pakai

	Material
	Justifikasi
	Kuantitas
	Harga satuan (Rp)
	Jumlah (RP)

	Labu Siam
	Bahan baku 
	50 kg
	3.000
	150.000

	Gula Pasir
	Bahan tambahan
	25 kg
	10.000
	250.000

	Pengisian gas
	Mengisi gas yang sudah habis
	4
	50.000
	200.000

	Subtotal (Rp)
	600.000



2. Perjalanan

	Material
	Justifikasi
	Kuantitas
	Harga satuan (Rp)
	Jumlah (RP)

	Dari rumah ke tempat penjual labu siam
	Membeli labu siam kepada penjual
	2
	50.000
	100.000

	Ke tempat pembuatan banner
	Memesan banner yang akan digunakan untuk mengenalkan produkk
	4
	25.000
	100.000

	Ke tempat pembuatan selebaran
	Membuat selebaran yang akan diedarkan 
	4
	50.000
	200.000

	Ke tempat lokasi penjualan
	Menjualkan selai labu siam di berbagai tempat yang sudah di tentukan
	8
	50.000
	400.000

	Subtotal (Rp)
	800.000



3. Lain-lain

	Material
	Justifikasi
	Kuantitas
	Harga satuan (Rp)
	Jumlah (RP)

	Selebaran dan cetak
	Menyebarkan informasi tentang produk selai labu siam
	500 (lembar)
	500
	250.000

	Banner dan cetak
	Menyebarkan informasi tentang produk selai labu siam
	1 (lembar)
	75.000
	75.000

	Meja dan kursi stand
	Tempat untuk meletakkan labu siam saat dijualkan 
	1 (unit)
	500.000
	500.000

	Kalkulator
	Menghitung segala hal yang berhubungan dengan finalsial
	1
	
	50.000

	Buku kas
	Menulis segala sesuatu yang penting dan berhubungan dengan finansial
	1
	
	7.500

	Alat tulis
	Menulis
	4
	3.000
	12.000

	Pembuatan rekening
	Perantara pembayaran antara pihak lain 
	1
	
	6.000

	Stempel
	Menstempel 
	1
	
	75.000

	Kuitansi
	Membuat bukti pembayaran yang diperlukan
	1
	
	2.000

	Proposal
	Mengajukan prorosal pkm k
	1
	75.000
	75.000

	Laporan akhir
	Menyelesaikan laporan kegiatan pkm k
	1
	115.000
	115.000

	Subtotal (Rp)
	1.167.500

	Total 
	7.815.500






























Lampiran 3.4 Susunan Organisasi Tim Kegiatan dan Pembagian Tugas

	No
	Nama/NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi waktu (jam/minggu)
	Uraian tugas

	1
	Ika Liawati/4001415038
	Pendidikan IPA
	IPA
	 7 minggu
	Menyusun rancangan kegiatan dan proposal,melakukan survei pemasok bahan baku dan melakukan produksi selai labu siam

	2
	Lana Fahira Nikmah/4001415051
	Pendidikan IPA
	IPA
	4 minggu
	Mengupload proposal ke SIMLITABNAS,melakukan promosi melalui sosial media,selebaran dan banner 

	3
	Mega Ayu Mardiyani/4001415001
	Pendidikan IPA
	IPA
	5 minggu
	Memasok selai labu siam ke tempat-tempat yang sudah disepakati dan membuat laporan akhir
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SURAT PERNYATAAN KETUA PELAKSANA
Yang bertanda tangan di bawah ini:
Nama		  : Ika Liawati
NIM 		  : 4001415038
Program Studi	  : Pendidikan IPA
Fakultas 	  : Matematika dan Ilmu Pengetahuan Alam

Dengan ini menyatakan bahwa proposal PKM-K saya dengan judul:
SELABUS PENURUN HIPERTENSI
yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernahdibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.
  							Semarang,25 September 2015
Mengetahui, 						Yang menyatakan,
Pembantu Rektor 	



(            Ika Liawati          )
NIM.4001415038



Bidang kemahasiswaan,
                          


(Dr.Bambang Budi Raharjo,M.Si )
NIP.19601217 1986011001
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