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BAB I
PENDAHULUAN
1.1 Latar Belakang
Wilayah Gunungpati merupakan wilayah yang memiliki peluang bisnis yang baik. Alasannya karena Gunungpati merupakan wilayah padat penduduk, yakni puluhan ribu mahasiswa yang tengah menuntut ilmu di Universitas Negeri Semarang.
Peluang usaha yang menjanjikan untuk dijadikan sebuah bisnis  adalah laundry. Bisnis ini tidak akan pernah sepi dari pelanggan karena bagaimanapun kebanyakan mahasiswa membutuhkan jasa tukang cuci apabila mereka tidak terbiasa atau tidak punya waktu untuk mencuci. Namun, keberadaan laundry di wilayah Gunungpati jumlahnya masih sedikit. Jumlah yang sedikit itu, membuat harga jasa laundry di wilayah Gunungpati menjadi mahal. Selain mahal, pelayanan yang kurang baik sering didapatkan para pengguna jasa laundry yakni pakaian pelanggan yang tertukar atau hilang. Hal ini tentu merupakan masalah yang perlu dicarikan solusinya. Oleh sebab itu, kami tertarik membuka usaha “Laundry Move On” sebuah usaha yang bergerak di bidang jasa komersial yakni jasa mencuci pakaian. Hadir dengan konsep marketing yang berbeda, Laundry Move On menjadi solusi atas masalah yang terjadi di dalam bisnis laundry yang ada di wilayah Gunungpati.
Kami menyediakan beragam fasilitas yang unik dan berbeda sebagai misi dan visi kami untuk memberikan layanan prima bagi pelanggan Laundry Move On. Jika usaha laundry biasanya hanya menerima cucian dalam bentuk kiloan yang dibayar dengan kisaran harga Rp. 3000,- sampai Rp. 4000,- per kilo, kami menerima dalam bentuk lain yakni menerima cucian dengan beragam paket yang kami sediakan. Ada tiga paket yang tersedia yakni: Paket pertama adalah paket Reguler, yakni paket laundry dengan harga Rp. 2500,- per kilo untuk sekali mencuci, mengeringkan, kemudian disetrika. Paket kedua adalah Paket Silver. Untuk dapat menikmati layanan silver, pelanggan harus membeli  pulsa kuota laundry seharga Rp. 30.000,- untuk fasilitas mencuci, mengeringkan, kemudian disetrika tanpa menggunakan pewangi selama satu bulan penuh. Kapanpun dan sebanyak apapun cucian, Laundry Move On akan melayaninya sesuai dengan tenggang waktu kuota pulsa laundry berakhir. Sedangkan yang terakhir adalah Paket Gold. Pelanggan harus membeli pulsa kuota laundry seharga Rp. 50.000,-  untuk mendapatkan fasilitas seperti paket silver ditambah dengan pemakaian pewangi saat disetrika serta fasilitas antar jemput pakaian ke pelanggan.
Beragam fasilitas tersebut pasti membuat pelanggan puas, sehingga permintaan akan stabil dan meningkat. Kami yakin usaha “Laundry Move On” akan berkembang dan mampu menghasilkan keuntungan untuk mahasiswa yang menjalankannya.
1.2 Perumusan Masalah 
Berdasarkan latar belakang masalah di atas, maka permasalahan yang akan dibahas dalam program ini adalah sebagai berikut : “Bagaimanakah menumbuhkan kreativitas berwirausaha dengan menciptakan peluang bisnis yang berorientasi pada profit pada usaha “Laundry Move On”?
1.3 Tujuan 
Tujuan yang hendak dicapai dengan adanya program kewirausahaan ini, di antaranya yaitu :
1. Untuk mendapatkan keuntungan, sebagaimana layaknya wirausahawan.
2. Untuk menghasilkan jasa laundry yang inovatif, unik, dan berbeda dari usaha laundry yang ada di wilayah Gunungpati sebelumnya.
3. Memberikan alternatif usaha kepada mahasiswa yang bergerak dibidang jasa komersial.
1.4 Luaran yang diharapkan
Adapun luaran yang diharapkan dari program ini adalah sebagai berikut :
1. Jasa komersial berupa jasa mencuci pakaian
2. Artikel tentang peluang bisnis “Laundry Move On”
3. Terciptanya peluang usaha yang bergerak dibidang jasa yang mengacu pada prinsip layanan prima.
1.5 Kegunaan Program
Kegunaan program kreativitas mahasiswa ini adalah sebagai berikut :
1. Meningkatkan kreativitas inovatif mahasiswa dalam usaha yang bergerak dibidang jasa.
2. Memberi alternatif bagi mahasiswa pada khususnya dan masyarakat Gunungpati  pada umumnya dalam menggunakan jasa laundry.


BAB II
GAMBARAN UMUM  RENCANA USAHA
2.1 Prospek Usaha Laundry Move On
Melalui pengamatan dan survei yang kami lakukan di sekitar wilayah Gunungpati, keberadaan usaha laundry masih sedikit padahal kebutuhan akan jasa laundry semakin meningkat. Oleh karena itu, hadirnya usaha “Laundry Move On” menjadi peluang usaha yang menjanjikan. Beragam failitas unik dan berbeda dengan layanan prima kami tawarkan melalui ketiga paket yang ada di Laudry Move On. Tersedia paket reguler, paket silver, dan paket gold yang disesuaikan dengan kebutuhan para pelanggan. Sehingga pelanggan akan merasa puas dan usaha ini akan terus meningkat.
2.2 Kelebihan Laundry Move On
a. Harga yang lebih murah jika dibandingkan dengan harga jasa laundry yang sudah ada
b. Konsep marketing yang berbeda dan unik yakni adanya beragam pilihan paket laundry, ada paket reguler, paket silver, dan paket gold. Berikut ini akan diuraiankan secara singkat dari paket-paket yang ada di Laundry Move On ; 1) Paket reguler adalah paket dengan fasilitas dicuci, dikeringkan, dan disetrika dengan biaya Rp. 2500,- per kilo; 2) Paket silver adalah paket dengan fasilitas dicuci, dikeringkan, dan disetrika tanpa menggunakan pewangi pakaian. Untuk menikmati beragam layanan dari paket silver, pelanggan cukup membeli pulsa kuota laundry seharga Rp. 30.000,- untuk satu bulan penuh masa berlakunya dan; 3) Paket gold adalah paket yang menawarkan fasilitas laundry hampir sama dengan paket silver ditambah dengan pemakaian pewangi saat disetrika serta fasilitas antar jemput pakaian ke pelanggan selama satu bulan penuh. Untuk menikmati fasilitas yang ada di paket gold, pelanggan cukup membeli pulsa kuota laundry seharga Rp. 50.000,-
2.3 Peluang Pasar
Laundry Move On sebagai usaha yang bererak dibidang jasa komersial merupakan usaha laundry yang menawarkan konsep marketing yang berbeda dan unik. Peluang usaha ini sangat menjanjikan terlebih untuk mahasiswa, dosen, dan masyarakat Gunungpati yang memiliki mobilitas tinggi sehinga ketersedian waktu untuk mencuci tidak ada.
2.4 Strategi Pemasaran yang Akan diterapkan
Strategi pemasaran yang akan digunakan dalam usaha “Laundry Move On” ini menggunakan analisis Marketing Mix (bauran pemasaran) 4 P yaitu mengenai kebijakan produk, harga, promosi, dan distribusi.
1. Kebijakan Produk
Usaha ini bergerak dibidang jasa komersil. jenis jasa yang dihasilkan berupa jasa mencuci pakaian. Kebijakan yang diambil agar usaha ini diminati banyak pelanggan adalah dengan menerapkan layanan prima. 
2. Kebijakan Harga
Harga yang diberikan kepada pelanggan yakni harga yang telah ditentukan oleh pemilik usaha. Harga ini berbeda-beda disesuaikan dengan beragam paket yang ditawarkan. Untuk paket reguler sebesar Rp. 2500,- perkilo untuk satu kali pemakaian jasa mencuci, paket sebesar Rp. 30.000,- dan paket gold sebesar Rp. 50.000,-.
3. Kebijakan Promosi
Untuk meningkatkan hasil penjualan ini maka perlu dilakukan promosi. Bentuk promosi ini diantaranya yaitu dari mulut ke mulut, dengan menggunakan pamflet, spanduk, dan media promosi lainnya yang disebar di tempat-tempat strategis yakni area kampus dan papan pengumuman. 
4. Kebijakan distribusi 
kebijakan distribusi dilakukan secara berkala kepada para pelanggan yang tetap “Laundry Move On” dengan pemberian rewerd berupa kupon gratis dengan paket reguler setiap bulannya. Selain itu, upaya ekspansi kami lakukan dengan membuat “Laundry Move On Online” melalui situs jejaring sosial. website atau blog. Hal ini diharapkan sasaran pemasaran bukan hanya mahasiswa dan dosen Universitas Negeri Semarang, serta masyarakat Gunungpati, akan tetapi masyarakat sekitar Semarang.
 

BAB III
METODE PELAKSANAAN 
	Program Kreativitas Mahasiswa bidang kewirausahaan ini terbagi menjadi tiga tahap yakni tahap persiapan, tahap pelaksanaan, dan tahap monitoring.
3.1 Tahap Persiapan
Tahap pertama yaitu tahap persiapan, meliputi persiapan menyewa tempat usaha dan mempersiapkan alat dan bahan untuk mendukung usaha “Laundry Move On”.
a. Lokasi Usaha
Bisnis laundry sangat ditentukan oleh letak lokasi yang strategis agar mudah dijangkau oleh pelanggan. Oleh karena itu, kami akan menyewa atau mengontrak sebuah rumah yang berada di lingkungan padat kos di Kelurahan Sekaran. 
b. Alat dan Bahan
Alat yang dibutuhkan dalam usaha “Laundry Move On” adalah mesin cuci, setrika, meja setrika, gantungan baju, rak kaca, ember, keranjang, meja dan kursi. Sedangkan bahan yang digunakan adalah detergen, pewangi dan pelembut pakaian, pelicin seterika, kantong plastik, nota, alat tulis, spanduk, dan stempel. 
3.2 Tahap Pelaksanaan 
Pada tahap pelaksanaan yakni tahap di mana jasa laundry digunakan. Berikut ini adalah langkah-langkahnya (Paket Gold);
a. Langkah 1 : Mencuci pakaian dengan detergent menggunakan mesin cuci 
b. Langkah 2 : Mengeringkan pakaian yang telah dicuci 
c. Langkah 3 : Menyetrika pakaian yang telah kering dengan pemakaian pewangi dan pelembut pakaian
d. Langkah 4 : Memasukan pakaian ke dalam kontung plastik
e. Langkah 5 	: Mengantar-jemput pakaian ke pelanggan
3.3 Tahap Monitoring
Tahap ketiga yakni tahap monitoring, rekan kerja tim dipantau cara kerjanya oleh tim pelaksana atau evaluator dari pusat dalam hal proses pelayanan jasa, pemasaran, dan distribusi kepada sasaran atau pelanggan, lalu melakukan evalusi kecil.


BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
3.4 Anggaran Biaya
Tabel 1. Ringkasan Anggaran Biaya PKM-K
	No
	Jenis Pengeluaran
	Biaya

	1
	Peralatan Penunjang
	Rp    4.800.000,00

	2
	Bahan Habis Pakai
	Rp    6.650.000,00

	3
	Perjalanan
	Rp       300.000,00 

	4
	Lain-Lain
	Rp.      750.000,00

	Jumlah
	Rp  12.450.000,00



3.5 Jadwal Kegiatan
Tabel 2. Jadwal Kegiatan
	No
	KEGIATAN
	BULAN

	
	
	1
	2
	3
	4

	1.
	Penyewaan tempat, penyiapan perlengkapan-perlengkapan, dan mengurus administrasi
	
	
	
	

	2.
	Promosi tentang usaha laundry Move On
	
	
	
	

	3.
	Proses pemakaian jasa laundry  Move On kepada pelanggan
	
	
	
	

	4.
	Penghitungan hasil, Evaluasi dan penyusunan laporan.
	
	
	
	



















LAMPIRAN-LAMPIRAN
Lampiran 1. Biodata Ketua dan Anggota
1. Ketua Pelaksana
A. Identitas diri
	1
	Nama Lengkap
	Itmam Ardiana

	2
	Jenis Kelamin
	Laki-Laki

	3
	Program Studi
	Pendidikan Pancasila dan Kewarganegaraan

	4
	NIM
	3301412144

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Banyumas, 28 Juli 1994

	6
	E-mail
	itmam.ardians@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	089665755655



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA/SMK

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Masuk-Keluar
	2000 – 2006
	2006 – 2009 
	2009 – 2012 



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	



D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan.

						Semarang, Juni 2015
						Pengusul,


						Itmam Ardiana
						3301412144

2. Anggota Pelaksana 1
A. Identitas diri
	1
	Nama Lengkap
	

	2
	Jenis Kelamin
	

	3
	Program Studi
	

	4
	NIM
	

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	

	6
	E-mail
	

	7
	Nomor Telepon/HP
	



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA/SMK

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Masuk-Keluar
	
	
	



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	



D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan

						Semarang, Juni 2015
						Pengusul,



						(anggota 1)

3. Anggota Pelaksana 2
A. Identitas diri
	1
	Nama Lengkap
	

	2
	Jenis Kelamin
	

	3
	Program Studi
	

	4
	NIM
	

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	

	6
	E-mail
	

	7
	Nomor Telepon/HP
	



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA/SMK

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Masuk-Keluar
	
	
	



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	



D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan.

						Semarang, Juni 2015
						Pengusul,



						(anggota 2)
						

4. Anggota Pelaksana 3
E. Identitas diri
	1
	Nama Lengkap
	

	2
	Jenis Kelamin
	

	3
	Program Studi
	

	4
	NIM
	

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	

	6
	E-mail
	

	7
	Nomor Telepon/HP
	



F. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA/SMK

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Masuk-Keluar
	
	
	



G. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	



H. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan.

						Semarang, Juni 2015
						Pengusul,



						(Anggota 3)
						 


Lampiran 2 : Anggaran Biaya
a. Analisis Keuangan
Rincian Bahan Habis Pakai 
Detergent  						Rp.    800.000,00
Pewangi dan Pelembut Pakaian			Rp.    500.000,00
Pelicin Setrika 					Rp.    300.000,00
 Kantong Plastik 					Rp.    300.000,00
Nota						Rp.     200.000,00
Alat Tulis						Rp.     150.000,00
Spanduk dan MMT				Rp.     800.000,00
Stempel 						Rp.     200.000,00 
Label						Rp.     200.000,00
                  Voucer Pulsa Laundry				Rp.     200.000,00
Sewa tempat					Rp.  3.000.000,00

Jumlah keseluruhan bahan habis pakai		Rp.  6.650.000,00
Rincian Peralatan Penunjang
Mesin Cuci 					Rp.  2.000.000,00
Setrika						Rp.     400.000,00
Meja Setrika					Rp.     300.000,00
Gantungan Baju					Rp.     300.000,00
Rak  Kaca						Rp      800.000,00
Ember						Rp.     200.000,00
Keranjang						Rp.     300.000,00
Meja dan Kursi					Rp.     500.000,00

Jumlah Keseluruhan Peralatan Penunjang	Rp.  4.800.000,00 
Penyusutan Aktiva
No.  Nama Aktiva 	Umur Ekonomis	Penyusutan
1.   Mesin Cuci		     4 Tahun                  Rp.       20.000,00

Jumlah Penyusutan				Rp.       20.000,00
Perjalanan
Pergi ke pasar Johar membeli perlengakapan	Rp.     300.000,00
limbah perca celana jeans
Lain-Lain
Publikasi (Pamflet, banner, leaflet) 		Rp.     500.000,00
Administrasi					Rp.     100.000,00
Pembuatan Laporan				Rp.     150.000,00

Jumlah Keseluruhan				Rp.     750.000,00	
Total Anggaran Biaya				Rp.12.450.000,00
Analisis Pendapatan 
Pemakaian jasa dalam satu bulan usaha laundry Move On, adalah 15 pelanggan paket reguler, 7 paket pelanggan paket silver, dan 4 paket pelanggan paket gold, sehingga;
Pendapatan perbulan 				
Paket Reguler				           =Rp. 375.000,00
Paket Silver				           =Rp. 210.000,00
Paket Gold					           =Rp. 200.000,00

Total Pendapatan Perbulan		          =Rp. 785.000,00
Total biaya operasional perbulan (meliputi
Biaya perjalanan dan administrasi)	           =Rp. 400.000,00
Keuntungan tiap bulan 			           =Rp. 385.000,00
Analisis Kelayakan Usaha
1. Break Event Point (BEP)
BEP dalam satu bulan dapat dihitung sebagai berikut :
	BEP volume produksi	= Total biaya operasional
		                Harga
		= Rp. 400.000
		     Rp.50.000								= 8
	Artinya, pada volume pemakaian jasa sebanyak 6 paket gold, usaha laundry Move On tidak mengalami keuntungan dan kerugian (impas).
2. B/C Ratio
	B/C Ratio 		=       Hasil penjualan
		    Total biaya operasional 
							 = Rp. 785.000.00
							     Rp. 400.000												 = 1,96
	B/C > 1 maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya tiap satuan biaya pemakaian jasa laundry yang dikeluarkan diperoleh hasil sebesar 1,96 kali lipat.
3. ROI (return On Investment)
	ROI	= Keuntungan
			   Total biaya
		= Rp.385.000
		          Rp.400.000
			= 0,96
	Artinya, usaha ini layak untuk dikembangkan karena setiap pembiayaan 100,00 diperoleh keuntungan sebesar Rp. 96,-
4. Perhitungan  Pengembalian Modal
Pengembalian Modal		= Keuntungan+penyusutan
 						                  Jumlah modal awal		  							           = 385.000+ 20.000 x 100 %
								6.650.000	
						           =  6,09 %
	Berdasarkan perhitungan analisis kelayakan di atas, maka usaha Laundry Move On layak untuk dilaksanakan. Jadi gambaran usaha yang direncanakan benar-benar menjanjikan profit untuk menjamin peluang usaha.
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Yang bertanda tangan di bawah ini :
Nama               : Itmam Ardiana 
NIM                 : 3301412144
Program Studi  : Pendidikan Pancasila dan Kewarganegaraan
Dengan ini menyatakan bahwa usulan Program Kreativitas Mahasiswa bidang kewirausahaan saya dengan judul :
“LAUNDRY MOVE ON”
yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat  original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.

Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku, dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.

Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.

                                                                             Semarang, Juni 2015
Mengetahui, 	      
Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan 	Yang menyatakan,
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