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RINGKASAN
ES MABUK ( Martabak Buah Krim ) merupakan sebuah inovasi makanan baru yang di kreasikan dengan berbagai macam buah. Es Mabuk ini bisa menjadi pilihan baru bagi kuliner di Indonesia, terutama di kalangan para mahasiswa. Para mahasiswa biasanya menyukai hal-hal yang bersifat baru dan unik, selain itu juga es mabuk ini mempunyai rasa yang enak dan juga murah, sehingga pas dikantong para mahasiswa dan masyarakat umum.
Es MABUK ini bertujuan untuk memberikan nilai ekonomi yang lebih tinggi dengan cara mengolah buah-buahan menjadi bentuk baru dan juga menarik. Selain bentuk baru, makanan atau minuman ini bisa dijadikan sebagai produk makanan baru yang belum ada, sehingga membuat bertambah banyaknya keanekaragaman makanan di Indonesia. es mabuk ini juga bisa digunakan untuk menambah penghasilan dari mahasiswa apabila program ini berjalan dengan lancar. Setelah usaha ini lancar, diharapkan dapat menyerap tenaga kerja di lingkungan ES MABUK (martabak buah kream) ini dijual. 
Target dari penjualan Es MABUK (martabak buah kream) adalah ditemukannya inovasi pengolahan buah-buahan baru. Sebelumnya buah-buahan hanya di olah menjadi es buah ataupun manisan, dengan adanya produk baru ini maka buah-buahan bisa dikreasikan dengan bentuk baru yang unik dan juga enak. Selain itu juga target khusus dari ES MABUK yaitu dikalangan para mahasiswa. Para mahasiswa bisa mendapatkan jajanan yang sehat dan juga bergizi. Para mahasiswa biasanya jarang yang terpenuhi asupan buah-buahan. Hal ini terjadi karena para pemuda atau mahasiswa lebih menyukai makanan yang instan di bandingkan dengan memakan buah. Dengan olahan buah yang baru ini, mahasiswa akan mendapatkan makanan atau cemilan baru dan ditambah dengan bonus makanan yang bervitamin dan bergizi tinggi.
Metode yang dipakai untuk menarik minat para pembeli yaitu dengan menyebarkan brosur mengenai jajanan atau makanan baru ini. di dalam brosur akan disajikan dengan bahasa yang ringan dan juga menarik, selain itu juga akan disajikan keunggulan dari ES MABUK (martabak buah kream) ini. selain itu juga untuk mencapai tujuan dan menarik minat mahasiswa, penjualan atau perkenalan bisa dilakukan secara online, melewati facebook, website, twitter atau pun bbm.
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BAB I
PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang Masalah
Dewasa ini inovasi makanan di Indonesia semakin berkembang pesat. Hal ini terjadi karena peluang usaha di bidang makanan ringan yang terbuka lebar. Peluang usaha makanan ini terbuka lebar karena banyaknya pasar dari kalangan pemuda yang ingin mencicipi rasa baru atau inovasi baru dalam makanan. Kreatifitas dalam pembuatan inovasi makanan baru menjadi hal awal yang membuat para pembeli menjadi tertarik.
Konsumen makanan ringan di tahun 2010-an sangat banyak, terutama dari kalangan pemuda. Mereka menginginkan adanya makanan-makanan baru yang unik dan enak untuk dimakan. Di tahun 2010-an mulai bermunculan makanan-makanan baru yang unik dan dikemas dalam bentuk yang menarik yang sesuai dengan lidah para pemuda. Terbukanya pasar dikalangan pemuda ini menjadi hal yang menarik untuk menjual produk-produk makanan baru. 
Di Indonesia banyak sekali berbagai jenis buah-buahan, karena Indonesia merupakan daerah tropis yang kaya akan tanam-tanaman. Es MABUK ( martabak Buah Kream ) dipilih menjadi inovasi makanan baru karena banyaknya buah yang terdapat di Indonesia yang apabila di olah dan di kreasikan akan mempunyai nilai jual yang lebih tinggi. Buah yang di pakai dalam Es MABUK ini terdapat berbagai pilihan, mulai dari pisang, strawberry, nangka, buah naga, dan sebagainya. Buah yang di pilih ini diutamakan buah yang mempunyai rasa yang khas dan apabila di olah dengan baik akan mempunyai nilai jual yang tinggi.
Hal-hal di atas menjadi hal yang menarik untuk membuat peluang usaha ini. dimulai dari konsumen pemuda-pemuda yang menyukai hal-hal yang baru dan banyaknya buah untuk ditingkatkan nilai jualnya. Pemuda-pemuda ini, khususnya para mahasiswa akan terus mencoba hal-hal yang baru dan unik, terutama untuk memanjakan lidah dari para konsumen. Dan target awal dari Es MABUK (martabak Buah Kream) adalah para mahasiswa Universitas Negeri Semarang.
Selain konsumen dari para mahasiswa. Hal lain yang penting yaitu pembuatan olahan makanan ini sangat mudah untuk dilakukan oleh para mahasiswa. Olahan Es MABUK (martabak Buah Kream) dibuat dengan sesederhana mungkin, dan apabila dikerjakan dan dikemas dengan baik akan mempunyai nilai jual yang tinggi.
Maka melihat segala potensi peluang yang ada, maka usaha ES MABUK (martabak Buah Kream) dengan pemanfaat buah-buahan, maka usaha ES MABUK (martabak Buah Kream) menjadi salah satu usaha pilihan yang menjanjikan bagi para mahasiswa sebagai bekal usaha mandiri dan sebagi bentuk aplikasi kewirausahaan muda sejak dini.


1.2 Rumusan Masalah
Gambaran mengenai ES MABUK (Martabak Buah Kream) sebagai peluang usaha cukup menggiurkan bagi para mahasiswa, maka rumusan masalah dalam proposal ini adalah sebagai berikut :
a. Bagaimanakah ES MABUK (Martabak Buah Kream) bisa menjadi peluang usaha bagi masyarakat Indonesia khususnya para mahasiswa ?
b. Bagaimanakah ES MABUK (martabak Buah Kream) bisa menjadi pilihan produk makanan ringan ?

1.3 Tujuan
Berdasarkan masalah-masalah yang sudah dirumuskan di atas, maka program kewirausahaan ini bertujuan untuk :
a. Untuk mengetahui seberapa besar peluang ES MABUK (martabak Buah Kream) menjadi peluang usaha bagi masyarakat Indonesia khususnya para mahasiswa.
b. Untuk mengetahui seberapa besar ES MABUK (martabak buah kream) bisa menjadi produk makanan ringan. 

1.4 Luaran Yang Diharapkan
Luaran yang diharapkan atas terealisasinya program kewirausahaan ini adalah antara lain sebagai berikut :
a. Adanya sebuah usaha mandiri bagi mahasiswa sebagai bekal untuk berwirausaha lebih lanjut dan pembangunan ekonomi rakyat.
b. Terciptanya peluang usaha baru dan adanya penyerapan tenaga kerja sehingga mengurangi angka pengangguran.
c. Bertambahnya nilai ekonomis dari olahan buah dengan dimanfaatkan melalui usaha ES MABUK (martabak Buah Kream).

1.5 Kegunaan
Berdasarkan uraian di atas, manfaat yang diharapkan dari terlaksananya program kewirausahaan ini antara lain :
a. Bagi Pemerintah
1. Memberikan informasi peluang usaha baru yang cukup menjanjikan.
b. Bagi Masyarakat
1. Memberikan alternatif peluang usaha baru yang cukup memberikan potensi keuntungan yang cukup tinggi.
2. Memberikan pengetahuan mengenai pemanfaatan buah-buahan yang diolah sedemikian rupa sehingga mempunyai nilai ekonomis yang lebih tinggi sebagai sebuah peluang usaha masyarakat.
c.  Bagi Akademisi
1. Sebagai sarana pembelajaran kewirausahaan yang berkelanjutan sebagai bekal dan modal memasuki dunia pasca kampus.

BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

2.1 Prospek Usaha Es MABUK (Martabak Buah Kream)
Seiring dengan perkembangan berbagai jenis olahahan makanan baru, pada dewasa ini makanan ringan dengan berbagai inovasi baru tidak dapat dipisahkan dari para konsumen atau masyarakat khususnya golongan pemuda. Dengan berkembanganya berbagai olahan makanan, olahan makanan yang menjadi suatu minuman menjadi pilihan penting bagi masyarakat, karena rasa dan inovasi baru yang ditawarkan.
Es MABUK (martabak buah kream) yang berbahan dasar buah-buahan selain memiliki kelebihan juga memiliki kekurangan. Kekurangan tersebut berupa tidak bertahan lamanya makanan ini karena tidak menggunakan bahan pengawet.
 
2.2 Kelebihan Es MABUK (Martabak Buah Kream)
Kelebihan dari Es MABUK (Martabak Buah Kream) adalah sebagai berikut :
a. Makanan ini merupakan olahan baru yang terbuat dari buah-buahan yang kaya akan vitamin.
b. Harga yang relatif murah bagi konsumen.
c. Rasa dari es bercambur buah yang akan memanjakan lidah dari para konsumen.
d. Inovasi dan keunikan dari makanan yang berbeda dengan makanan ringan atau minuman lainnya.

2.3 Peluang Pasar dan Kondisi Lingkungan Pemasaran
Es MABUK (Martabak Buah Kream) sebagai olahan makanan baru memiliki kelebihan selain nama yang unik juga dapat dijadikan menjadi salah satu pilihan olahan makanan baru yang enak, menyegarkan dan murah di kalangan para konsumen atau masyarakat. Dengan adanya ES MABUK ini dapat menambah aneka jajanan baru di Indonesia sehingga makanan di Indonesia semakin beragam.
Peluang usaha ES MABUK (Martabak Buah Kream) sangatlah baik bagi mahasiswa. Hal tersebut dikarenakan masyarakat pada saat ini menginginkan makanan baru dan ingin memanjakan lidah dengan makanan baru dan unik. 
Es MABUK (martabak buah kream) ini di pasarkan di lingkungan Universitas Negeri Semarang dengan target utama penjualan yaitu para mahasiswa. Lingkungan kampus yang banyak dengan mahasiswa, membuat para konsumen ini menginginkan hal baru mengenai makanan-makanan ringan baru. Karena golongan muda biasanya menyukai makanan-makanan baru yang unik, enak dan murah. Lingkungan pemasaran di sekitar kampus dipilih karena lingkungan ini dianggap cocok untuk pemasaran dan mempunyai peluang yang cukup besar dalam dunia bisnis makanan.

2.4 Strategi Pemasaran Yang Diterapkan
Strategi pemasaran yang akan digunakan dalam usaha penjualan ES MABUK (Martabak Buah Kream) ini menggunakan analisis Marketing Mix (bauran pemasaran) 4 (empat) P yaitu mengenai kebijakan produk, harga, promosi dan distribusi. 
a. Kebijakan Produk
Usaha ini bergerak dalam bidang pembuatan dan penjualan. Jenis penjualan yaitu minuman atau makanan ringan sebagai inovasi baru dibunia makanan.

b. Kebijakan Harga
Harga yang diberikan kepada pelanggan yaitu sebesar harga produksi dan profit yang ditentukan oleh pemilik.

c. Kebijakan Promosi
Untuk meningkatkan hasil penjualan, maka perlu dilakukan promosi. Bentuk promosi yang digunakan yaitu menggunakan pamflet dan bidang promosi lainnya. Sistem penjualan yang dilakukan yaitu secara tunai.

d. Kebijakan Distribusi
Distribusi hasil produksi kepada konsumen dilakukan secara langsung ditempat usaha. Selain itu, supaya, produk kami terkenal di kalangan masyarakat luas, kami melakukan ekspansi dengan online shop melalui website atau facebook. Hal ini diharapkan sasaran pemasaran tidak hanya masyarakat dikawasan Universitas Negeri Semarang saja, tetapi juga diseluruh Semarang bahkan Indonesia. 

2.5 Analisis Usaha
A. Bahan Baku, bahan penolong, dan peralatan yang digunakan
1. Bahan baku dan bahan penolong
Bahan baku yang digunakan dalam ES MABUK (martabak buah kream) ini adalah dari buah-buahan, dan bahan penolong lainnya berupa tepung terigu, tepung beras, gula, garam, telur, sirup, susu,pewarna makanan, santan, es batu, dan sebagainya. 
2. Peralatan dan Perlengkapan
Jenis perlengkapan dan peralatan yang digunakan dalam usaha ini yaitu antara lain :
Peralatan 
a. Blender
b. Teflon 
c. Baskom
d. Kompor Gas
e. Gas
f. Susuk
g. Panci 
Perlengkapan
a. Label
b. Brosur 
c. Sewa Tempat Usaha
d. Gerobak

B. Proses Produksi atau Operasi
Proses produksi Es Mabuk (martabak Buah Kream) yaitu sebagai berikut :
1. Langkah pertama 	: sediakan bahan-bahan dalam membuat es krim buah dan kulit martabak atau kulit lumpia basah.
2. Langkah kedua 	: haluskan buah dengan menggunakan blender, setelah itu campur dengan santan dan tepung beras, kemudian di masak.
3. Langkah ketiga 	: hasil dari langkah kedua di masukkan kedalam kulkas sampai mengeras menjadi es krim.
4. Langkah keempat 	: bautlah adonan kulit martabak dengan cara mencampurkan bahan-bahan dari telur, tepung terigu, garam, pewarna makanan, dan air dan di aduk. Setelah itu ambil adonan dan di masak di atas Teflon dengan api sedang. 
5. Langkah kelima 	: masukkan adonan yang pada langkah ketiga dimasukkan ke dalam kulit martabak yang sudah tidak panas. Kemudian di bentuk dan setelah itu di masukkan lagi ke dalam kulkas.
6. Langkah keenam 	: masukkan adonan di langkah kelima kedalam wadah, kemudian diatasnya diberikan es batu, susu dan sirup.
7. Langkah ketujuh 	: EA MABUK (martabak buah kream) siap dijual kepada konsumen.

C. Analisis Ekonomi Usaha
1. Investasi Yang Diperlukan (Kebutuhan Modal Disertasi Perhitungannya)
Proyeksi investasi yang diperlukan dalam pendirian usaha Es MABUK (martabak buah kream) adalah Rp. 9.584.000,- (Sembilan Juta Lima Ratus Delapan Puluh Empat Ribu Rupiah) yang bersumber dari Direktorat Jenderal Pendidikan (DIKTI). 

2. Analisis Keuangan dan Pendapatan
Produksi yang dihasilkan selama :
a. 1 hari 		: 50 buah
b. 1 minggu 	: 7 x 50 buah = 350 buah
c. 1 bulan 	: 4 x 350 buah = 1400 buah

Produksi selama 5 bulan kerja 
Produksi selama 5 bulan = 1400 buah x 5 bulan = 7.000 buah
Harga penjualan selama 5 bulan
Es MABUK (martabak Buah Kream) 7.000 x @ 5.000 = 35.000.000,-
Total penjualan  35.000.000,-

Total biaya produksi 		= 7.000 x Rp. 1.500
				= 10.500.000
Keuntungan tiap 6 bulan	= Total Penjualan – biaya produksi
				= 35.000.000 – 10.500.000
				= 24.500.000 

3. Analisis kekayaan usaha (6bulan kerja)
a. BEP (break even point)
BEP volume produksi ES MABUK (martabak buah kream)	= 
=
= 2.100 buah
							 
Jadi pada tingkat volume produksi 2.100 buah, usaha ini berada pada titik impas. BEP ini terjadi setelah berproduksi selama 2 bulan.
b. B/C Ratio
B/C Ratio	=  
= 
= 3.33
Karena ratio lebih besar dari satu, maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya satuan biaya yang dikeluarkan diperoleh dari hasil penjualan sebesar 3.33 kali lipat.
c. ROI (Returm Of Invention)
ROI 		=  
	= 
	= 2.33 %
Usaha ini banyak dikembangkan karena setiap pembiayaan Rp.1.000.000, diperoleh keuntungan sebesar 2.33 %
Berdasarkan analisis kelayakan diatas maka investasi tersebut layak untuk dilaksanakan. Gambaran usaha yang direncanakan benar-benar menjanjikan untuk memperoleh hasil atau profit ini berpeluang bagi kalangan mahasiswa untuk menciptakan keterampilan berwirausaha yang berorientasi pada profit.



BAB III
METODE PELAKSANAAN

Pada program kewirausahaan ini, metode yang digunakan adalah terdiri dari beberapa tahapan proses yaitu sebagai berikut :
3.1 Persiapan
Pada tahap persiapan, segala hal yang menjadi keperluan awal di persiapkan disini. Mulai dari pembuatan proposal, pengajuan sampai kepada revisi dan bimbingan proposal program kewirausahaan. Pada tahap persiapan juga dilakukan analisis segmentasi pasar, keuntungan yang akan diperoleh, keunggulan dan kelemahan produk serta segala hal yang berkaitan dengan produksi makanan ringan nantinya, sehingga terdapat gambaran umum mengenai produksi yang akan dilaksanakan.

3.2 Pelaksanaan
Pada tahap pelaksanaan, proposal yang disetujui dan didanai oleh DIKTI dilaksanakan sebagaimana yang tertera dalam proposal program kewirausahaan. Tahap pelaksanaan dimulai dengan koordinasi awal tim sebelum terjun ke lapangan usaha. Kemudian pada tahap pelaksanaan, di bulan pertama dilakukan uji coba dan uji kelayakan usaha dengan harapan tercapainya sbeuah usaha yang sehat. Setelah beberapa kali evaluasi atas kekuarangan dalam pembuatan dan pemasaran, maka usaha bisa dilakukan secara maksimal dengan memperbanyak produksi setiap bulannyam kemudian melakukan promosi kepada masyarakat, serta melakukan promo usaha. Inovasi usaha dan pengembangan produksi dilakukan di bulan ketiga setelah usaha berjalan dengan sangat baik.

3.3 Pengembangan Usaha dan Evaluasi Akhir
Pada tahap pengembangan usaha, kami melihat apakah usaha yang sudah berjalan cukup layak untuk dikembangkan ataukah belum. Pada tahap ini juga dilakukan evaluasi terhadap usaha yang sudah berlangsung selama beberapa bulan. Evaluasi ini dilakukan secara menyeluruh serta dibuta laporan akhir untuk keperluan monitoring dan evaluasi dari DIKTI.


BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

4.1 Anggaran Biaya PKM Kewirausahaan
	No.
	Jenis Pengeluaran
	Biaya (Rp)

	1.
	Peralatan Penunjang
	1.664.000

	2.
	Bahan Habis Pakai
	5.200.000

	3.
	Perjalanan 
	180.000

	4.
	Lain-lain : administrasi, publikasi, seminar, laporan dll.
	2.540.000




4.2 Jadwal Kegiatan
Waktu pelaksanaan program kewirausahaan ini dilaksanakan dalam kurun waktu 5 (lima) bulan lamanya. Adapun jadwal kegiatan yang akan dilaksanakan adalah sebagi berikut :

	No.
	Jenis Kegiatan
	Bulan

	
	
	1
	2
	3
	4
	5

	1.
	Persiapan Usaha
	
	
	
	
	

	
	a. Koordinasi Tim
	
	
	
	
	

	
	b. Pembelian dan Pengecekan Perlengkapan 
	
	
	
	
	

	
	c. Analisis Persiapan Permulaan Usaha
	
	
	
	
	

	2.
	Pelaksanaan Usaha
	
	
	
	
	

	
	a. Promosi Usaha ES MABUK (martabak buah kream)
	
	
	
	
	

	
	b. Penjualan Es MABUK (martabak buah Kream)
	
	
	
	
	

	
	c. Penambahan Jumlah Pembuatan Es MABUK (martabak buah kream)
	
	
	
	
	

	
	d. Evaluasi Laba/ Rugi
	
	
	
	
	

	3.
	Pasca Pelaksanaan
	
	
	
	
	

	
	a. Evaluasi Hasil Usaha
	
	
	
	
	

	
	b. Analisis Keberlanjutan Usaha
	
	
	
	
	

	
	c. Monitoring evaluasi internal Unnes
	
	
	
	
	

	
	d. Monitoring evaluasi DIKTI
	
	
	
	
	

	
	e. Laporan Akhir Usaha
	
	
	
	
	





Lampiran 1
1) Biodata Ketua
A. Identitas Diri 
	1.
	Nama Lengkap
	Lailatul Fatkhiyyah

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Pendidikan Sejarah

	4.
	NIM
	3101412104

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir 
	Jepara, 19 September 1994

	6.
	Email
	Fatkhiyyahlailatul@gmail.co.id

	7.
	No. Hp
	085640862958



B. Riwayat Pendidikan Ketua
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 4 Robayan
	SMPN 1 Kalinyamatan
	SMAN 1 Welahan Jepara

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) Ketua
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	



D. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi, atau institusi lainnya )
	No.
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah………………………………………
						Semarang, 3 Juni 2015



						Lailatul Fatkhiyyah
2) Biodata Anggota 
A. Identitas Diri 
	1.
	Nama Lengkap
	Aftian Mutiara A.P

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Pendidikan Sejarah

	4.
	NIM
	3101412137

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir 
	Sukoharjo, 8 Januari 1994

	6.
	Email
	aftianp@yahoo.com

	7.
	No. Hp
	085786180252



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN Palur 4
	SMP N 2 Mojolaban
	SMAN 3 Slawi

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	



D. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah………………………………………
						Semarang, 3 Juni 2015




						Aftian Mutiara A.P


3) Biodata Anggota
A. Identitas Diri 
	1.
	Nama Lengkap
	Safaatur Rohmah

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Ekonomi Pembangunan

	4.
	NIM
	7111413024

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir 
	Pati, 9 Juni 1995

	6.
	Email
	

	7.
	No. Hp
	085729054141



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	MI Miftakhul Falah
	Mts. Miftakhul Falah
	SMAN 1 Jakenan

	Jurusan
	-
	-
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2001-2007
	2007-2010
	2010-2013



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	



D. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah………………………………………
						Semarang, 3 Juni 2015




						Safaatur Rohmah


4) Biodata Anggota
A. Identitas Diri 
	1.
	Nama Lengkap
	Pratima Khoirus Santi

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Pendidikan Sejarah

	4.
	NIM
	3101413007

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir 
	Pati, 30 Agustus 1995

	6.
	Email
	Pratima21@gmail.com

	7.
	No. Hp
	085741655975



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	MI Roudlotussyubban Tawangrejo
	SMP Negeri 1 Winong
	SMA Negeri 1 Jakenan

	Jurusan
	-
	-
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2001-2006
	2007-2010
	2010-2013



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	



D. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah………………………………………
						Semarang, 3 Juni 2015




						Pratima Khoirus Santi
5) Bidata Dosen Pembimbing
A. Identitas Diri
	1.
	Nama Lengkap
	

	2.
	Jenis Kelamin
	

	3.
	Program Studi
	

	4.
	NIM
	

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir 
	

	6.
	Email
	

	7.
	No. Hp
	



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Masuk-Lulus
	
	
	



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	



E. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah………………………………………

						Semarang, 3 Juni 2015




Lampiran 2
Justifikasi Anggaran Kegiatan
1. Peralatan Penunjang
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Kompor Gas
	1 buah
	
	250.000
	250.000

	Gas
	1 buah
	
	260.000
	260.000

	Baskom
	5 buah
	
	20.000
	100.000

	Teflon
	2 buah
	
	50.000
	100.000

	Susuk 
	1 buah
	
	20.000
	20.000

	Panci
	1 buah
	
	50.000
	50.000

	Kursi Plastik
	5 buah
	
	30.000
	150.000

	Mangkok 
	12 buah
	
	5.000
	60.000

	Sendok Besi
	12 buah
	
	2.000
	24.000

	Sendok Plastik
	200 buah
	
	200
	40.000

	Kantong Plastik
	10 kantong
	
	5000
	50.000

	Wadah Es MABUK
	200 buah
	
	300
	60.000

	Blender 
	1 buah
	
	500.000
	500.000

	SUB TOTAL (Rp)
	1.664.000



2. Bahan Habis Pakai
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Pisang 
	10 ruas
	
	20.000
	200.000

	Nangka 
	10 buah
	
	50.000
	500.000

	Jambu Biji
	20 kg
	
	10.000
	200.000

	Tepung Terigu
	10 kg
	
	10.000
	100.000

	Telur 
	10 kg
	
	25.000
	250.000

	Kelapa
	20 buah
	
	5.000
	100.000

	Garam 
	10 kantong
	
	2.000
	20.000

	Minyak Goreng
	10 kg
	
	15.000
	150.000

	Margarin
	10 buah
	
	8.000
	80.000

	Pewarna Makanan
	10 buah
	
	9.000
	90.000

	Susu
	10 botol
	
	11.000
	110.000

	Sirup
	10 botol
	
	16.000
	160.000

	Gula 
	10 kg
	
	12.000
	120.000

	Es Batu
	20 bungkus plastik besar
	
	6.000
	120.000

	Gerobak
	1 buah
	
	3.000.000
	3.000.000

	SUB TOTAL (Rp)
	5.200.000



3. Perjalanan 
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Pasar Ungaran Unnes (PP)
	5 kali seminggu
	
	20.000
	100.000

	Perjalanan Pesan Gerobak
	2 kali
	
	25.000
	50.000

	Perjalanan membeli peralatan ke pasar johar
	1 kali
	
	30.000
	30.000

	SUB TOTAL (Rp)
	180.000



4. Lain-lain
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Sewa Tempat
	1 tahun
	
	2.500.000
	2.500.000

	Print Proposal
	
	
	10.000
	10.000

	Scan 
	
	
	10.000
	10.000

	Brosur 
	50 lembar
	
	2.000
	20.000

	SUB TOTAL (Rp)
	2.540.000

	Total (Keseluruhan)
	9.584.000





Lampiran 3
Susunan Organisasi Tim Kegiatan dan Pembagian Tugas 
	No.
	Nama / NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (jam/Minggu)
	Uraian Tugas

	1.
	Lailatul Fatkhiyyah (3101412104)
	Pendidikan Sejarah
	FIS
	
	Manager

	2.
	Safaatur Rohmah (7111413024)
	Ekonomi Pembangunan
	Fakultas Ekonomi
	
	Staf Produksi

	3.
	Pratima Khoirus Santi (3101413007)
	Pendidikan Sejarah
	FIS
	
	Staf Marketing




Lampiran 4
Surat Pernyataan Ketua Kegiatan

[image: ]KEMENTERIAN PENDIDIKAN TINGGI, RISET DAN TEKNOLOGI 
	UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG

SURAT PERNYATAAN KETUA PELAKSANA

Yang bertanda tangan dibawah ini :
Nama 			: Lailatul Fatkhiyyah
NIM 			: 3101412104
Program Studi 	: Pendidikan Sejarah
Fakultas 		: Ilmu Sosial

Dengan ini menyatakan bahwa proposal PKM Kewirausahaan saya dengan judul : 
ES MABUK ( Martabak Buah Kream ) yang diusulkan untuk tahun anggaran 2016 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain. 

Bilamana dikemudian hari ditemukan ketidakkesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya. 

							Semarang, 3 Juni 2015
Mengetahui,						Yang menyatakan, 
Pembantu Rektor/Ketua
Bidang Kemahasiswaan




(..........................)					(Lailatul Fatkhiyyah)
NIP/NIK						      3101412104
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