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RINGKASAN

	Pada kegiatan kali ini kami akan mencoba mamasarkan sebuah produk yang Insyaallah belum pernah ada dipasaran yang akan membawa konsumen untuk merasakan berbagai macam manfaatnya. Produk ini hasil dari pemikiran kami yang berhubungan juga dengan kesehatan masyarakat.Produk ini adalah alternative solusi bagi masyarakat  yang biasanya buah ini hanya dimanfaatkan sebagai bahan tambahan untuk memasak.
	Kegiatan yang akan kami kembangkan adalah memasarkan sirup dengan bahan dasar buah. Buah yang akan kami gunakan disini adalah belimbing wuluh. Kami memilih bahan ini untuk dipasarkan karena memiliki kandungan vitamin yang cukup, harganya yang terjangkau dan juga bahan yang dibutuhkan mudah untuk diperoleh.
	Selain itu produk yang kami pasarkan ini Pengolahan buah belimbing wuluh menjadi berbagai olahan pangan diharapkan dapat mendorong masyarakat unttuk meningkatkan pemanfaatan buah lokal ini dan mengurangi kehilangan hasil pertanian serta memperpanjang masa simpan. Belimbing wuluh merupakan bahan alami yang dapat dimanfaatkan sebagai obat karena memiliki beragam khasiat, salah satunya khasiat yang dimiliki belimbing wuluh adalah sebagi obat antihipertensi hasil penelitian farmakologis menunjukan bahwa ekstrak belimbing wuluh dengan dosis 8,3 mg/kg berat badan dan menurunkan tekanan darah 45 mmHg (Anonima,2011). selain itu belimbing wuluh juga dapat menurunkan kolesterol dalam darah.
.













BAB 1. PENDAHULUAN

1.1. Latar Belakang dan Permasalahan
Belimbing Wuluh merupakan salah satu buah yang mengandung vitamin C cukup besar yaitu 52 mg tiap 100 gr bahan, tetapi kurang diminati oleh masyarakat, karena rasanya yang sangat asam. Belimbing wuluh jarang dimakan sebagai bumbu.Untuk itu perlu di kembangkan teknologi pangan dalam bentuk hasil olahan misalnya dengan cara dibuat sirup. Kandunagn vitamin C yang cukup tinggi tersebut dapat dijadikan acuan dalam pemanfaatan buah belimbing wuluh sebagai minuman kesehatan.Belimbing wuluh memiliki banyak potensi mendorong Perlunya penelitian belimbing wuluh agar lebih optimal.Salah satunya dengan memanfaatkannya sebagai bahan baku dalam pembuatan minuman instan. Pengolahan belimbing wuluh menjadi minuman instan diharapkan memudahkan masyarakat dalam mengkonsumsi dan memanfaatkan khasiat-khasiat belimbing wuluh. 
Pengolahan buah belimbing wuluh menjadi berbagai olahan pangan diharapkan dapat mendorong masyarakat unttuk meningkatkan pemanfaatan buah lokal ini dan mengurangi kehilangan hasil pertanian serta memperpanjang masa simpan.Belimbing wuluh merupakan bahan alami yang dapat dimanfaatkan sebagai obat karena memiliki beragam khasiat, salah satunya khasiat yang dimiliki belimbing wuluh adalah sebagi obat antihipertensi hasil penelitian farmakologis menunjukan bahwa ekstrak belimbing wuluh dengan dosis 8,3 mg/kg berat badan dan menurunkan tekanan darah 45 mmHg (Anonima,2011).selain itu belimbing wuluh juga dapat menurunkan kolesterol dalam darah. 

1.2. Rumusan Masalah

Pada saat ini mayoritas masyarakat menggunakan belimbing wuluh untuk bahan tambahan masakan saja.Kurangnya vitamin C yang dapat diketahui yaitu munculnya penyakit sariawan.Bukan hanya itu saja padakenyataannya kekuranagn vitamin C akan menyebabkan penyakit yang lebih berbahaya.Diantaranya yaitu: Anemia, Mudah lelah, Kemampuan melawan infeksi menurun, Masalah gusi dan gigi, Nyeri sendi, Kerusakan di jaringan jatntung, Kulit kering dan kasar.Rumusan masalah yang lebih rinci dapat dipaparkan sebagai berikut :
1. Bagaimana cara masyarakat  mengatasi penyakit kekurangan vit C ?
2. Bagaimana membuat kreasi baru pada buah belimbing  wuluh ?
3. Bagaimana cara menciptakan minuman yang bermanfaat bagi kesehatan




1.3. Tujuan Program
Tujuan umum kegiatan PKM Kewirausahaan ini adalah menghasilkan minuman instan yang bukan hanya sekedar minuman, namun menghasilkan minuman dengan manfaat yang baik untuk masyarakat yang mengkonsumsinya.Tujuan- tujuan ini dapat dijabarkan secara khusus, sebagai berikut :
1. Memproduksi minuman instan berupa si buluh dengan bahan dasar buah belimbing wuluh yang dapat memenuhi kebutuhan vitamin C.
2. Mengetahui kelayakan usaha “ SIBULUH”.
3. Mengetahui prospek secara ekonomi dan usaha ini.
4. Melatih mental mahasiswa dan masyarakat dalam jiwa berwirausaha.

1.4. Luaran yang Diharapkan

	Luaran yang diharapkan dari kegiatan ini adalah :
1. Produk “SIBULUH” dengan bahan dasar buah belimbing.
2. Kreatifitas dalam pembuatan “SIBULUH”.
3. Memasarkan sibuluh  berbahan dasar buah belimbing wuluh 

1.5. Kegunaan Program

Kegiatan PKM Kewirausahaan ini diharapkan dapat memberikan pengetahuan terhadap masyarakat dalam membuka usaha kuliner yang lain yang dapat bermanfaat bagi masyarakat luas dengan menggunakan 
kreativitas mereka masing-masing. Selain dari kegunaan-kegunaan di atas  kegiatan ini juga dapat menyiapkan mental para mahasiswa untuk memiliki jiwa wirausaha,sehingga dengan demikian mahasiswa dapat dengan sendirinya berwirausaha sebelum maupun setelah selesai dari perkuliahannya. Dan juga dengan demikian mahasiswa bisa mandiri dalam membiayai hidupnya sendiri dan tidak bergantung pada orang tua mereka.











BAB 2. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA


2.1.  Kapasitas Produk
	Kapasitas produksi ”SIBULUH” akan terus ditingkatkan sesuai dengan permintaan pasar. Produksi “SIBULUH”ini akan dilakukan dalam beberapa tahap yakni :
a. Bulan I produksi skala kecil, membaca permintaan pasar dan mengembangkan kualitas produk. Oleh karena itu, awal produksi produk ini akan menggunakan bahan dalam skala kecil sekitar 40 botol Sirup.
b. Bulan II hasil produksi dan pemasaran akan dikembangkan, sesuai situasinya
c. Bulan III  dengan menjual 120 botol. pada bulan III,Penjualan dilakukan dititipin toko/ warung
d. Bulan IV dengan menjual 160 botol  pada bulan IV. Pada bulan ini mulai diterapkan sistem delivery pada konsumen luar kota semarang. 
e. Bulan V  dengan menjual 200 Penjualan terus ditingkatkan dan pada bulan ini juga mulai diterapkan sistem penjualan online.

2.2. Perencanaan Tempat Produksi

Tempat produksi nantinya sangat berpengaruh terhadap produk yang dihasilkan.Diantaranya memengaruhi harga produk, pemasaran produk, kebersihan produk, terutama kualitas produk itu nantinya.Oleh karena itu, tempat produksi produk ini akan dilakukan di daerah Semarang dan sekitarnya.Daerah Semarang dipilih karena dekat dengan lokasi pemasaran produk “SIBULUH” yang memang bertempat di daerah Semarang sehingga menghemat biaya transportasi pemasaran.

2.3. Perencanaan Tempat Penjualan

Setelah produk “SIBULUH” berhasil diproduksi, maka diperlukan metode untuk memasarkannya. Banyak sekali cara yang dapat ditempuh dalam rangka memasarkan produk diantaranya dengan mempromosikan produk melalui selebaran, kemudian dengan menitipkan ditoko atau warung di daerah Semarang atau dapat juga dengan membuka stand pada suatu even tertentu dengan tujuan memperkenalkan produk ini. Cara lainnya yang dapat digunakan adalah memasarkan produk melalui media online.



2.4.  Strategi Pemasaran yang Akan Ditetapkan
Strategi dalam pemasaran “SIBULUH” dilakukan dengan metode pemasaran yang baik dan tepat. Ada 4 (empat) metode pembaruan pemasaran (marketing mix) untuk mensukseskan penjualan, diantaranya adalah:

1. Promotion
Untuk meningkatkan penjualan produk ini maka diperlukan adanya promosi.Promosi yang dilakukan melalui media online seperti facebook, twitter, dan website atau juga bisa dengan menyebarkan selebaran atau brosur.

2. Product 
Produk ini merupakan produk yang dikemas menarik guna menarik hati konsumen, tetapi tetap mengandung vitamin yang tinggi dan terjamin kebersihannya.

3. Price 
Produk ini dijual dengan hargaa terjangkau yaitu Rp.18.000,00per botol sehingga mampu bersaing dengan produk lain.

4. Place 
Tempat penjualan yang strategis akan berdampak didapatkannya keuntungan yang besar dari penjualan produk tersebut.

2.5. Rencana Produksi Selama 5 Bulan
Rencana produksi atau perbandingan pembuatan “SIBULUH” adalah sebagai berikut :
· Bulan I		= 40 Botol 
· 5 bulan		= 40 x 5 bulan	= 200 Botol
Namun apabila setelah 5 bulan usaha kami berhasil menembus pasar maka kami akan menambah produksi kami sehingga masyarakat dapat terpenuhi keinginan mengonsumsinya.








BAB 3. METODE PELAKSANAAN

3.1.Tahapan Pelaksanaan

Program Kreativitas Mahasiswa yang disusun ini  merupakan bidang kewirausahaan. Oleh karena itu metode pendekatan yang dilakukan adalah dengan metode produksi dan penjualan. Dengan pendekatan terhadap masyarakat kita jadi mengerti apa saja yang saat ini dibutuhkan oleh masyarakat, sehingga kita dapat menciptakan inovasi yang bermanfaat dan banyak diminati masyarakat, kita juga dapat membantu masyarakat menemukan solusi dari permasalahannya selama ini.

3.2.  Metode Produksi

Metode produksi yang dilakukan adalah melakukan proses pembuatan sibuluh dengan merk BILIMB, Sirup Buah Belimbing Wuluh Sehat dan Nikmat dalam skala usaha/industri rumahan dengan tahapan-tahapan. Sehingga kita dapat menyesuaikan dengan kebutuhan masyarakat, namun saat nanti produk kita telah dipasarkan dan berhasil menembus pasar masyarakat kita akan menambah jumlah produksi kita, sehingga masyarakat dapat dengan mudah menemukan produk kita dan apabila produk kita tidak menembus pasar maka kita tidak sia-sia dalam melakukan produksi yang sedikit ini.

3.3  Metode Pemasaran	

Metode pemasaran merupakan proses penyaluran dari produsen ke konsumen atau menjual ke konsumen maksud dari penyaluran dari produsen ke konsumen adalah kami sebagai produsen akan memasarkan produk kami ke warung makan, sehingga sasaran kami adalah masyarakat gunung pati tentang kebutuhan vitamin C. Metode ini diperkirakan cukup optimal membantu tim dalam menciptakan usaha, karena :
1. Tersedia banyak peluang bagi tim merintis usaha kecil atau industry rumahan, seperti usaha pembuatan “SIBULUH” ini.
2.  Pengelolaan usaha kecil membutuhkan keterampilan dan manajemen yang relatif sederhana, yang bisa dilakukan tim.

	Dengan metode ini, tim membentuk unit usaha kecil Wirausaha baru di bidang pengembanagan sirup belimbing wuluh ini sangat potensial memjadi unit usaha baru karena usaha tersebut merupakan suatu inovasi baru di bidang usaha jajanan di pasar, selain itu keunggulan yang dimiliki usaha tersebut sangatlah banyak salah satunya adalah memiliki potensi yang besar karena masih sedikit usaha yang mengembangkannya. Apalagi di daerah gunung pati  menjadi unit usaha baru karena usaha tersebut merupakan suatu inovasi baru di bidang usaha jajan pasar, selain itu keunggulan yang dimiliki usaha tersebut sangatlah banyak salah satunya adalah memiliki potensi yang besar karena masih sedikit usaha yang mengembangannya. Keunggulan dari usaha ini antara lain bagi masyarakat yaitu untuk menembah wawasan dan kreativitas.
Metode ini dapat menjadi solusi untuk mendirikan sebuah usaha. Selain itu juga sejalan dengan kebijakan pemerintah untuk mengembangkan ekonomi kecil dan kerakyatan.Unit usaha kecil ini bisa menyerap tenaga kerja segaligus menjadi bagian secara kolektif dari ekonomi nasional yang berbasis ekonomi kecil dan kerakyatan.

BAB 4. BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

4.1. Rancangan Biaya

	Ringkasananggaranbiayayang diusulkanditunjukkanpadaTabel1.
	Tabel.1. RingkasanAnggaranBiaya PKM-K
	No
	JenisPengeluaran
	Biaya (Rp)

	1.
	Peralatan penunjang 
	1.050.000

	2.
	Bahan habis pakai 
	1.250.000

	3.
	Perjalanan  
	310.000

	4.
	Lain: Administrasi, Publikasi, Seminar 
	260.000

	Jumlah
	2.870.000



4.2. Jadwal Kegiatan
	Jadwalkegiatanyang akandilaksanakanditunjukkanpadaTabel 2.
Tabe. 2. JadwalKegiatan PKM-K
	No
	JenisKegiatan
	Bulan

	
	
	1
	2
	3
	4
	5

	1.
	Perencanaan Pembuatan SiBuluh
	XX
	
	
	
	

	2.
	Persiapan dan pengadaan Barang
	XX
	
	
	
	

	3.
	Pembuatan SiBuluh
	
	XXXX
	XXXX
	
	

	4.
	Pemasaran SiBuluh.
	
	XX
	XXXX
	XXXX
	

	5.
	Penyusunan Laporan 
	
	
	
	
	XXX

	6.
	Penyerahan Laporan
	
	
	
	
	X



Analisis Pendapatan dan Keuangan
Produksi 1 bulan 40 Botol
Produksi  5 bulan 5 x 40	=  200  botol
Harga penjualan 	= Rp. 18.000,00/botol
Hasil penjualan selama 5 bulan 	= 200  x  Rp. 18.000,00
	= Rp 3.600.000,00
Total biaya operasional selama 5 bulan	= Rp. 3.020.000
Keuntungan 	= Rp. 3.600.000,00 – Rp. 2.870.000
	= Rp 730.000
Analisis Kelayakan Usaha	
a. BEP (Break Even Point)
1. BEP Volume Produksi	= Total biaya : harga
	= 730.000: 18.000
	=  40
Jadi pada tingkat volume produksi 40 botol , usaha ini berada pada titik impas. BEP ini terjadi setelah berproduksi selama 1 bulan
2. BEP Harga Produksi 	= Total biaya : volume produksi
	= 730.000 : 40	
	= 18000
		Jadi pada tingkat harga Rp. 18000,00 usaha ini berada pada titik impas.
b. ROI (Return Of Investment)
	ROI	= Keuntungan : Total Biaya x 100%
		= ( 730.000 : 2.870.000 ) x 100%
		=  25 %
c. Perhitungan Pengembalian Modal 
Pengembalian Modal = { (Keuntungan + Penyusutan } : 
Jumlah modal  x 100% =  200.000

	Artinya modal usaha ini akan terlunasi sebesar ... % setiap 5 bulan. Berdasarkan perhitungan analisis kelayakan diatas maka investasi tersebut layak untuk dilaksanakan. Jadi gambaran usaha yag direncanakan benar-benar menjanjikan memeroleh profit untuk menjamin peluang usaha. Sehingga usaha pembuatan Sibuluh “BILIMB” ini berpeluang bagi kalangan mahasiswa untuk menciptakan ketrampilan berwirausaha yang berorientasi pada profit.




Lampiran 1. Biodata Ketua, Anggota dan Biodata Dosen Pendamping Ketua

A. IdentitasDiri
	1.
	Namalengkap (denganGelar)
	Bela Melyana L

	2.
	JenisKelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	PG-PAUD

	4.
	NIM/NIDN
	1601414028

	5.
	TempatdanTanggalLahir
	Batang , 16 Mei 1996

	6.
	E-mail
	belamelyanalistiadi@gmail.com

	7.
	NomorTelepon/HP
	089620385149



B. RiwayatPendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	NamaInstitusi
	SD Negeri 1 Batang
	SMP Negeri 1 Batang
	SMA Negeri 2 Batang

	Jurusan
	
	
	IPS

	TahunMasuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	NamaPertemuanIlmiah/Seminar
	JudulArtikelIlmiah
	WaktudanTempat

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	



D. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusilainnya)
	No
	JenisPenghargaan
	InstitusiPemberiPenghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	


	Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum.Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak- sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salahsatu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKMK.
						Semarang, 27 September 2014
						Pengusul


Bela Melyana Listiadi


Anggota1 
A. IdentitasDiri
	1.
	Namalengkap (denganGelar)
	Ratna Rahma Watu

	2.
	JenisKelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	PG-PAUD

	4.
	NIM/NIDN
	1601414003

	5.
	TempatdanTanggalLahir
	Batang, 27 Maret 1997

	6.
	E-mail
	-

	7.
	NomorTelepon/HP
	085721903789



B. RiwayatPendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	NamaInstitusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	TahunMasuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	NamaPertemuanIlmiah/Seminar
	JudulArtikelIlmiah
	WaktudanTempat

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	



D. Penghargaandalam 10 tahunterakhir (daripemerintah, asosiasiatauinstitusilainnya)

	No
	JenisPenghargaan
	InstitusiPemberiPenghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	


	
	Semua data yang sayaisikandantercantumdalambiodataini adalahbenar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hokum Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak –sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup  menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKMK.

Semarang, 27 September 2014
Pengusul


.....................
Anggota 2
A. Identitas Diri
	1.
	Nama lengkap (denganGelar)
	Safitri 

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Pend. Sosiologi

	4.
	NIM/NIDN
	3401414033

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	

	6.
	E-mail
	-

	7.
	Nomor Telepon/HP
	087719925864



B. RiwayatPendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	NamaInstitusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	TahunMasuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	



D. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	


	Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hokum Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian denga nkenyataan, saya sanggup menerima sanksi.Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratandalampengajuan Hibah PKMK.
Semarang, 27 September 2014
Pengusul


..................


Anggota 3
A. Identitas Diri
	1.
	Nama lengkap (dengan Gelar)
	Jaza Anil Husna 

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Psikologi 

	4.
	NIM/NIDN
	1511412069

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Batee Tunggay, 25 Maret 1995

	6.
	E-mail
	adxbungsu3@gmail.com

	7.
	Nomor Telepon/HP
	081901832241



B. RiwayatPendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	NamaInstitusi
	SD Negeri Batee Tunggay
	SMP Negeri Dua Samadua 
	SMA S FHIBS

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	TahunMasuk-Lulus
	2000 - 2006
	2006 – 2009 
	2009 - 2012



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	



D. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	


	Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hokum Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian denga nkenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratandalampengajuan Hibah PKMK.
Semarang, 27 September 2014
Pengusul,

..........................
			DosenPendamping
A. IdentitasDiri
	1.
	Nama lengkap (dengan gelar)
	

	2.
	Jenis Kelamin
	

	3.
	Program Studi
	-

	4.
	NIM/NIDN
	

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	

	6.
	E-mail
	

	7.
	Nomor Telepon/HP
	



B. RiwayatPendidikan
	
	S1
	S2
	S3

	NamaInstitusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	TahunMasuk-Lulus
	
	
	



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	NamaPertemuanIlmiah/Seminar
	JudulArtikelIlmiah
	WaktudanTempat

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	



D. Penghargaandalam 10 tahunterakhir (daripemerintah, asosiasiatauinstitusilainnya)
	No
	JenisPenghargaan
	InstitusiPemberiPenghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	


	Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari   ternyata dijumpai ketidak – sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKMK.
Semarang, 27  September 2014 Pengusul,


....................
Lampiran 2. Justifikasi Anggaran Kegiatan
1. PeralatanPenunjang

	Material
	Kuantitas
	HargaSatuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Panci stainless
	 2 buah
	150.000
	300.000

	Pengaduk kayu
	2 buah
	5.000
	10.000

	Saringan
	3 buah
	10.000
	30.000

	Baskom
	5 buah
	10.000
	50.000

	Corong
	3 buah 
	10.000
	30.000

	Kompor 
	1 buah
	150.000
	150.000

	Gas LPG
	1 buah 
	150.000
	150.000

	Pisau
	3 buah
	10.000
	30.000

	Blender
	1 buah
	300.000
	300.000

	Sub Total (Rp)
	1.050.000




2. Bahan Habis Pakai

	Material
	Kuantitas
	HargaSatuan (Rp/ Kg)
	Jumlah (Rp)

	Belimbing Wuluh
	50 kg
	10.000
	500.000

	Gula Pasir
	50 kg
	11.000
	550.000

	Botol  Sirup 
	200 botol
	1.000
	200.000

	Sub Total (Rp)
	1.250.000



3. Perjalanan

	Material
	JustifikasiPerjalanan
	Kuantitas
	HargaSatuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Menitipkan SiBuluh  di warung
	2 bulan (setiap hari)
	10 liter bensin
	7.500
	75.000

	Survey Tempat
	1 minggu
	10 liter bensin
	7.500
	75.000

	Transport 
	
	4 orang
	40.000
	160.000

	Sub Total (Rp)
	310.000






4. Lain-lain
	Material
	Kuantitas
	HargaSatuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Laporan
	
	
	100.000

	Administrasi
	
	
	60.000

	Biaya Tak terduga
	
	
	100.000

	Sub Total (Rp)
	260.000


 
Total biaya pembuatan :  2.870.000
 
Lampiran3. Susunan Organisasi Tim Peneliti dan PembagianTugas

	No
	Nama/NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (Jam/ Minggu)
	Uraian Tugas

	1.
	Bela Melyana L
	PG-PAUD
	
	
	

	2.
	Ratna 
	PG-PAUD
	
	
	

	3. 
	Safitri
	Pend. Sosiologi
	
	
	

	4. 
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