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RINGKASAN
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iii
)Semakin berkembangnya zaman membuat banyak hal ikut berkembang. Tak terkecuali makanan. Tidak hanya dari jenisnya yang berkembang, namun juga modifikasinya. Modifikasi yang terjadi pada makanan terjadi pada ragam, rasa dan penampilan. Berawal dari makanan sederhana, lalu dimodifikasi menjadi berbagai rasa dan olahan. Ketertarikan konsumen memilih makanan yaitu dinilai dari penampilan dan keunikan rasa. Indonesia memiliki iklim tropis, adapun sumber daya lokal yang dapat dijadikan sebagai kearifan lokalnya yaitu buah-buahan. 
Kebudayaan india yang kian marak ada di Indonesia turut menginspirasi kami menciptakan produk inovasi. Produk yang kami tawarkan ialah Canai Sweet. Canai Sweet yaitu produk yang terdiri dari kreasi roti canai yang berisi olahan perpaduan nangka, nanas dan pisang yang ditambahi dengan fla yang akan menimbulkan sensasi meleleh saat digigit. 
Buah sebagai pengganti kari terdiri dari nangka,nanas dan pisang. Ini menjadi inovasi baru yang jelas lebih sehat, karena dari ketiga buah diatas terdapat kandungan nutrisi sebagai berikut :
Nangka, nanas dan pisang banyak tumbuh tersebar di Indonesia, cari data pertumbuhan nangka, nanas dan pisang di Indonesia, karifan sumber daya pangan lokal inilah yang seharusnya tidak disia-siakan oleh masyarakat kita. Peluang usaha justru akan timbul. Contohnya saja dengan produk inovatif Canai Sweet.
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BAB 1 PENDAHULUAN
A. LATAR BELAKANG
Semakin berkembangnya zaman membuat banyak hal ikut berkembang. Tak terkecuali makanan. Tidak hanya dari jenisnya yang berkembang, namun juga modifikasinya. Modifikasi yang terjadi pada makanan terjadi pada ragam, rasa dan penampilan. Berawal dari makanan sederhana, lalu dimodifikasi menjadi berbagai rasa dan olahan. Ketertarikan konsumen memilih makanan yaitu dinilai dari penampilan dan keunikan rasa.(cari jurnalnya). Pengaruh yang mempengaruhi pemilihan makanan pada masyarakat yaitu iklim. Indonesia memiliki iklim tropis, adapun sumber daya lokal yang dapat dijadikan sebagai kearifan lokalnya yaitu buah-buahan. 
Berbagai macam buah-buahan di Indonesia dapat dimakan langsung ataupun diolah terlebih dahulu. Pengolahan buah-buahan biasanya menciptakan bentuk baru. Contohnya nanas bisa diolah menjadi selai, pisang bisa diolah menjadi sale pisang, papaya diolah menjadi manisan dan lain sebagainya. Keberadaan makanan yang berasal dari luar negeri juga mempengaruhi kemajuan dari kuliner Indonsia. 
Kebudayaan india yang kian marak ada di Indonesia turut menginspirasi kami menciptakan produk inovasi. Produk yang kami tawarkan ialah Canai Sweet. Canai Sweet yaitu produk yang terdiri dari kreasi roti canai yang berisi olahan perpaduan nangka, nanas dan pisang yang ditambahi dengan fla yang akan menimbulkan sensasi meleleh saat digigit. 
Alasan kami memilih menggunakan roti Canai karena rotin canai memiliki tekstur krispi saat di panaskan, selain itu isian dari produk ini yaitu buah nangka, nanas dan pisang raja segar yang di masak dengan tujuan mengenalkan produk buah lokal kebanyakan tumbuh di iklim tropis seperti di Indonesia. 
Di Negara-negara timur tengah roti canai disantap dengan kari kambing, namun jika berada roti canai disantap dengan kari kambing, maka kurang sesuai dengan selera Indonesia. Jika disajikan maskan kari, maka orang Indonesia lebih suka menyantpnya dengan nasi. Selain itu, ketidakcocokan roti canai jika dijadikan sebagai makanan pokok pengganti nasi. Kandungan lemak yang ada di kari  juga sangat berbahaya karena dalam sajian kari terdapat nilai nutrisi sebagai berikut:
Buah sebagai pengganti kari terdiri dari nangka,nanas dan pisang. Ini menjadi inovasi baru yang jelas lebih sehat, karena dari ketiga buah diatas terdapat kandungan nutrisi sebagai berikut :
Nangka, nanas dan pisang banyak tumbuh tersebar di Indonesia, cari data pertumbuhan nangka, nanas dan pisang di Indonesia, karifan sumber daya pangan lokal inilah yang seharusnya tidak disia-siakan oleh masyarakat kita. Peluang usaha justru akan timbul. Contohnya saja dengan produk inovatif Canai Sweet.
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B. RUMUSAN MASALAH
Dari latar belakang diatas maka kami memperoleh rumusan sebagai berikut
1. Kami bermaksud mendirikan perusahaan kecil bernama Canai Sweet. Canai Sweet  produk pertamanya berupa Canai Sweet itu sendiri
2. Peluang usaha yang ingin diciptakan melalui program ini adalah bagaimana memasarkan “Canai Sweet” sebagai produk inovasi makanan ringan berkualitas dan dapat digemari oleh semua kalangan.
3. Banyaknya produk buah lokal yang dapat dimanfaatkan atau diolah dan dapat dipasarkan di lingkungan kampus UNNES.
4. Menciptaka produk baru yang didorong dari masuknya produk Negara timur-tengah yaitu roti canai yang dipadukan dengan buah lokal sebagai keragaman sumber daya.

C. TUJUAN
Tujuan yang ingin dicapai dalam pelaksanaan usaha ini adalah:
1. Membuka lapangan usaha dalam upaya peningkatan kesejahteraan mahasiswa.
2. Mengasah kreativitas mahasiswa dibudang produksi dan pemasaran.
3. Memanfaatkan buah lokal Indonesia yaitu nangka, nanas dan pisang sebagai produk  inovatif sehingga memiliki nilai jual yang berarti serta menciptakan kreasi baru dan cara baru dalam mengkonsumsi buah nagka, nanas dan pisang secara bersamaan.
4. Melatih jiwa kewirausahaan mahasiswa.

D. LUARAN
Luaran yang diharapkan dari usaha Canai Sweet ini adalah:
1. Menghasilkan produk inovasi yang unik dan bercitarasa.
2. Produk yang dapat memberikan inspirasi kepada pemuda atau mahasiswa untuk mengembangkan usaha serta memanfaatkan buah lokal.

E. MANFAAT
Manfaat yang dapat diperoleh dari usaha Canai Sweet ini adalah:
1. Menghasilkan kreasi olahan buah nangka,nanas dan pisang yang dibalut roti canai yang memiliki nilai jual dan citarasa.
2. Menjadi media penyaluran kreatifitas dan jiwa kewirausahaan mahasiswa.

BAB 2 GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
Bentuk Kepemilikan 
Bentuk kepemilikan usaha ini merupakan usaha yang dimiliki bersama oleh beberapa ide usaha atau yang disebut dengan partnership.
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)Sumber daya material 
Roti Canai sendiri biasa dikonsumsi dengan makanan berat seperti kari ayam ataupun kari sapi. Karena dari asal negaranya roti canai merupakan makanan pokok saat makan. Canai Sweet adalah olahan yang telah dimodifikasi, penyajiannya dengan olahan buah nangka, nanas dan pisang yang ditambahi dengan fla. Sehingga roti canai dapat dikonsumsi sesuai selera Indonesia. Di sinilah kelebihan dari bisnis kami yang menggunakan bahan dasar buah tropis sebagai suatu inovasi makanan di mana bahan tersebut lebih murah dan sehat dibanding menggunakan olahan makanan berat seperti kari. Canai Sweet dan juga menggunakan bahan lokal yang mampu meningkatkan produktivitas petani dan daya saing produk lokal. 

Peluang pasar 
Sasaran dari bisnis ini adalah semua kalangan masyarakat dari anak-anak hingga dewasa.. Pentingnya konsumsi buah-buahan lokal sebagai upaya peningkatan ekonomi dalam negeri. Dengan mengolah buah lokal seperti nangka, nanas dan pisang agar lebih digemari oleh masyarakat. Oleh karena itu, kami menetapkan sasaran anak-anak hingga dewasa dengan mengikuti perkembangan jaman mengingat minat konsumsi buah pada masyarakat kian meningkat. Serta sebagai pemanfaatan sumber daya lokal. Ide dasar produk yang kami hasilkan merupakan salah satu makanan yang sangat populer dan digemari oleh masyarakat. Canai Sweet yang kami hasilkan dapat dikonsumsi sebagai makanan cemilan.

Kompetitor 
Kompetitor sejenis dalam usaha Canai Sweet berbahan baku tepung dan buah tropis masih sangat sedikit, sehingga dapat menjadi peluang bagi kami untuk dapat menguasai pasar. Selain itu, usaha Canai Sweet yang disajikan dengan tambahan fla didalamnya sehingga menghasilkan sensasi melted saat digigit pada dasarnya merupakan sebuah inovasi baru menikmati roti canai dan buah tropis  sehingga peluang mendapatkan pasar terbuka lebar. 

Analisis Permintaan 
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3
)Roti canai merupakan olahan pokok negara timur tengah saat menyantap makanan . dan sekarang sudah menyebar di Asia. Roti canai merupakan makanan yang sudah dikenal masyarakat di mana permintaannya sudah meluas dan sekarang sudah ada dalam kemasan siap saji. Berbeda dengan buah lokal seperti nagka, nanas ataupun pisang di mana sebagian masyarakat, khususnya anak-anak kurang gemar mengonsumsinya. Oleh karena itu, kami menggabungkan teknologi makanan olahan roti canai dengan buah agar masyarakat tetap dapat mengonsumsi buah lokal dengan cara yang lebih praktis. Target pasar yang kami pilih berasal dari kelompok umur dewasa sampai anak-anak. Dengan inovasi yang kami yang lebih unik dan menciptakan variasi rasa baru, 
Kami menganalisis bahwa selama tahap pengenalan tentu level penjualan masih rendah. Namun, dengan didukung promosi yang baik dan kelebihan produk ini, Canai Sweet akan segera dikenal dan diminati masyarakat. Analisis kami dalam kurun waktu satu bulan dengan penjualan rata-rata 100 buah perhari akan terjadi Break Event Point (BEP). 

BAB 3 METODE PELAKSANAAN
Metode pelaksanaan program ini dapat dibedakan menjadi 2 kelompok besar, yaitu tahapan produksi dan tahapan pemasaran.
Tahapan Produksi
Teknik produksi yaitu dengan pembuatan roti canai yang diolah dengan tepung terigu yang diolah dengan bahan lain menjadi roti canai, kemudian pembuatan isi yaitu dengan memasak nangka, nanas dan pisang dengan gula serta menambahkan fla saat membuat Canai Sweet.
Tahapan Pemasaran
Pemasaran produk akan dilakukan dilakukan di lingkungan kampus UNNES Sekaran  pada tahapan awal secara reseller. Kemudian pada bulan ketiga pelaksanaan program penjualan akan diperluas hingga ke lingkungan di luar kampus UNNES Sekaran. 
Strategi pemasaran akan meliputi beberapa hal antara lain:
a. Strategi Produk
“Canai Sweet” merupakan produk baru bagi pasar di Indonesia, sehingga diperkirakan belum akan ada kompetitor yang muncul pada tahun pertama penjualan produk. Oleh sebab itu, Canai Sweet akan memaksimalkan produksi sepanjang pelaksanaan program ini. Peningkatan produksi produk akan dilakukan secara bertahap dengan penambahan yang signifikan di sepanjang pelaksanaan program. Tujuannya adalah untuk mendapatkan pasar sebesar mungkin serta membangun kepercayaan pasar terhadap produk kami. Dengan demikian ketika pada tahun berikutnya muncul kompetitor posisi perusahaan dan produk kami di pasar Indonesia sudah cukup kuat.
b. Strategi Harga
Salah satu aspek penting dalam penjualan produk adalah kepemimpinan harga. Oleh sebab itu Canai Sweet akan berusaha untuk meletakkan harga produk kami di bawah harga produk lain yang sejenis. Harga minimal akan kami terapkan di awal penjualan sebagai masa promosi. Kemudian di sepanjang program ini harga akan terus dinaikkan secara bertahap, namun harga akhir yang kami terapkan akan tetap di bawah harga produk lain yang sejenis. Melalui strategi kepemimpinan harga ini diharapkan dapat menjangkau pasar dari berbagai kalangan sebanyak-banyaknya.
c. Strategi Promosi
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)Promosi mutlak harus dilakukan mengingat produk “Canai Sweet” adalah produk baru yang belum banyak dikenal masyarakat. Promosi akan dilakukan melalui selebaran ke kampus-kampus serta lingkungan luar kampus untuk memperkenalkan produk kami. Strategi tersebut akan dilakukan pada awal penjualan, sehingga pada akhir periode ini diharapkan “Canai Sweet” sudah dikenal oleh masyarakat dan informasinya dapat disebarkan dari mulut ke mulut. Selanjutnya setelah periode awal penjualan, promosi akan terus dilanjutkan melalui kedai-kedai penjualan “Canai Sweet” dalam bentuk banner dan advertisement lain.
d. Strategi Distribusi
Penjualan produk tahap awal akan difokuskan di sekitar kampus UNNES. Selain itu, setiap hari minggu penjualan juga akan dilakukan di tempat-tempat khusus yang didatangi banyak orang, yaitu di acara Car Free Day ataupun Sunday morning di kampus UNNES. Acara-acara semacam ini memiliki potensi untuk memperkenalkan produk “Canai Sweet” pada masyarakat luas.

JADWAL KEGIATAN
	Tahapan
	Bulan ke-

	
	1
	2
	3
	4

	Persiapan tempat dan peralatan produksi
	
	
	
	

	Optimasi produksi
	
	
	
	

	Pembuatan desain tetap kemasan
	
	
	
	

	Uji coba dan optimasi produk
	
	
	
	

	Promosi media cetak dan internet
	
	
	
	

	Penjualan di outlet
	
	
	
	

	Penjualan di even-even weekend
	
	
	
	

	Evaluasi 
	
	
	
	



RANCANGAN BIAYA
	No.
	Barang
	Jumlah
	Harga

	Produksi

	1
	Sewa Toko
	1
	 Rp     500,000 

	2
	Kompor Gas
	1
	 Rp     200,000 

	3
	Tabung Gas
	1
	 Rp     150,000 

	4
	Teflon Besar
	1
	 Rp     120,000 

	5
	Panci
	1
	 Rp       70,000 

	6
	Baskom Besar
	3
	 Rp       75,000 

	7
	Baskom Kecil
	3
	 Rp       45,000 

	8
	Toples Kaca
	2
	 Rp     300,000 

	9
	Etalase
	1
	 Rp     300,000 

	10
	Kulkas
	1
	 Rp 1,200,000 

	11
	Kain Lap Makan
	5
	 Rp       25,000 

	12
	Air Mineral Dan Galon
	1
	 Rp       50,000 

	13
	Meja 
	3
	 Rp     300,000 

	14
	Kursi Plastik
	6
	 (
5
) Rp     120,000 

	15
	Alat Kebersihan
	1 Set
	 Rp       80,000 

	16
	Bahan Baku
	
	 Rp     800,000 

	
	Sub Total
	
	 Rp 4,335,000 

	Administrasi Dan Keuangan
	
	

	1
	Kalkulator
	1
	 Rp       50,000 

	2
	Buku Kas
	1
	 Rp       10,000 

	3
	Alat Tulis
	1 Set
	 Rp     300,000 

	4
	Stempel
	1
	 Rp       75,000 

	5
	Kuitansi
	2
	 Rp         4,000 

	
	Sub Total
	
	 Rp     439,000 

	Pemasaran Dan Penjualan
	
	

	1
	Kemasan 
	1000 Unit
	 Rp     500,000 

	2
	Selebaran Dan Cetak
	600 Lembar
	 Rp     150,000 

	3
	Meja Dan Kursi Stand
	1 Unit
	 Rp     500,000 

	4
	Banner
	1 Buah
	 Rp       80,000 

	
	Sub Total
	
	 Rp 1,230,000 

	
	Total
	 Rp             6,004,000 

	
	10% Total
	 Rp                600,400 

	
	Grand Total Permodalan
	 Rp             6,604,400 
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LAMPIRAN
Lampiran 1.BiodataKetuadanAnggota
1. BiodataKetuaKelompok
1. IdentitasDiri
	1
	NamaLengkap
	Indah Arum Pancasari

	2
	JenisKelamin
	P

	3
	Program Studi
	Pendidikan Akuntansi

	4
	NRP
	7101413064

	5
	Tempat Tanggal Lahir
	Tegal, 5 Januari 1995

	6
	E-mail
	indaharumpancasarimahuri@gmailcom

	7
	Nomortelpon/HP
	085742998909



1. RiwayatPendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	NamaInstitusi
	SD N Pakembaran 02
	SMP N 1 Slawi
	SMK N 1 Slawi

	Jurusan
	-
	
	Akuntansi

	Tahunmasuk-lulus
	2001-2007
	2007-2010
	2010-2013



1. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	NamaPertemuanIlmiah/ Seminar
	JudulArtikelIlmiah
	WaktudanTempat

	1
	
	
	


1. Penghargaandalam 10 TahunTerakhir
	No
	JenisPenghargaan
	InstitusiPemberiPenghargaan
	Tahun

	1
	Juara 2 LVEI Temilreg Jateng
	Fossei Jateng
	2015


Semua datayang saya isi kandan tercantum dalam biodata ini benar dan dapat dipertanggung jawabkan secara hukum.Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan.
Semarang, 25 Juni 2015
Pengusul,


Indah Arum Pancasari

1. BiodataAnggotaKelompok
1. Biodata Anggota 1
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Lutfi Nirbaeti

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Kimia

	4
	NRP
	4311413046

	5
	Tempat tanggal lahir
	Tegal, 12 Febuari 1995

	6
	E-mail
	

	7
	Nomor telepon/HP
	085713451590



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	MI Nurul Iman Kendalserut
	SMP N 1 Slawi
	SMA N 3 Slawi

	Jurusan
	
	
	IPA

	Tahun masuk-lulus
	2001-2007
	2007-2010
	2010-2013



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	NamaPertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	



D. Penghargaan dalam 10 Tahun Terakhir
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salahsatu persyaratan dalam pengajuan Program Kreativitas Kewirausahaan.
Semarang, Juni 2015
Pengusul,


Lutfi Nurbaeti

1. BiodataAnggota 2
1. IdentitasDiri
1. Biodata Anggota 3
E. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Siti Umriatun

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan Ekonomi

	4
	NRP
	7101413062

	5
	Tempat tanggal lahir
	Tegal, 13 April 1995

	6
	E-mail
	

	7
	Nomor telepon/HP
	085742495913



F. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	
	SMP N 1 Adiwerna
	SMK N 1 Slawi

	Jurusan
	
	
	Akuntansi

	Tahun masuk-lulus
	2001-2007
	2007-2010
	2010-2013



G. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	NamaPertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	



H. Penghargaan dalam 10 Tahun Terakhir
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	Juara 2 Lomba Video Ekonomi Islam tingkat regional Jawa Tengah
	FoSSEi Jawa Tengah
	2015


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salahsatu persyaratan dalam pengajuan Program Kreativitas Kewirausahaan
Semarang,  Juni 2015
Pengusul,

Siti Umriatun
1. BiodataAnggota 4
A. Identitas Diri 
	1
	NamaLengkap
	Ni’ma Ulul Mustafidah

	2
	JenisKelamin
	P

	3
	Program Studi
	Akuntansi

	4
	NRP
	7211414080

	5
	Tempat tanggal lahir
	Kebumen, 11 September 1996

	6
	E-mail
	ulul.mustafidah@yahoo.co.id

	7
	Nomortelepon/HP
	085201972179



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	NamaInstitusi
	SD N 5 Panjer
	SMP N 3Kebumen
	SM K N 1 Kebumen

	Jurusan
	
	
	Akuntansi

	Tahunmasuk-lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	NamaPertemuanIlmiah/Seminar
	JudulArtikelIlmiah
	WaktudanTempat

	1
	
	
	



D. Penghargaandalam 10 TahunTerakhir
	No
	JenisPenghargaan
	InstitusiPemberiPenghargaan
	Tahun

	1
	Perinhgkat 1 UN SMK Se-SMKN 1 Kebumen
	Dinas P&K Kebumen
	2014


Semua datayang saya isi kandan tercantum dalam biodata ini benar dan dapat dipertanggung jawabkan secara hukum.Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan
Semarang,  Juni 2015
Pengusul,

Ni’ma Ulul Mustafidah



Lampiran2.SusunanOrganisasi Tim PenyusundanPembagianTugas
	No.
	Nama/ NIM
	Program Studi
	BidangIlmu
	AlokasiWaktu (Jam/ Minggu)
	UraianTugas

	1
	Indah Arum Pancasari/
7101413064
	Pendidikan Akuntansi
	Ekonomi
	12Jam/ Minggu
	-Mengeanalisi kondisi Kekinian
-Wawancara Narasumber
-Analisis hasil wawancara
-Penyusunan Gagasan
-Penyusun Strategi

	2
	Lutfi Nurbaeti
4311413046
	Kimia 
	IPA
	10 Jam/Minggu
	-Notulen
-Analisis hasil wawancara
-Analisis Kepustakaan
-Sebagai Pelaksana 1

	3
	Siti Umriatun
7101413062
	Akuntansi
	ekonomi
	10 Jam/Minggu
	-Wawancara Narasumber
-analisis wawancara
-sebagai pelaksana 2

	4
	Ni’ma Ulul Mustafidah/7211414080
	Akuntansi
	Ekonomi
	10 Jam/Minggu
	-Penyusun Strategi
-sebagai pelaksana 3













Lampiran3.SuratPernyataanKetuaPeneliti/Pelaksana
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KEMENTRIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
Gedung H: KampusSekaran-Gunungpati-Semarang 50229
PembantuRektorBidangKemahasiswaan, email: pr3@unnes.ac.id, Telp/Fax: (024) 8508003

SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA

Yang bertandatangan di bawahini:
Nama		: Indah Arum Pancasari
NIM		: 7101413064
Program Studi	: Pendidikan Akuntansi
Fakultas	: Ekonomi

Denganinimenyatakanbahwa proposal PKM-GTsayadenganjudul:
INOVASI PRODUK INDIA RASA  NUSANTARA
CANAI SWEET
Yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.

Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidak sesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.

Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.

Semarang, 25 Maret 2015

Mengetahui,		
Wakil Rektor
Bidang Kemahasiswaan				Yang Menyatakan,		
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