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RINGKASAN
 	Ubi jalar merupakan salah satu sumber karbohidrat yang memiliki peran cukup penting dalam sistem ketahanan pangan. Walaupun posisi ubi jalar masih kalah populer dibanding beras dan jagung, namun ubi jalar memiliki peran strategis sebagai bahan baku industri pangan di dalam negeri dan komoditas ekspor. Kandungan dalam ubi jalar membawa berbagai manfaat untuk menunjang kesehatan tubuh, seperti: meningkatkan sistem kekebalan tubuh, menyembuhkan bronkritis, mempertahankan keseimbangan cairan dalam tubuh, aman bagi penderita diabetes, dan lain-lain.
 	Banyaknya manfaat dari ubi jalar tidak lantas membuat ubi jalar banyak diminati masyarakat. Nilai jual ubi jalar termasuk dalam kategori yang rendah karena sistem penjualan yang dilakukan masih pemasaran tradisional. Pemasaran tersebut dilakukan tanpa memanfaatkan ubi jalar secara optimal seperti yang dilakukan petani pada umumnya. Penjualan dilakukan langsung dengan sistem tebas tanaman, dijual ke tengkulak maupun di jual ke perusahaan besar. Selain itu, seiring perkembangan globalisasi, masyarakat semakin menyukai berbagai makanan ringan yang lebih unik dan memiliki rasa yang berbeda dari biasanya. Masyarakat cenderung membeli makanan yang dikemas secara lebih modern agar dapat meningkatkan kepuasan pribadinya.
Berdasarkan permasalahan diatas, maka  “MAK SRIUDU Menarik Perhatian: Inovasi Baru Tampilan Ubi (Ipomea Batatas) yang Unik guna Meningkatkan Nilai Jual Produk di Pasaran” merupakan konsep untuk meningkatkan nilai jual ubi jalar dengan tujuan: (1). Meningkatkan nilai jual ubi jalar (Ipomea batatas) sehingga menarik minat beli masyarakat terhadap produk. (2). Mengolah ubi jalar (Ipomea batatas) melalui inovasi baru dengan pengubahan tampilan menjadi lebih menarik dan digemari masyarakat. Melalui rencana bisnis ini,  maka akan menciptakan kripik padat yang diolah menjadi tampilan yang lebih modern, menarik, sesuai keinginan masyarakat dan memiliki nilai jual berbeda dengan produk di pasaran. Tampilan produk akan didesain seperti bentuk bintang, roda, bulan sabit, bentuk bangun, huruf dan lain-lain. Kemudian dikemas dengan kemasan model baru dan bervariasi.
Metode pelaksanaan yang dilakukan secara umum melalui 3 tahap, yakni pra pelaksanaan, pelaksanaan dan pasca pelaksanaan. Pra perencanaan merupakan tahapan awal dalam menjalankan bisnis yang meliputi penetapan usaha, surve pasar dan pengajuan proposal. Tahapan pelaksanaan merupakan teknis utama dalam menjalankan usaha bisnis, yang berkaitan dengan persiapan bahan dan alat, proses produksi hingga pengemasan produk. Selain itu tahap akhir yakni berupa pengecekan kembali, promosi, penjualan hingga pembuatan laporan perkembangan usaha.
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BAB I PENDAHULUAN
A. Latar Belakang
Ubi jalar merupakan salah satu sumber karbohidrat yang memiliki peran cukup penting dalam sistem ketahanan pangan. Walaupun posisi ubi jalar masih kalah populer dibanding beras dan jagung, namun ubi jalar memiliki peran strategis sebagai bahan baku industri pangan di dalam negeri dan komoditas ekspor. Di Indonesia terdapat berbagai jenis ubi jalar yang bisa ditemukan, antara lain: Ubi putih dengan tekstur yang lebih lunak, ubi ungu yang memiliki tekstur padat, ubi merah yang memiliki rasa sangat manis dan lain sebagainya. Penanamannya pun biasanya mudah ditemukan di daerah ketinggian 0-500 mdpl dengan suhu ideal berkisar 21-27’ celcius dan perkembangan produksi optimal biasanya terjadi pada musim kemarau. 
Berdasarkan RDA, nutrisi ubi jalar tertinggi adalah vitamin A yang mencapai 14.187 IU. Ini berarti, hampir sama dengan wortel nutrisi yang mengandung 16.706 IU vitamin A dalam sama berat 100 gr. Selain itu, ubi jalar bermanfaat sebagai antioksidan karena dapat menyerap polusi udara, racun, oksidasi dalam tubuh, dan menghambat pengumpulan sel-sel darah. Ubi jalar juga mengandung serat pangan alami yang tinggi, Betakaroten pembentuk vitamin A, prebiotik pencegah osteoporosis, selain itu terdapat pula mineral seperti besi (Fe), fosfor (P), calcium (Ca), maupun vitamin, protein, lemak dan serat.  
Kandungan dalam ubi jalar tersebut membawa berbagai manfaat untuk menunjang kesehatan tubuh, seperti: meningkatkan sistem kekebalan tubuh, menyembuhkan bronkritis, mempertahankan keseimbangan cairan dalam tubuh, aman bagi penderita diabetes, menunjang kesehatan pencernaan, menyembuhkan kanker dan radang lambung.
Banyaknya manfaat dari ubi jalar tidak lantas membuat ubi jalar banyak diminati masyarakat. Bahkan kebanyakan masyarakat yang memanfaatkannya hanya penduduk di daerah pedesaan. Nilai jual ubi jalar termasuk dalam kategori yang rendah karena sistem penjualan yang dilakukan masih pemasaran tradisional. Pemasaran tersebut dilakukan tanpa memanfaatkan ubi jalar secara optimal seperti yang dilakukan petani pada umumnya. Penjualan dilakukan langsung dengan sistem tebas tanaman, dijual ke tengkulak maupun di jual ke perusahaan besar. Hal tersebut yang sebenarnya membuat ubi jalar berada di posisi tawar yang lemah. Masyarakat ingin segera mendapatkan uang sehingga secara tidak lansung mengurangi pendapatan optimal yang seharusnya bisa didapat. 
Selain itu, masyarakat daerah perkotaan telah memafaatkan ubi jalar untuk diolah menjadi makanan ringan. Produk-produk tersebut sudah sangat mudah dijumpai masyarakat. Produk yang sering ditemukan yakni roti ubi maupun ubi yang hanya di potong tak beraturan kemudian dijadikan kripik dan hanya mengandalkan nilai rasa ubi itu sendiri. Namun seiring perkembangan globalisasi, masyarakat semakin meninggalkan produk-produk tersebut dan lebih menyukai berbagai makanan ringan yang lebih unik dan memiliki rasa yang berbeda dari biasanya. Masyarakat cenderung membeli makanan yang dikemas secara lebih modern agar dapat meningkatkan kepuasan pribadinya, sejenis makanan-makanan ala barat seperti stick, pop corn dan lain sebagainya.
 	Berdasarkan latar belakang tersebut diatas, maka penulis memiliki gagasan yang dapat meningkatkan nilai jual ubi jalar sehingga dapat diminati kembali oleh masyarakat dan produk tersebut memiliki peluang bisnis lebih optimal yakni melalui konsep “MAK SRIUDU Menarik Perhatian: Inovasi Baru Tampilan Ubi (Ipomea Batatas) yang Unik guna Meningkatkan Nilai Jual Produk di Pasaran” yang berarti makanan sehat ubi ungu dan ubi madu yang dikemas lebih unik dan lebih menarik perhatian konsumen. Yang menjadi titik jual utama dengan menampilkan makanan ringan lebih modern dan penyajiannya lebih bervariasi. 

B. Perumusan Masalah
Berdasarkan pemaparan latar belakang diatas, maka permasalahan yang dapat dirumuskan adalah sebagai berikut:
1. Bagaimana meningkatkan nilai jual ubi jalar (Ipomea batatas) sehingga masyarakat minat untuk membeli produk-produk tersebut?
2. Bagaimana teknik yang dilakukan untuk mengolah produk ubi tersebut menjadi makanan ringan dengan tampilan  baru, unik dan menarik?



C. Tujuan
Adapun tujuan yang ingin dicapai dari inovasi baru terhadap produk tersebut:
1. Meningkatkan nilai jual ubi jalar (Ipomea batatas) sehingga menarik minat beli masyarakat terhadap produk.
2. Mengolah ubi jalar (Ipomea batatas) melalui inovasi baru dengan pengubahan tampilan menjadi lebih menarik dan digemari masyarakat.

D. Luaran Yang Diharapkan
Luaran yang diharapkan dari kreasi ini adalah MAK SRIUDU sebagai kripik padat yang diolah menjadi tampilan yang lebih modern, menarik, sesuai keinginan masyarakat dan memiliki nilai jual berbeda dengan produk di pasaran. Tampilan produk akan didesain seperti bentuk bintang, roda, bulan sabit, bentuk bangun, huruf dan lain-lain. Kemudian dikemas dengan kemasan model baru dan bervariasi. Dengan adanya inovasi bentuk tampilan tersebut maka akan menambah minat masyarakat, karena pada umumnya masyarakat sekarang menyukai produk-produk yang memiliki tampilan lebih modern.

E. Manfaat
Berdasarkan pemaparan diatas, kegunaan atau manfaat yang diharapkan dari usaha karya produk tersebut adalah sebagai berikut:
1. Dapat mengoptimalkan nilai jual produk ubi jalar (Ipomea batatas), sehingga meningkatkan pula pendapatan masyarakat pengolah, utamanya mahasiswa.
2. Menarik kembali perhatian masyarakat terhadap produk ubi jalar (Ipomea batatas) yang lebih unik, modern dan sesuaikan keinginan masyarakat.
3. Memberi alternative peluang usaha baru yang dapat dilakukan mahasiswa guna meningkatkan perekonomian mahasiswa,.
4. Membangun ide kreativitas mahasiswa untuk mengemas produk dengan tampilan yang berbeda dan bernilai tinggi.




BAB II GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
	Masyarakat Indonesia merupakan masyarakat yang tergolong memiliki tingkat konsumsi yang tinggi. Hal tersebut didukung karena masyarakat Indonesia adalah masyarakat dengan jumlah penduduk terbesar ke-3 sedunia. Itu artinya, Indonesia membutuhkan banyak cadangan sumber daya makanan yang akan mendukung ketahanan pangan nasional. 
 	Globalisasi merupakan suatu proses yang tidak dapat dihindari masyarakat, khususnya tiap individu. Globalisasi dapat berupa berbagai bidang termasuk dalam pola konsumsi makanan. Kebanyakan masyarakat Indonesia kini lebih menyukai produk-produk makanan ringan dan makanan instan yang lebih menarik. Bahkan hampir setiap keluarga akan menyiapkan berbagai cadangan makanan yang sifatnya lebih mudah dikonsumsi. Budaya konsumsi masyarakat pun sudah mengalami perbedaan. Dahulu masyarakat senang mengkonsumsi makanan yang lebih sehat yang diolah sendiri dengan campuran bahan alami. Namun sekarang pola konsumsi mengalami berbagai variasi. Masyarakat semakin menyukai makanan instan yang mudah diolah, selain itu kebiasaan masyarakat sekarang yakni ngemil makanan ringan. 
 	Berbagai makanan ringan semakin ramai di minati masyarakat. Mulai dari makanan roti-roti kecil maupun berbagai kripik. Salah satunya adalah kripik ubi jalar (Ipomea batatas) yang perkembangan penjualannya semakin menurun diminati masyarakat, karena kripik-kripik tersebut biasanya memiliki tampilan yang sudah biasa dan tidak semenarik makanan-makanan ringan modern.
Ubi jalar (Ipomea batatas) merupakan tanaman umbi-umbian yang mudah ditanam pada daerah ketinggian 0-500 mdpl dengan suhu ideal berkisar 21-27’ celcius dan perkembangan produksi optimal biasanya terjadi pada musim kemarau. Perkembangan tersebut membuat ubi jalar banyak dijual mentah di pasaran dengan harga yang relatif murah, kira-kira Rp.6000,00 per kilogram. Maka ubi jalar ini sangat cocok dijadikan bahan baku utama penjualan produk. 
	Produk olahan MAK SRIUDU yang menarik ini akan mampu memiliki pangsa pasar yang lebih luas. Melihat budaya masyarakat yang semakin konsumtif terhadap makanan ringan maka akan memudahkan produk masuk ke masyarakat dan dipilih menjadi salah satu makanan ringan pilihan. Peluangnya pun lebih mampu bersaing, karena produk yang selama ini di jual dipasaran hanya diolah sederhana dengan memotong makanan secara tidak beraturan. Selain itu konsep inovasi tampilan kripik yang lebih unik akan mampu diterima oleh berbagai segmentasi pasar. Mulai dari anak-anak akan menyukai produk MAK SRIUDU karena makanan ringan ini ditampilkan dalam berbagai bentuk kripik seperti bentuk angka, roda, bintang, berbagai huruf, segitiga, dan lain sebagainya. Bagi para remaja dan dewasa termasuk seperti mahasiswa juga akan menyukai produk, karena sebagian besar konsumen remaja akan mencari makanan ringan yang tampilannya lebih modern sehingga dapat meningkatkan kepuasan pribadinya dalam mengkonsumsi suatu produk. Para orang tua pun akan gemar terhadap produk ini karena makanan ini dibuat dari ubi jalar yang memiliki cita rasa yang kuat, lezat dan menyehatkan.
 	Bisnis ini dapat menjadi suatu peluang usaha besar karena berbagai alasan pemasaran terhadap segmentasi pasar yang dilakukan. Berikut ini beberapa keunggulan produk MAK SRIUDU yang menarik, yang dapat menunjang perolehan profit, antara lain:
1. Makanan ringan merupakan makananan yang lebih banyak digemari masyarakat.
2. Inovasi tampilan ubi jalar akan menjadi keunggulan menarik untuk meningkatkan nilai tawar produk ubi jalar.
3. Pengolahan relatif sederhana, namun mampu menghasilkan model produk yang lebih baik.
4. Biaya yang dikeluarkan konsumen untuk satu bungkus produk relatif murah dan mampu dijangkau masyarakat.
 	Dari berbagai keunggulan produk, maka gagasan ini optimis mampu menghasilkan profit yang berkelanjutan dan mampu memberikan tambahan penghasilan terutama mahasiswa.






BAB III METODE PELAKSANAAN
Secara umum terdapat 3 tahapan dalam pelaksanaan usaha MAK SRIUDU untuk menciptakan nilai jual produk dengan uraian sebagai berikut:
1. Pra Pengolahan Produk 
Metode yang dilakukan sebelum pelaksanaan secara riil dari usaha bisnis yang dilakukan. Pada metode ini, penulis berusaha untuk mengkaji permasalahan bisnis serta mencari berbagai informasi yang berkaitan dengan produk dan daya saingnya di pasaran. Adapun kegiatan yang dilakukan dalam masa pra penjualan produk yakni:
a. Menentukan dan merumuskan permasalahan bisnis terhadap potensi penjualan produk kripik ubi jalar tersebut.
b. Mencari berbagai informasi berkaitan dengan bisnis produk di pasaran, potensi sumber daya, peluang pasar, dan daya saing produk.
c. Melakukan surve pasar untuk mengetahui kondisi riil pemasaran produk kripik yang sudah ada, pengamatan lokasi dan pesaing usaha.
d. Membuat proposal anggaran dan melakukan penenetapan harga produk.
2. Pelaksanaan Pengolahan Produk
Tahap ini merupakan kegiatan pelaksanaan dari proses pengolahan produk ubi jalar. Terdapat beberapa tahap pekerjaan yang akan dilakukan yaitu sebagai berikut:
a. Menentukan macam produk dan membuat konsep produk yang akan dibuat.
b. Menyiapkan alat dan bahan yang akan mendukung proses produksi produk sampai pemasaran produk.
c. Melakukan proses produksi bahan baku yang akan diolah menjadi kripik padat MAK SRIUDU. Proses yang dilakukan dimulai dari pemilihan bahan baku yang berkualitas kemudian dikupas bersiih dan dicuci dengan air es. Selanjutnya bahan baku di potong tipis dengan tebal kira-kira 0,5 cm lalu di cetak sesuai bentuk-bentuk yang diinginkan, seperti bentuk bintang, huruf, angka, segitiga, bulan sabit maupun bentuk lainnya. Setelah itu melakukan proses perendaman kembali ubi jalar yang sudah dibentuk kedalam air es, lalu digoreng dengan kuantitas minyak banyak agar kripik lebih mudah kering sampai ke seluruh teksturnya. 
d. Mengemas produk dengan tampilan kemasan yang lebih modern dan menarik, seperti menggunakan plastik tebal yang didesain dengan berbagai warna dan gambar unik dan baru.
3. Pasca  Pengolahan Produk
Tahapan ini dapat dikatakan tahapan pemasaran produk, karena produk sudah selesai diolah dan sudah menjadi makanan ringan yang langsung dapat dikonsumsi. Namun, untuk meningkatkan nilai jual maka perlu dilakukan pengecekan kembali agar produk yang ditawarkan ke konsumen memiliki tampilan lebih menarik. Adapun tahapan akhir yang dilakukan yakni sebagai berikut:
a. Pengecekan, yaitu metode yang dilakukan untuk melakukan perhitungan kembali kuantitas dan kualitas makanan ringan yang telah diolah tersebut sebelum di distribusikan. Pengecekan dilakukan dengan mengukur kembali banyaknya makanan tiap bungkus, perhitungan banyaknya jumlah maupun pencatatan jumlah produk yang mampu dihasilkan.
b. Promosi dan pemasaran produk merupakan tahap terpenting yang akan mendukung pencapaian profit, karena melalui promosi maka produk akan mudah dikenal masyarakat. Promosi yang akan penulis lakukan melalui penjualan langsung kepada konsumen dan melalui berbagai media, seperti media cetak berupa famlet,  internet melalui berbagai sosial media, facebook, twitter, path, bloger dan lain sebagainya. 
c. Perhitungan laba/rugi, yaitu metode yang dilakukan untuk menghitung profit dari bisnis yang dilakukan, selain itu juga sebagai evaluasi untuk pengembangan produk yang lebih berkualitas.
Berdasarkan pemaparan teknik, cara maupun tahapan pengembangan produk diatas, maka akan memberikan arahan yang jelas dalam upaya pelaksanaan bisnis.







BAB IV BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
1. Anggaran Biaya Kegiatan
Adapun ringkasan  anggaran biaya kegiatan usaha produk sebagai berikut:
	No
	Jenis Pengeluaran
	Biaya

	1
	Peralatan Penunjang
	Rp 2.197.000,00

	2
	Bahan Habis Pakai
	Rp 3.354.000,00

	3
	Perjalanan
	Rp    730.000,00

	4
	Lain-lain
	Rp    653.000,00

	
	Jumlah
	Rp 7.334.000



2. Jadwal Kegiatan
Rincian mengenai rencana kegiatan yang akan dilaksanakan adalah sebagai berikut:
	No
	Kegiatan
	Bulan

	
	
	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Tahap Persiapan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1. Penyusunan Proposal
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	2. Pengajuan Proposal
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	3. Analisis Pasar
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Tahap Pelaksanaan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1. Persiapan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	2. Pembelian alat dan bahan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	3. Pelaksanaan produksi
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	4. Pemasaran produk
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	Tahap Akhir
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1. Evaluasi
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	2. Penyusunan konsep laporan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	3. Pelaporan hasil
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	




LAMPIRAN-LAMPIRAN
Lampiran 1

BIODATA DOSEN PEMBIMBING
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap (dengan gelar)
	

	2
	Jenis Kelamin
	

	3
	Program Studi
	

	4
	NIM/NIDN
	

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	

	6
	Email 	
	

	7
	Nomor Telepon/HP
	


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Masuk-Lulus
	
	
	


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	


D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir (Dari Pemerintah, Asosiasi Atau Institusi Lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapatdipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpaiketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratandalam pengajuan Hibah PKM-Kewirausahaan .

Semarang,  September 2015
Pembimbing,



(-----------------)


BIODATA KETUA
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap (dengan gelar)
	Dwi Yuliyanti Barokah

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Manajemen

	4
	NIM/NIDN
	7311414142

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Grobogan, 23 Juli 1997

	6
	Email 	
	dwiyuliyantib@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	089664451846


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 3 Sindurejo
	SMPN 2 Toroh
	SMKN 1 Purwodadi

	Jurusan
	-
	-
	Adm.Perkantoran

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah /
Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	


D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir (Dari Pemerintah, Asosiasi Atau Institusi Lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi
Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapatdipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpaiketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratandalam pengajuan Hibah PKM-Kewirausahaan .

Semarang,  September 2015 
Pengusul,



Dwi Yuliyanti Barokah


BIODATA ANGGOTA
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap (dengan gelar)
	Khoirunnisa

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Manajemen

	4
	NIM/NIDN
	7311414196

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Solo, 17 April 1996

	6
	Email 	
	khoirunnisaiyun@yahoo.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	085728780027


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah /
Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	


D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir (Dari Pemerintah, Asosiasi Atau Institusi Lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi
Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapatdipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpaiketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratandalam pengajuan Hibah PKM-Kewirausahaan .
Semarang,   September 2015
Pengusul,



Khoirunnisa




BIODATA ANGGOTA
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap (dengan gelar)
	Ana Tri Jayanti

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan Akuntansi

	4
	NIM/NIDN
	7101414283

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Kudus, 15 Juni 1996

	6
	Email 	
	anatrijayanti@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	089604766718


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	MI Roudhotut Tholibin  
	SMPN 1 Mejobo
	SMKN 1 Kudus

	Jurusan
	-
	-
	Akuntansi

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah /
Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	


D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir (Dari Pemerintah, Asosiasi Atau Institusi Lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi
Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapatdipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpaiketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratandalam pengajuan Hibah PKM-Kewirausahaan .
Semarang,   September 2015
Pengusul,



Ana Tri Jayanti




BIODATA ANGGOTA
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap (dengan gelar)
	Ani Triani

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	PPKn

	4
	NIM/NIDN
	3301412072

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Indramayu, 12 Juli 1994

	6
	Email 	
	Anitriani12@yahoo.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	085721551935


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN AMIS 1
	SMPN 3 Terisi
	SMAN 1 Terisi

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah /
Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	


D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir (Dari Pemerintah, Asosiasi Atau Institusi Lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi
Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapatdipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpaiketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratandalam pengajuan Hibah PKM-Kewirausahaan .
Semarang,   September 2015
Pengusul,



Ani Triani


Lampiran 2
JUSTIFIKASI ANGGARAN KEGIATAN
1. PERALATAN PENUNJANG
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Kompor gas
	Peralatan memasak 
	2
	128.000
	256.000

	Tabung gas
	Peralatan memasak
	2
	95.000
	190.000

	Pisau
	Memotong dan mengupas bahan baku
	4
	5.000
	20.000

	Ember besar
	Media mencuci bahan baku dalam kuantitas banyak
	2
	55.000
	110.000

	Wajan besar
	Alat penggorengan
	2
	145.000
	290.000

	Baskom
	Media merendam bahan yang sudah dipotong
	4
	18.000
	72.000

	Telenan
	Alas pemotong bahan baku
	2
	10.000
	20.000

	Pisau pembentuk  
	Alat untuk membentuk bahan baku menjadi berbagai tampilan
	16
	5.500
	88.000

	Serokan kecil
	Media penggorengan
	2
	9.500
	19.000

	Serokan besar
	Media penggorengan
	2
	18.000
	36.000

	Penjepit makanan
	Alat pengambil makanan
	2
	7.000
	14.000

	Tampah
	Media penirisan kripik
	2
	15.000
	30.000

	Centong
	Alat memasukan produk ke bungkus
	3
	4.000
	12.000

	Alat press plastik
	Alat melekatkan bungkus
	1
	250.000
	250.000

	Timbangan
	Media mengukur berat per bungkus makanan
	2
	215.000
	430.000

	Serbet
	Alat lap dan pembersih
	4
	5.000
	20.000

	Toples besar
	Penyimpanan tiap jenis kripik sebelum dibungkus
	5
	68.000
	340.000

	SUB TOTAL (RP)
	2.197.000



2. BAHAN HABIS PAKAI
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Ubi jalar ungu
	Bahan baku 
	4kg x 12 minggu
	7.500
	360.000

	Ubi jalar merah
	Bahan baku
	4kg x 12 minggu
	8.500
	408.000

	Ubi jalar putih
	Bahan baku
	6kg x 12 minggu
	6.000
	432.000

	Minyak goreng
	Bahan penggorengan
	5 liter x 12 minggu
	11.500
	690.000

	Es batu
	Merenyahkan kripik
	
	24.000
	24.000

	Gas elpiji 3 kg
	Penunjang memasak
	4 x 3 bulan
	19.000
	228.000

	Perasa balado
	Pemberian perasa
	1 x 12 minggu
	6.500
	78.000

	Perasa Barbeque
	Pemberian perasa
	1 x 12 minggu
	6.500
	78.000

	Perasa coklat
	Pemberian perasa
	1 x 12 minggu
	6.500
	78.000

	Perasa Keju
	Pemberian perasa
	1 x 12 minggu
	6.500
	78.000

	Plastik kemasan tebal
	Kemasan produk
	50 lembar x 12 minggu
	500
	300.000

	Plastik kemasan kecil
	Kemasan produk
	100 lembar x 12 minggu
	150
	180.000

	Label
	Pemberian identitas produk
	100 lembar x 12 minggu
	350
	420.000

	SUB TOTAL (RP)
	3.354.000



3. PERJALANAN
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Perjalanan surve pasar
	Observasi kondisi pasar 
	2
	40.000
	80.000

	Perjalanan distribusi produk
	Mendistribusikan produk ke berbagai lokasi
	10
	65.000
	650.000

	SUB TOTAL (RP)
	730.000




4 LAIN-LAIN
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Administrasi
	Pengadaan proposal dan laporan kemajuan usaha 
	1
	95.000
	95.000

	Dokumentasi
	Pengarsipan kegiatan
	1
	275.000
	275.000

	MMT 2x3
	Pengenalan identitas produk
	1
	108.000
	108.000

	Iklan dan penawaran
	Promosi famlet ukuran A3 warna
	40
	3500
	140.000

	Pelaporan
	Penyusunan laporan
	1
	35.000
	35.000

	Beban gaji
	Pembayaran tenaga 
	4
	100.000
	400.000

	SUB TOTAL
	653.000

	TOTAL KESELURUHAN (RP)
	7.334.000






ANALISIS KEUANGAN

NERACA
	ASET
	UTANG + KEWAJIBAN

	
	
	Hutang 
	Rp. -

	Kas
	Rp 1.783.000
	
	

	Peralatan
	Rp 2.197.000
	Modal
	

	Bahan 
	Rp 3.354.000
	Modal dari DIKTI
	Rp. 6.934.000

	Total 
	Rp 6.934.000
	Total
	Rp. 6.934.000




LAPORAN LABA KOMPERHENSIF
	Pendapatan

	Snack sedang
	1 @7000 x 200
	Rp1.400.000

	Snack kecil
	1 @2000 x 500
	Rp1.000.000

	Total Pendapatan
	Rp 2.400.000

	Beban Gaji
	(Rp 400.000)

	Laba Bersih
	Rp 2.000.000




LAPORAN EKUITAS
	Modal Awal
	Rp.6.934.000

	Laba Bersih
	Rp.2.000.000

	Modal Akhir
	Rp.8.934.000

















Lampiran 3

SUSUNAN ORGANISASI TIM KEGIATAN DAN PEMBAGIAN TUGAS

	No
	Nama
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (Jam/ Minggu)
	Uraian Tugas

	1
	Dwi Yuliyanti Barokah 
(7311414142)
	Manajemen
	Manajemen
	26 jam
	Merencanakan dan mengkoordinasi

	2
	Ana Tri Jayanti
(7101414283)
	Pendidikan Akuntansi
	Pendidikan Ekonomi
	26 jam
	Melakukan pencatatan

	3
	Khoirunnisa
(7311414196)
	Manajemen
	Manajemen
	26 jam
	Melaksanakan proses usaha

	4
	Ani Triani
(3301412072)
	PPKn
	Ilmu Politik
	26 jam
	Melaksanakan proses usaha




















Lampiran 4
[image: ]
KEMENTERIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
Gedung H, Kampus Sekaran, Gunungpati, Semarang 50229
Telepon: (024) 8508092 psw. 25, Faksimili: (024) 8508084
Laman: www.unnes.ac.id, Email: baakk@unnes.ac.id; dikeva@unnes.ac.id

SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA
Yang bertandatangan di bawah ini: 
Nama		:Dwi Yuliyanti Barokah
NIM  		: 7311414142
Program Studi	: Manajemen
Fakultas	: Ekonomi
Dengan ini menyatakan bahwa proposal (Isi sesuai dengan bidang PKM) saya dengan judul: 
“MAK SRIUDU” Menarik Perhatian: Inovasi Baru Tampilan Ubi (Ipomea Batatas) yang Unik guna Meningkatkan Nilai Jual Produk di Pasaran 
Yang diusulkan untuk tahun anggaran 2016 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain. 
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima kekas negara.
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.
Semarang,  September 2015
Mengetahui, 	Yang menyatakan, 
Pembantu Rektor
Bidang Kemahasiswaan, 


Dr. Bambang Budi Raharjo M.Si		Dwi Yuliyanti Barokah	
NIP.196012171986011001	NIM. 7311414142
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