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RINGKASAN 

 

 

 

Budaya masyarakat kita yang konsumtif, termasuk dalam hal makanan kecil 

memberikan peluang kepada kita untuk menciptakan sebuah usaha kuliner. Setelah 

mengamati di lingkungan kami tinggal maka salah satu usaha kuliner yang 

berpeluang untuk bias berkembang adalah kripik getas. Mengapa demikian? Karena 

berdasarkan pengamatan kami di desa tunggal roso rt 03/rw 03 kripik getas ini kurang 

di kembangkan menjadi sebuah usaha yang tentunya bias menambah pendapatan 

masyarakat sekitar. Di desa tunggal roso rt 03/rw 03 kripik getas hanya di buat ketika 

menjelang lebaran sebagai hidangan saat lebaran. Padahal menurut saya jika kripik 

ini di kembangkan dan di pasarkan keluar daerah akan mendatangkan banyak 

keuntungan. Karena kripik getas tergolong makanan yang sulit di jumpai di daerah 

lain sehingga jika kita memasarkannya kedaerah daerah yang lain kemungkinan besar 

akan menguntungkan. Kripik getas merupakan makanan atau camilan berbahan dasar 

tepung beras ketan dan kelapa parut. Karena kekhasan makanan ini maka kami sangat 

yakin jika usaha ini di kembangkan dengan sungguh sungguh akan berkembang 

dengan baik dan tentunya juga akan memberikan kesejahteraan bagi masyarakat desa 

tunggal roso itu sendiri. Namun banyak factor yang perlu diperhatikan untuk 

mengembangkan usaha kripik getas.Factor  penting yang harus di perhatikan untuk 

mengembangkan usaha ini antara lain kesediaan masyarakat untuk memproduksi 

kripik getas, lokasi pemasarn yang tepat, srategi pemasaran yang bagus, penentuan 

harga yang terjangkau masyarakat. Jika semua factor tersebut bias direncanakn 

dengan baik maka saya yakin produk kripik getas akan berkembang sangat baik 

mengingat keunikan , rasa, dan kekhasan makanan ini. Untuk itu di perlukan planning 

usaha yang serius sebagai acuan dalanm menjalankan usaha kripik getas ini. 

Kata kunci : konsumtif, keunikan, kekhasan, pemasaran 

 

 

 

 

 

 



BAB I 

PENDAHULUAN 

1.1 Latar Belakang 

Semakin ketatnya persaingan dalam usaha kuliner membuat kita harus pandai 

pandai dalam membuat terobosan dan inovasi agar usaha kuliner kita tetap 

terdepan dalam berbisnis kuliner.Salah satu usaha yang menjajikan adalah usaha 

kripik getas. Mungkin nama kripik getas terdengar masih sangat asing ditelinga 

kita,sehingga muncul pertanyaan, apa itu kripik getas?  

   Kripik getas adalah  makanan khas desa tunggal roso rt 03/rw 03 yang 

berbahan dasar tepung beras ketan basah dan kelapa parut ini sulit di jumpai di 

daerah-daerah lain. Kripik getas ini merupakan makanan yang sehat dan aman 

karena tidak menggunakan penyedap rasa seperti msg.  Rasanya yang manis, 

gurih, crispy, dan tanpa bahan pengawet atau penyedap rasa sintesis 

kemungkinan besar sangat di gemari oleh pencinta kuliner.  

Alasan mengapa kami memilih untuk mengembangkan usaha kuliner kripik getas 

karena usaha kripik getas tidak ada yang mengembangkan.Dan karena sebagian 

besar masyarakat desa tunggal roso terutama ibu rumah tangga tidak mempunyai 

kegiatan ketika mereka telah selesai mengerjakan pekerjaan rumah tangga.Alasan 

ini membuat kami tergerak untuk mengembangkan kuliner ini.Kami ingin 

memberikan pengarahan kepada masyarakat bahwa ada peluang usaha yang bisa 

mereka kembangkan di sela-sela waktu luang mereka yaitu dengan 

mengembangkan usaha kripik getas yang biasa mereka buat ketika menjelang 

lebaran.Kripik getas ini bisa dikembangkan menjadi bisnis rumahan bagi ibu ibu 

rumah tangga yang menghasilkan pundi pundi rupiah.Selain itu bahan pokok dari 

pembuatan kripik getaspun sangat mudah dijumpai.Sehingga tidak ada masalah 

jika mengembangkan kripik getas sebagai peluang usaha yang menjanjikan bagi 

masyarakat sekitar karena untuk bahan produksi mereka tidak perlu membeli 

jauh-jauh mereka bisa menanam tanaman ketan di lahan sawah mereka sehingga 



hanya memekan biaya tanam dan perawatan untuk menanam tanaman ketan 

tersebut. 

Budidaya tanaman ketan yang cukup melimpah di desa tunggal roso membuat 

kami berpikir mengapa tidak di jadikan peluang usaha kuliner. Harga beras ketan 

yang biasanya di jual per kilo Rp. 7000,- maka jika dibuat kripik getas kami akan 

menjual dengan harga Rp. 7000,-/pcs. Dengan 1 kg beras ketan akan kita buat 

menjadi 6 pcs jadi total yang akan kita dapatkan setiap 1 kg beras ketan yang 

sudah di kemas menjadi kripik getas adalah Rp. 42.000,-, itu merupakan laba 

yang cukup besardibandingkan dijual sebelum diproduksi menjadi kripik getas. 

Selain itu, dengan keuntungan seperti yang sudah ditargetkan usaha ini bisa 

menyejahterakan masyarakat.Agar pendapatan mereka tidak hanya tergantung 

pada hasil dari menanam padi yang hasilnya hanya bisa di rasakan setiap musim 

panen. 

Dari hasil pengamatan kami di desa tunggal roso rt 03/rw 03 ternyata belum ada 

masyarakat yang terjun di dalam bisnis usaha kuliner kripik getas ini. Sehingga 

kami tergerak untuk mengembangkan bisnis ini. Sebagai usaha yang baru maka 

kami akan mempromosika produk ini melalui brosur-brosur yang kami bagikan 

pada teman kuliah atau masyarakat sekitar dan menempel brosur-brosur ini di 

pinggir jalan agar pengemudi yang melintasi jalan tersebut melihat dengan jelas 

dan di harapkan ada keinginan untuk membelinya. Oleh karena itu, kami 

berkeinginan kuat untuk mengembangkan bisnis kuliner ini karena memiliki 

prospek yang bagus untuk kedepannya mengingat bahannya yang mudah di dapat 

sehingga tidak menghambat produksi kripik getas. Usaha ini kami harapkan 

dapat meningkatkan kesejahteraan masyarakat khususnya desa tunggal roso rt 

03/rw 03 dan juga di harapkan agar desa-desa lainnya juga dapat ikut 

mengembangkan bisnis ini atau yang lain karena banyak kuliner yang memiliki 

peluang usaha tapi tidak di kembangkan dan hanya di pandang sebelah mata. 

Untuk itu melalui pkm ini kami ingin memberikna pengetahuan kewirausahaan 

pada masyarakat agar dapan mengembangkan potensi-potensi usaha yang ada di 

desa mereka. 



1.2 Rumusan Masalah 

Seperti di jelaskan sebelumnya bahwa usaha kripik ini belum pernah dijalankan 

sebelumnya maka dalam pemasaranya kita harus mencari lokasi yang 

strategis.Selain itu, kita harus mampu meyakinkan masyarakat desa agar mau 

memproduksi kripik getas tersebut.Disamping itu karena bahan pokoknya adalah 

beras ketan dan juga kelapa parut. Beras ketan hanya bias di dapat dengan mudah 

dan murah jika musim panen dan kelapa sangat sulit di jumpai ketika musim 

peghujan karena kondisi pohon kelapa pada saat itu sangat licin. 

 

1.3 Tujuan 

Tujuan dibuat proposal pkm kewirausahaan ini adalah : 

1. Memenuhi tugs mata kuliah Penulisan Karya Ilmiah  

2. Memenuhi kebutuhan ekonomi 

3. Meningkatkan inovasi serta kreativitas daam duni usaha  

4. Belajar agar bias melakukan kerjasama dengan orang lain  

5. Membantu meningkatkan kesejahteraan masyarakat khususnya masyarakat 

desa tunggal roso st 03/rw 03 melalui usaha pembuatan kripik getas 

6. Memberikan pengetahuan pada masyarakat bahwa makanan kripik getas yang 

di buat mereka atas dasar keisengan bias mendatangkan peluang usaha bagi 

mereka 

7. Memasarkan produk hasil olahan kedaerah daerah sekitar 

1.4 Luaran yang diharapkan 

Produk yang dihasilkan dari usaha kripik getas adalah kripik getas dengan aneka 

rasa.  Adapun variasi rasa produk hasil olahan kripik getas antara lain adalah : 

a. Rasa manis gula 

b. Rasa pedas cabe ijo 

c. Rasa original 

 

 

 



1.5 Kegunaan Program  

Manfaat yang diharapkan dari terlaksanakanya program ini adalah : 

a.  Bagi Pemerintah :  

1. Agar pemerintah mengetahui bahwa banyak potensi kuliner yang ada di 

desa desa. 

2. Agar emerintah mengetahui bahwa masyarakat desa mempunyai potensi 

untuk menjadi pengusaha  

b. Bagi Masyarakat (sesuaikan sasaran)  

1. Menambah wawasan ilmu pengetahuan  

2. Menambah pengetahuan bagaimana cara pemasaran 

3. Menambah penghasilan 

c. Bagi Akademisi  

1. Meningkatkan kreatifitas mahasiswa 

2. Meningkatkan jiwa kewirausahaan mahasiswa  

3. Meningkatkan jiwa kepedulian mahasiswa 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



BAB II 

GAMBARAN RANCANGAN USAHA 

 

2.1 . Keunikan produk 

Seperti yang telah di jelaskan sebelumya bahawa usaha kripik getas 

merupakan usaha yang baru di kembangkan maka untuk menarik 

konsumen kami memberikan beberapa keunggulan pada produk ini, 

antara lain : 

a) Variasi rasa pada kripik getas yaitu rasa original, rasa cabe ijo, 

dan rasa manis. 

b) Aman untuk di konsumsi karena tidak mengandung pengawet atau 

penyedap rasa. 

c) Harga yang di tawarkan terjangkau. 

d) Kemasan yang unik. 

 

2.2 . Pangsa Pasar  

Kripik getas selain enak juga aman di konsumsi oleh segala usia oleh 

karena itu, target pasar kami adalah di outlet yang dekat keramaian atau 

kami promosikan di outlet dekat kampus. 

 

2.3 . Lokasi Usaha 

Lokasi usaha merupakan hal yang sangat penting dalam menunjang bagi 

berkembang atau tidaknya usaha nantinya. Dalam menentuka lokasi 

usaha, berikut adalah pertimbangan kami yaitu : lokasi yang strategis 

dekat dengan keramaian dan daerah yang mempunyai daya beli tinggi. 

Oleh karena itu, kami telah memilih lokasi usaha kami yaitu di daerah 

Sekaran, Gunung Pati, Semarang. 

 



BAB III 

METODE PELAKSANAAN 

 

3.1 Pengamatan Lingkungan  

Sebagai awal dari pendirian suatu usaha, hal yang pertama dilakukan 

adalah melakukan pengamatan langsung terhadap linkungan sekitar. 

Tujuan dari di lakukannya pengamatan sekitar adalah untuk mencapai 

peluang usaha yang kiranya nanti bias berkembang dengan baik 

kedepannya. 

Dari hasil pengamatan di lingkungan sekitar di dapatkan bahwa 

masyarakat dilingkungan sekitar tidak mengembangkan produksi kripik 

getas yang memiliki nilai ekonomis tinggi jika dikembangkan menjadi 

sebuah usaha kuliner.Hal ini mendorong kami untuk memberikan 

pengarahan pada masyarakat agar mengembangkan peoduksi kripik getas. 

Guna mengurangi pengangguran di desa ini terutama bagi ibu ibu rumah 

tangga agar menjadi suatu bisnis rumahan yang menguntungkan 

 

3.2 Pembuatan Planning Usaha 

Langkah selanjutnya setelah mendapatkan ide untuk mendirikan suatau 

usaha adalah membuat planning usaha. Di dalam planning usaha di 

jelaskan tentang latar belakang usaha, jenis usaha, lokasi usaha, strategi 

pemasaran, jadwal kegiatan, sumber dana, estimasi biaya yang 

diperlukan, penerimaan, dan keuntungan yang akan di dapatkan.  

 

3.3 Strategi pemasaran  

Strategi pemasaran yang akan kami lakukan adalah sebagai berikut : 

1. Membuat kripik getas bengan berbagai macam variasi rasa. 

Hal ini dimaksudkan agar konsumen bebas memilih selera rasa yang 

mereka gemari. 

2. Menjual produk dengan harga yang terjangkau oleh masyarakat. 



3. Menawarkan produk via online, menitipkan produk di supermarket 

ataupun took took makanan dan juga menjual secara langsung pada 

rekan kerja ataupun teman kuliah. 

4. Menawarkan produk di luar daerah yang blum mengenakl apa itu 

kripik getas. 

 

3.4 Persiapan usaha  

Persiapan usaha yang di maksud disini adalah persiapan peralatan dan 

juga bahan bahan yang di butuhkan untuk memulai usaha kripik getas 

aneka rasa. Ini termasuk di dalamnya adalah bagaimana merancang media 

promosi yang akan digunakan. 

 

3.5 Memulai usaha  

Setelah semua persiapan diatas dilakukan dengan baik, barulah usaha 

kripik getas aneka rasa dimulai. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



BAB IV 

BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN 

 

 

4.1 Anggran biaya 

 

 

4.2 Jadwal kgiatan 

 

NO KEGIATAN BULAN 

1 2 3 4 5 

1.  Persiapan proposal usaha      

2.  Survey lokasi usaha dan bahan baku      

3.  Pengadaan peralatan       

4.  Pengadaan media promosi      

5.  Menjalankan usaha       

6.  Pemasaran produk      

 

 

 

 

NO JENIS PENGELUARAN BIAYA (RP.) 

1.  Peralatan penunjang 4.850.000 

2.  Bahan habis pakai 7.100.000 

3.  Perjalanan 200.000 

4.  Lain-lain  350.000 

 Jumlah                                          12.500.000 



 



 



 



 



 

 

Lampiran 2. Justifikasi Anggaran Kegiatan 

1. Peralatan penunjang 

Material Justifikasi 

pemakaian 

kuantitas Harga 

satuan (Rp.) 

Keterangan 

Alat 

penggiling  

Pembuatan bahan 3 500.000  

Sewa 

proyektor 

Sosialisasi 1 200.000  

Alat 

pengukus 

Pembuatan bahan 3 150.000  

Alat 

pemotong 

otomatis 

Pembuatan bahan 3 400.000  

Alat parut 

kelapa 

Pembuatan bahan 1 600.000  

Alat 

penggorengan 

Penggorengan 

bahan 

5 120.000  

Alat press Pengepakan 1 300.000  

Jumlah                                                                4.850.000 

2. Bahan Habis Pakai 

Material  Justifikasi 

pemakaian 

Kuantitas Harga satuan 

(Rp.) 

Keterangan 

Beras ketan Bahan pokok 100 kg 7.000  

Kelapa  Bahan pokok 400 buah 3000  

Minyak 

goring 

Penggorengan  100 liter 14.000  

Gula pasir Pemberian rasa 100 kg 14.000  

Cabai hijau Pemberian rasa 100 kg 9.000  

Plastik   5 pac 30.000  

Jumlah   7.100.000  

 

 



 

 

1. Perjalanan 

Material  Justifikasi 

pemakaian  

Kuantitas  Harga 

satuan (Rp.) 

Keterangan 

Semarang-

kebumen 

Suvei tempat 1x1orang 50.000  

Semarang-

kebumen 

Pelaksanaan 

produksi 

1x2 orang 50.000  

Kebumen-

semarang 

Pemasaran 1x1orang 50.000  

Jumlah   200.000  

 

2. Lain lain 

Material  Justifikasi 

pemakaian  

Kuantitas  Harga satuan 

(RP.) 

Keterangan  

Leaflet+brosur Promosi  1 200.000  

Rangkaian 

bunga  

Kenang 

kenangan  

1 150.000  

Jumlah                                                             350.000 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Lampiran 3.susunan organisasi tim kegiatan dan pembagian tugas 

 

No  Nama/nim  Program 

studi  

Bidang 

ilmu  

Alokasi 

waktu 

(jam/minggu) 

Uraian 

tugas  

1.  Mutoharoh/ 

8111415044 

Ilmu 

hukum 

Hukum  12 jam Survey 

tempat 

2.  Farida 

rianingrum/8111415044 

Ilmu 

hukum 

Hukum 12 jam Pemasaran  

3.  Sen Familio Reza 

fahlevy/8111413151 

Ilmu 

hukum 

Hukum  16 jam Pelaksana 

usaha  

4.  Anggun Tri 

Astuti/8111415044 

Ilmu 

hukum 

Hukum  16 jam Pelaksana 

usaha 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 



 



Lampiran 6.Denah detail lokasi mitra kerja 

 
 

 

 

 

 

 

 

 


