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RINGKASAN

Berdasarkan UU No.8 / 1999 Tentang Perlindungan Konsumen, dan Berdasarkan UU No.23/1992 Tentang Kesehatan. Banyak penjual makanan dan konsumen yang lebih teliti dalam membuat makanan yang memiliki nilai gizi yang dibutuhkan. Di era global ini banyak camilan yang ditawarkan dipasaran, dengan berbagai inovasi namun cenderung menggunakan zat aditif dan zat pengawet yang berbahaya bagi kesehatan. Namun, kini ada es krim yang belum dikenal masyarakat dengan gizi tinggi berbahan dasar ubi jalar dengan rasa dan warna dari berbagai buah. Ubi jalar atau ketela rambat (Ipomoea batatas L.) mengandung berbagai nutrisi yang dapat memberi kita manfaat bagi kesehatan. Kandungan gizi dalam ubi jalar seperti Vitamin A, C dan E, beta karoten, magnesium, zat besi, kalium dan kaya anti oksidan dengan manfaat antara lain: mengurangi risiko diabetes dan penyakit jantung, membantu menghilangkan rasa sakit dan nyeri sendi arthitis, mengurangi resiko kanker usus dan sembelit, membantu untuk melawan radikal bebas, mencegah stroke dengan menghambat pembekuan darah, membantu kulit terlihat lebih bercahaya, dan tampak lebih muda. Dengan adanya inovasi ubi jalar menjadi sebuah eskrim diharapkan dapat meningkatkan konsumsi ubi jalar yang memiliki banyak kandungan manfaat dan juga dapat menjadi peluang usaha bagi mahasiswa. 
Sasaran dari program ini adalah mahasiswa dan masyarakat, dengan adanya es krim ular sawah ini akan membantu dalam memenuhi kebutuhan gizi bagi tubuh. Tujuan dari program ini adalah  mengoptimalkan pengolahan ubi jalar untuk menghasilkan produk bernilai ekonomis dengan kandungan nilai gizi tinggi yang bermanfaat bagi kesehatan. Meningkatkan daya kreativitas dalam  jiwa wirausaha mahasiswa dengan membuka peluang usaha baru di bidang kuliner. Langkah dalam pendekatan program ini dilakukan meliputi koordinasi internal, survey lapangan, persiapan alat dan bahan, proses produksi, pemasaran, keberlanjutan, monitoring dan evaluasi kegiatan. Keunggulan yang ditawarkan dari es krim ular sawah ini adalah bahan baku yang digunakan mengandung vitamin yang sangat baik untuk kesehatan tubuh, es krim ular sawah menggunakan perasa dan pewarna alami dari buah-buahan segar,  tidak menggunakan bahan pengawet ataupun bahan tambahan makanan yang berbahaya bagi tubuh, menerima jasa delevery dan harganya relatif terjangkau.



Keyword		: Es krim ular sawah, peluang, usaha kuliner, mahasiswa
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BAB I. PENDAHULUAN

A. [bookmark: more]Latar Belakang Masalah
Berdasarkan UU No.8 / 1999 Tentang Perlindungan Konsumen, dan Berdasarkan UU No.23/1992 Tentang Kesehatan. Banyak penjual makanan dan konsumen yang lebih teliti dalam membuat dan memilih makanan yang memiliki nilai gizi yang dibutuhkan. Meskipun banyak sekali produk makanan yang ditawarkan di pasaran dan banyak kreasi makanan yang diciptakan untuk menarik perhatian konsumen.
Di era global ini banyak camilan yang ditawarkan dipasaran, dengan berbagai inovasi baru yang kreatif dan unik untuk menarik perhatian konsumen, namun cenderung menggunakan zat aditif dan zat pengawet yang berbahaya bagi kesehatan. Karena itu, sebaiknya konsumen mulai menerapkan gaya hidup sehat dengan memilih makanan yang sehat dan bergizi untuk dikonsumsi.
Salah satu jenis es krim yang belum dikenal masyarakat yaitu es krim berbahan dasar ubi jalar dengan rasa dan warna dari buah asli. Ubi jalar atau ketela rambat (Ipomoea batatas L.) adalah sejenis tanaman umbi-umbian yang berasal dari Amerika Selatan. Bagian yang dimanfaatkan adalah akarnya yang membentuk umbi dengan kadar gizi (karbohidrat) yang tinggi. Ubi jalar mengandung berbagai nutrisi yang dapat memberi kita manfaat bagi kesehatan. Kandungan gizi dalam ubi jalar seperti Vitamin A, C dan E, beta karoten, magnesium, zat besi, kalium dan kaya anti oksidan. Dalam sebuah artikel yang diterbitkan oleh Potato North Carolina Sweet Commission, dari 58 jenis sayuran yang diteliti, ditemukan bahwa ubi jalar adalah makanan terbaik dalam daftar.
Ubi jalar memiliki beberapa manfaat antara lain mengurangi risiko diabetes dan penyakit jantung, membantu menghilangkan rasa sakit dan nyeri sendi arthitis, mengurangi resiko kanker usus dan sembelit, membantu untuk melawan radikal bebas, mencegah stroke dengan menghambat pembekuan darah, membantu kulit terlihat lebih bercahaya, dan tampak lebih muda.
Dari kandungan nutrisi dan manfaat yang terdapat dalam ubi jalar muncul ide untuk membuat es krim ubi jalar aneka rasa buah karena melihat kenyataan bahwa masyarakat kurang mampu mengolah ubi jalar menjadi sajian yang lebih beragam. Sebagian besar masyarakat hanya mengonsumsi ubi jalar yang digoreng atau direbus saja, padahal ubi jalar juga dapat diolah menjadi minuman yang bernilai ekonomis seperti es krim.
Alasan lain yang mendasari yaitu es krim merupakan minuman yang sangat digemari berbagai kalangan, bukan hanya anak-anak, melainkan juga orang dewasa. Oleh karena itu kami membuat inovasi dalam bidang kuliner yaitu Es Krim Ular Sawah (Ubi Jalar Rasa dan Warna dari Buah) sebagai Inovasi Pengolahan Ubi Jalar. Dengan adanya inovasi ubi jalar menjadi sebuah eskrim diharapkan dapat meningkatkan konsumsi ubi jalar yang memiliki banyak kandungan manfaat dan juga dapat menjadi peluang usaha bagi mahasiswa.

B. Rumusan Masalah
Rumusan masalah yang akan dibahas adalah:
1. Bagaimana mengolah ubi jalar menjadi Es Krim Ular Sawah yang bernilai ekonomis dan bermanfaat bagi kesehatan?
2. Bagaimana memperkenalkan Es Krim Ular Sawah yang belum populer kepada masyarakat?

C. Tujuan
Tujuan dari program wirausaha “Es Krim Ular Sawah” ini adalah sebagai berikut:
1. Mengoptimalkan pengolahan ubi jalar dengan menghasilkan produk es krim ubi jalar rasa dan warna dari buah yang bernilai ekonomis 
2. Menghasilkan produk es krim yang berbahan baku ubi jalar yang mengandung nilai gizi tinggi dan bermanfaat bagi kesehatan.
3. Meningkatkan daya kreativitas dan jiwa kewirausaan mahasiswa.
4. Membuka peluang usaha baru di bidang kuliner.

D. Luaran yang Diharapkan
Keluaran yang kami harapkan dari PKM-K ini adalah sebagai berikut:
1. Menghasilkan minuman berupa es krim ubi jalar rasa dan warna dari buah yang belum diketahui dan dapat dijadikan sebagai alternatif minuman baru bagi masyarakat.
2. Produk minuman yang akan menginspirasi para produsen minuman untuk menciptakan produk baru yang sebelumnya kurang begitu dikenal.

E. Kegunaan Program
Kegunaan program kreatifitas mahasiswa dalam bidang kewirausahaan kami adalah:
1. Meningkatkan daya kreativitas dan inovasi mahasiswa dalam menemukan hasil karya yang dapat dimanfaatkan sebagai peluang usaha.
2. Meningkatkan pengolahan ubi jalar yang kurang diketahui pada saat ini.
3. Membuka peluang usaha baru.
4. Menambah keberagaman es krim yang selama ini sudah ada.
5. Melatih kerjasama kelompok agar bisa menjadi tim dalam mengelola sebuah usaha.


BAB II. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

A. Analisis produk
1.  Jenis dan Nama Produk, Karakteristik Produk
· Jenis		: Es Krim
· Nama Produk	: Es Krim Ular Sawah
· Karakteristik	: Merupakan produk dari hasil pengolahan ubi jalar yang berupa es krim yang menggunakan buah sebagai perasa dan pewarna alami sehingga mengandung nilai gizi tinggi dan bermanfaat bagi kesehatan.
2. Keunggulan
· Bahan baku berasal dari ubi jalar yang mengandung vitamin yang sangat baik untuk kesehatan tubuh.
· Es Krim Ular Sawah menggunakan perasa dan pewarna alami dari buah-buahan segar.
· Es Krim Ular Sawah tidak menggunakan bahan pengawet ataupun bahan tambahan makanan yang berbahaya bagi tubuh.
· Proses pembuatannya mudah dan harganya relatif terjangkau.
3.  Keterkaitan dengan Produk Lain Termasuk Perolehan Bahan Baku
Berbagai macam es krim dengan aneka rasa dan warna telah banyak beredar di masyarakat mulai dari es krim yang dijajakan oleh penjual es krim keliling sampai es krim yang dijual di minimarket dan swalayan. Es krim tersebut mengandung banyak bahan tambahan makanan yang dalam jangka panjang akan berdampak buruk bagi kesehatan. Namun tidak dengan “Es Krim Ular Sawah”. “Es Krim Ular Sawah” adalah es krim yang berbahan baku ubi jalar dengan inovasi baru yaitu rasa dan warna es krim ini berasal dari buah-buahan yang khas dan bervariasi, misalnya rasa stoberi, jambu biji, anggur, coklat tetapi ada juga yang original. Hal ini diharapkan mampu mendorong penjualan “Es Krim Ular Sawah”.
Value add / Nilai tambah
Keberhasilan suatu usaha sangat dipengaruhi oleh kualitas produk yang dihasilkan. Kualitas produk yang baik perlu dijaga. Es Krim Ular Sawah ini ialah bentuk dan varian rasa baru dan belum pernah ada. Oleh karena itu, proses pembuatan produk perlu dipantau secara berkala serta pemilihan bahan harus berkualitas.
Agar sebuah usaha memiliki nilai tambah, maka harus memiliki produk unggulan yang bisa menjadi icon produk tersebut. Dengan memiliki produk unggulan, maka sebuah usaha akan laku dipasaran.
B. Analisis Pemasaran
a. Peluang dan Persaingan
Sebagaimana telah diuraikan sebelumnya bahwa ada peluang terbuka yang dapat dimanfaatkan bagi mahasiswa untuk bisa menjadi modal awal  memasuki pasar dan berwirausaha di dalamnya yaitu dengan melakukan inovasi terhadap bahan seperti ubi jalar yang memiliki banyak manfaat. Kami menawarkan produk berupa es krim karena peminat es krim yang banyak dan berasal dari berbagai kalangan.
Produk ini dapat dikatakan belum memiliki pesaing karena belum ada yang memasarkan produk es krim berbahan dasar ubi jalar. Jika dibandingkan dengan produk es krim yang sudah beredar di pasaran es krim ini lebih sehat dan harganya cukup terjangkau. Sehingga masyarakat tetap dapat mengkonsumsi es krim yang murah, enak dan sehat.
b. Segmen Pasar dan Target Penjualan
Sasaran pada usaha yang kami usulkan ini adalah mahasiswa dan masyarakat pada umumnya. Diperkirakan minimal jumlah pembeli yang bisa kami peroleh 40 orang per hari dengan penjualan produk minimal 40 cup. Dengan asumsi bahwa jumlah mahasiswa khususnya dan masyarakat yang suka dengan es krim sangat banyak apalagi produk yang kami tawarkan bebeda dengan es krim yang lainnya dan kami berpendapat bahwa es krim yang kami buat mampu bersaing dengan es krim lain yang ada di pasaran ataupun minimarket daerah perkotaan.
c. Posisi Pasar dan Letak Show Room
Produk yang kami tawarkan adalah produk es krim dengan bermacam rasa buah, dalam produk ini kami memilih pusat keramaian terutama di kampus pemasaran untuk mahasiswa khususnya dan di lingkungan masyarakat yang memiliki pasaran yang luas mudah diterima berbagai kalangan maupun usia. Distribusi hasil produksi kepada para konsumen dilakukan secara langsung di tempat usaha maupun secara tidak langsung yaitu dengan cara menawarkan kerja sama ke berbagai toko seperti menitipkan produk Es Krim Ular Sawah kami untuk dijual di toko tersebut. Kami juga menawarkan jasa delivery order dengan jumlah pembelian yang di tentukan. 
d. Rencana Pemasaran
Daya tarik utama pada produk yang kami tawarkan dibandingkan penjual yang sudah ada adalah dengan inovasi produk, citarasa, harga jual dan manfaat. Kami memberikan inovasi terbaru berupa es krim ubi jalar dengan rasa stroberi, jambu, dan rasa original serta kemasan yang menarik dengan  harga Rp3.000 per cup lengkap dengan sendok es krim, untuk memikat konsumen maka produk kami akan diberi merek dagang “Es Krim Ular Sawah”. Nama ini merupakan akronim dari Es Krim Ubi Jalar Rasa dan Warna dari Buah.
Untuk memudahkan penjualan maka dilakukan promosi yang bertujuan untuk mengenalkan produk dan menampung saran dari para konsumen. Media promosi yang dilakukan dengan pendekatan personal dari mulut ke mulut, karena dirasa lebih optimal. Selain itu promosi akan dilakukan dengan menggunakan pamflet, iklan di majalah atau media massa, penawaran ke toko, warung bahkan mall dengan meninggalkan identitas dan profil usaha, promosi juga dilakukan melalui facebook, web blog, dan tweeter sehingga jangkauan promosi lebih luas, dalam promosi melalui internet juga dimungkinkan para konsumen untuk memberi saran pada produk sehingga variasi produk es krim akan semakin beragam. 
C. Analisis Operasional
Demi menjaga keberlangsungan usaha dari produksi es krim ular sawah maka dalam menjalankan usaha akan diterapkan sistem modal tetap dan pembentukan modal bersama. Modal tetap yaitu modal yang berasal dari instansi dalam hal ini yaitu Dikti. Modal yang diberikan akan di manfaatkan semaksimal mungkin sehingga dapat mengembalikan modal dengan target maksimal 4 bulan. Sedangkan pembentukan usaha modal bersama berasal dari uang kas yang didapat dengan menyisihkan keuntungan tiap bulannya.
Rencana produksi selama 4 bulan
Rencana produksi Es Krim Ular Sawah (Es Krim Ubi Jalar Rasa da Warna dari Buah) dalam empat bulan yaitu sebanyak 4480 cup, dengan perincian sebagai berikut:
1 minggu 	→					560 cup
1 bulan		→	560 cup x 4minggu	 	2240 cup
4 bulan		→	2240 cup x 4 bulan 		8960 cup
Target atau rencana penjualan satu bulan
	Lama Produksi
	Harga Percup
	Target penjualan (95%)
Dari total produksi
	Total penjualan (Rp)

	1 minggu 
1 bulan
	Rp. 3.000,00
Rp. 3.000,00
	560 cup
2240 cup
	Rp. 1.680.000,00
Rp. 6.720.000,00
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D. Analisis Keuangan
1. Laporan Laba Rugi
Biaya operasional perbulan = Harga Pokok Penjualan + Operasional per bulan
				= Rp. 2.105.000,00 + Rp. 1.550.000,00
				= Rp. 3.655.000,00
Penjualan (target terjual 95% dari persediaan)
95% x 2240 x Rp3.000,00		 	Rp 6.384.000,00
Harga Pokok Penjualan 			Rp. 2.105.000	,00
	Laba kotor atas Penjualan 				Rp. 4.279.000,00
Laba Kotor atas Penjualan Rp 4.310.000,00

Beban Operasional :	
Beban listrik dan air  	Rp. 350.000,00
Beban website  	Rp. 200.000,00
Beban Promosi 			Rp. 200.000,00
Beban Brosur dan Banner			Rp. 250.000,00
Beban Transportasi 	Rp. 200.000,00
Beban Komunikasi	Rp.350.000,00
Jumlah Beban Operasional 					Rp1.550.000,00 -
Laba bersih satu bulan 					Rp 2.729.000,00
2 . Analisis Keuangan/Kelayakan Usaha ( 1 bulan kerja)
a. BEP (break even point)
BEP dalam satu bulan dapat dihitung sebagai berikut :
BEP Harga Produksi	 = Total Biaya
	Volume Produksi
	= 3.655.000
2240
	= 16131,69
Artinya, pada tingkat harga sebesar Rp 16131,69 usaha ini berada pada titik impas.
BEP Volume produksi	 = Total Biaya
Harga
 = 3.655.000
		3000
	= 1218,33
Artinya, pada jumlah volume produksi 1218,33 bungkus kemasan perusahaan tidak
mengalami keuntungan maupun kerugian.
b. B/C Ratio
B/C Ratio	 = Hasil penjualan
Total biaya Operasional
= 6.720.000
1.550.000
= 4, 3335 
B/C Rasio>1 maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya, setiap satuan biaya
yang dikeluarkan diperoleh hasil penjualan sebesar 4,335 kali lipat.
c. Return on Investment (ROI)
ROI 		= Keuntungan   
  Total Biaya Operasional
= 2.729.000
1.550.000
=  176, 06 %
Artinya, usaha ini layak untuk dikembangkan karena setiap pembiayaan sebesar Rp 100,00 diperoleh keuntungan sebesar Rp 176,06,-



























BAB 3  METODE PELAKSANAAN

Kegiatan pengabdian masyarakat dengan pemanfaatan ubi jalar sebagai es krim dengan rasa dan warna dari buah merupakan produk inovasi es krim yang baru. Pemanfaatan ubi jalar ini adalah produk ciptaan baru dengan gizi yang tinggi dan sehat untuk dikonsumsi mahasiswa maupun masyarakat luas. Dengan pemanfaatan hasil alam disekitar dengan kreativitas yang tinggi akan menciptakan produk yang digemari masyarakat. Dengan adanya es krim berbahan ubi jalar yang mudah didapatkan akan mempermudah mahasiswa dalam menciptakan suatu peluang usaha yang besar di masa mendatang.. 
Dengan adanya program ini mahasiswa diharapkan mampu menciptakan lapangan kerja baru serta meningkatkan perekonomian masyarakat. Langkah dalam pendekatan program ini dilakukan meliputi koordinasi internal, survey lapangan, persiapan alat dan bahan, proses produksi, pemasaran, keberlanjutan, monitoring dan evaluasi kegiatan.  
1. Koordinasi internal 
Kondisi internal antar mahasiswa dengan dosen pembimbing untuk penentuan tema kegiatan, pembentukan tim, penyusunan proposal, penjadwalan, pendanaan dan persiapan pelaksanaan. 
2. Surver lapangan
Survei lapangan bertujuan untuk mengamati situasi dan keadaan tempat sebagai tempat pemasaran strategis dalam pemasaran es ular sawah. 
3. Persiapan alat dan bahan
Sebelum pembuatan es krim ular sawah (ubi jalar rasa dan warna dari buah), alat dan bahan dipersiapkan. Alat yang digunakan meliputi : mixer, blender, freezer, kompor gas, tabung gas, panci, baskom,timbangan, sendok pengaduk, pisau, talenan, box es krim, serbet, dan plastik. Sedangkan bahan yang dipersiapkan meliputi: ubi jalar, tepung, susu bubuk, gula, air mineral, dan cone es krim.
4. Proses Produksi
Pada proses produksi pembuatan es krim ular sawah, kita harus membuatnya dengan kondisi steril. Adapun tata cara pembuatan es krim ular sawah meliputi tahap-tahap sebagai berikut:
a. Ubi jalar dikupas dan di cuci sampai bersih, kemudian direbus.
b. Setelah itu ubi jalar dihancurkan, kemudian campur menggunakan mixer hingga berbentuk pasta dengan menggunakan air secukupnya.
c. Campurkan air dingin dengan susu, kocok dengan kecepatan rendah.
d. Tambahkan tepung krim instan dan kocok dengan kecepatan tinggi sampai adonan mengembang.
e. Masukkan pasta ubi jalar, aduk sampai tercampur rata.
f. Tuang kedalam wadah cup es krim.
g. Masukkan kedalam freezer hingga membeku selama 4 jam. 
h. Masukan es krim ke dalam cone untuk siap dijual.
5. Pemasaran Program
Pemasaran program pada es krim ular sawah dilakukan dengan cara langsung dan menggunakan beberapa pelayanan elektronik. Pelayanan tersebut dilakukan via SMS, Facebook, Twitter, dan blackberry massanger. Distribusi es krim ular sawah ini dapat dilakukan  dengan delivery order yang sebelumnya telah disepakati tanggal pengirimannya.
6. Keberlanjutan 
Memantau keberlanjutan program pembuatan es krim ular sawah dan pemasarannya. Dengan melihat hasil dari pembuatan dan penjualan es krim ular sawah dengan keberhasilan dicapai dalam jangka waktu yang telah ditentukan. 
7. Evaluasi Kegiatan
Memonitoring dan evaluasi dilakukan sekali dalam sebulan yaitu pada akhir bulan. Kami menggunakan perbandingan proyeksi keuangan yang telah kami susun sesuai dengan kondisi nyata serta pemantauan dan evaluasi terhadap efektivitas kegiatan promosi yang telah dilakukan, baik dari sisi yang disampaikan melalui jejaring sosial, alat promosi dan lokasi penempelan pamflet. Pihak yang memantau kegiatan ini adalah dosen pembimbing, penjual produk kami, dan masyarakat. 



Gambar 1. Tahapan Pelaksanaan Program Es Krim Ular Sawah
	
Program ini diharapkan mampu menjadikan peluang bisnis bagi mahasiswa dengan  menyediakan minuman segar sekaligus inovatif yang mengandung nilai gizi yang tinggi. Minuman ini diproduksi agar konsumen tidak salah membeli minuman hanya sebagai pelepas dahaga dengan variasi minuman yang mengandung bahan pengwet. Sehingga dengan beredarnya es krim ular sawah dengan nilai gizi yang tinggi akan membuat tubuh menjadi sehat.
 (
Keadaan awal :
Masih sedikit minuman tanpa pengawet dan kurang menyehatkan yang beredar di masyarakat. 
Program PKM M:
Pembuatan produk es krim ular sawah sebagai minuman yang segar, bernutrisi dan menyehatkan. 
Keadaan hasil :
Terciptanya minuman produk es krim ular sawah sebagai minuman yang segar, bernutrisi dan menyehatkan
 
 bagi masyarakat.
)











Gambar 2. Proses Program Es Ular Sawah

























BAB 4. BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

4.1 Anggaran Biaya
Ringkasan anggaran biaya disusun sebagai berikut:

	No.
	Jenis Pengeluaran
	Biaya (Rp)

	1.
	Bahan Habis Pakai
	Rp. 2.105.000,00

	2.
	Peralatan Penunjang PKM
	Rp. 6.398.000,00

	3.
	Pengeluaran
	            Rp.    550.000,00

	4. 
	Lain-lain
	Rp.1.000.000,00

	
	Jumlah
	            Rp.10.053.000,00


Tabel . Rekapitulasi Rancangan Biaya

4.2 Jadwal Kegiatan
Jadwal pelaksanaan program kegitan Es Krim Ular Sawah sebagai berikut:

Tabel 2. Jadwal Kegiatan

Lampiran 1. Biodata Ketua, Anggota dan Dosen Pendamping
1. Ketua Pelaksana Kegiatan
0. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Ninik Efi Mulyani

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	PGSD

	4
	NIM
	1401412087

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Kudus, 4 Mei 1994

	6
	E-mail
	nnk689@gmalil.com 

	7
	Nomor Telepon/HP
	085740378508



0. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD 6 Bulungkulon
	SMP 1 Jekulo
	SMA 1 Bae Kudus

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012



0. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan tempat

	1
	-
	-
	-



0. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	E-LOUNDRY PLUS-PLUS 
	Dikti
	2012

	2
	PELATIHAN PEMBUATAN MEDIA PEMBELAJARAN INOVATIF DAN
KREATIF DENGAN MENGGUNAKAN MEDIA ADOBE FLASH BAGI GURU
SEKOLAH DASAR SE KABUPATEN KUDUS
	Dikti
	2012


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan.  
         
           
Semarang, 02 Juni 2015
           Pengusul,
							[image: ]
Ninik Efi Mulyani
NIM. 1401412087
1. Anggota
1. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Dwi Indah Damayanti

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan Guru Sekolah Dasar

	4
	NIM
	1401412145

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Jepara, 4 Januari 1994

	6
	E-mail
	Dwiindahr02pgsd@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	085712126513



1. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 2 Pecangaan
	SMPN 1 Pecangaan
	SMA N 1 Pecangaan

	Jurusan
	-
	-
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012



1. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan tempat

	1
	-
	-
	-



1. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	Finalis 15 besar Olimpiade Sosiologi Se-Jawa
	Unnes 
	2012



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan.  

            Semarang, 02 Juni 2015
Pengusul,
[image: ]
Dwi Indah Damayanti
NIM. 1401412145


1. Anggota
1. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Ragil Waseza

	2
	Jenis Kelamin
	Laki-laki

	3
	Program Studi
	Pendidikan Akuntansi

	4
	NIM
	7101412029

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Kudus, 23 Juni 1994

	6
	E-mail
	ragil.waseza@gmail.com 

	7
	Nomor Telepon/HP
	085643887881



1. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 01 Pecangaan
	SMP 1 Pecangaan
	SMA 1 Pecangaan

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012



1. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan tempat

	1
	-
	-
	-



1. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	Nominasi Lomba Blogger BKKBN Nasional
	BKKBN
	2013

	2.
	Juara 1 Tim Economic Brain Competition
	Unnes
	2013



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan.  

              Semarang, 02 Juni 2015
Pengusul,
							[image: ]
NIM. 7101412029


1. Anggota
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Prisca Septiana

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan Guru Sekolah Dasar

	4
	NIM
	1401412090

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Jepara dan 27 September 1994

	6
	E-mail
	prisca_septiana@yahoo.co.id

	7
	Nomor Telepon/HP
	089604901926



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD N Lebuawu 03
	SMP N 1 Pecangaan
	SMA N 1 Pecangaan

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan tempat

	1
	-
	-
	-



D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	JenisPenghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	
	
	
	

	1.
	PELATIHAN PEMBUATAN MEDIA PEMBELAJARAN BERBASIS MACROMEDIA FLASH MX BAGI GURU SEKOLAH DASAR DABIN 1 UPT DINAS DIKPORA KECAMATAN TAHUNAN
	Dikti 
	2012



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan.


           Semarang, 02 Juni 2015
[image: ]  
NIM  1401412090
1. Anggota
1. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Nita Aryanti

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan Guru Sekolah Dasar

	4
	NIM
	1401413528

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Pati, 21 Desember 1994

	6
	E-mail
	nita21aryanti@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	08988897343



1. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 01 Wangunrejo
	SMP N 2 Pati
	SMA N 1 Pati

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012



1. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan tempat

	1
	-
	-
	-



1. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	JenisPenghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	
	
	
	

	
	-
	-
	-



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan.  


           Semarang, 02 Juni 2015
[image: ]

1. Dosen Pendamping
1. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	

	2
	Jenis Kelamin
	

	3
	NIDN
	

	4
	Fakultas/ Jurusan
	

	5
	Perguruan Tinggi
	

	6
	Golongan Pangkat
	

	7
	Jabatan 	
	

	8
	Alamat Rumah
	

	9
	No.Telp/HP
	




Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa Kewirausahaan.

           Semarang, 02 Juni 2015
Dosen Pendamping,





























Lampiran 2. Justifikasi Anggaran kegiatan

1. Bahan Habis Pakai
(Harga Pokok Penjualan) 
	NO
	Material
	
	
	Harga

	1.
	Ubi Jalar
	200
	4000/kg
	800.000

	2.
	Tepung Krim aneka rasa
	12
	55.000/kardus
	660.000

	3.
	Susu Bubuk
	8
	40.000/kardus
	320.000

	4.
	Gula
	10
	15.000/kg
	150.000

	5.
	Air mineral
	5
	17.000/galon
	85.000

	6.
	Cone Es Krim
	3 (800pcs/karton)
	30.000/karton
	90.0000

	Total
	2.105.000



2. Peralatan Penunjang
	No
	Nama Barang
	Banyak Barang
	Harga Per Satuan
	Harga

	1
	Sewa tempat 
	
	
	1.500.000

	2
	Mixer
	3
	300.000
	900.000

	3
	Blender
	3
	300.000
	900.000

	4
	Freezer
	1
	700.000
	700.000

	5
	Kompor Gas
	2
	245.000
	490.000

	6
	Tabung Gas
	2
	150.000
	300.000

	7
	Panci
	4
	100.000
	400.000

	8
	Baskom
	4
	40.000
	160.000

	9
	Timbangan
	1
	250.000
	250.000

	10
	Sendok Pengaduk
	6
	13.000
	78.000

	11
	Pisau
	3
	15.000
	45.000

	12
	Talenan
	4
	10.000
	40.000

	13
	Box Es Krim
	2
	180.000
	360.000

	14
	Pengeruk Es Krim
	4
	50.000
	200.000

	15
	Serbet
	4
	10.000
	40.000

	16
	Plastik
	5
	7000
	35.000

	Total
	6.398.000






3. Perjalanan
	No
	Uraian
	Kegunaan dalam
	Jumlah

	1
	Komunikasi 
	Sosialisasi dan Pelaksanaan 
Program
	350.000

	2
	Transport
pemenuhan alat
dan bahan
penunjang PKM
	Menunjang
PKM
	200.000

	Total
	550.000



4. Lain-lain
	No
	Material
	Jumlah

	1
	Listrik dan Air
	350.000

	2
	Website
	200.000

	3
	Promosi 
	200.000

	4
	Brosur dan Banner
	250.000

	Total
	1.000.000

	Total Keseluruhan
	10.053.000























Lampiran 3. Susunan Organisasi Tim Kegiatan dan Pembagian Tugas

	No
	Nama/NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (jam/minggu)
	Uraian Tugas

	1
	Ninik Efi Mulyani
1401412087
	PGSD
	Pendidikan
	16
	Ketua, mengkoordinir kelompok.
Memimpin kegiatan Kewirausahaan

	2
	Ragil Waseza
71014120297
	Pendidik-an Akutansi
	Pendidikan
	16
	Bendahara, sebagai pengatur keuangan, menganalisis keuntungan. 

	3
	Dwi Indah Damayanti
1401412145
	PGSD
	Pendidikan 
	16
	Sekretaris
membuat, mencatat seluruh kinerja yang dilakukan kelompok. 

	4
	Prisca Septiana
1401412090
	PGSD
	Pendidikan
	16
	Humas, melakukan promosi dan publikasi . 

	5
	Nita Aryanti
1401413528
	PGSD
	Pendidikan
	16
	Perlengkapan, menangani kelengkapan dan produksi.










Lampiran 4. Gambar-gambar

[image: ]

Gambar 3. Lokasi Kampus PGSD Unnes Ngalian Semarang

[image: ]
Gambar 4. Lokasi Asrama PGSD Unnes Ngalian Semarang















Lampiran 5. Surat Pernyataan Ketua Peneliti / Pelaksanaan

[image: ]

SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA
Yang bertanda tangan di bawah ini:

Nama 			: Ninik Efi Mulyani
NIM 			: 1401412087
Program Studi 	: PGSD (Pendidikan Guru Sekolah Dasar) 
Fakultas 		: FIP (Fakultas Ilmu Pendidikan) 

Dengan ini menyatakan bahwa usulan PKM Kewirausahaan saya dengan judul ES KRIM ULAR SAWAH (UBI JALAR RASA DAN WARNA DARI BUAH) SEBAGAI PELUANG BISNIS MAHASISWA yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
 
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya yang sudah diterima ke kas negara. 
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya. 


Semarang, 02 Juni 2015

    Pembantu Rektor 					Yang Menyatakan
Bidang Kemahasiswaan




  Dr. Masrukhi, M.Pd.				Ninik Efi Mulyani
NIP. 196205081988031002				NIM. 1401412087


PERSIAPAN KEGIATAN


KOORDINASI INTERNAL


SURVEY LAPANGAN DAN PEMASARAN


PERSIAPAN BAHAN DAN ALAT


PROSES PRODUKSI ES KRIM ULAR SAWAH


PEMASARAN ES KRIM ULAR SAWAH


KEBERLANJUTAN PROGRAM ES KRIM ULAR SAWAH 


EVALUASI KEGIATAN ES KRIM ULAR SAWAH


PENYUSUNAN LAPORAN ES KRIM ULAR SAWAH
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