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A. 
B. JUDUL
Berdangang sparepart dan variasi sepeda motor dengan sistem online.

C. LATAR BELAKANG MASALAH
Di Indonesia, jumlah dari pemilik kendaraan sepeda motor sangatlah banyak. Hal tersebut juga memiliki dampak terhadap jumlah modifikator yang ada di Indonesia. Dari yang sekedar hobi bahkan yang menjadikannya sumber penghasilan. Maka keperluan akan barang-barang variasi kendaraan sepeda motor juga semakin bertambah.  Mulai dari spion yang memiliki berbagai macam model, handle rem yang berwarna-warni, hingga velg yang memilik berbagai macam bentuk dan lain-lain.
Namun kesibukan yang dimiliki bagi sebagian orang membuat mereka yang memiliki hobi untuk memodifikasi kendaraannya mengalami kesulitan dalam hal berburu barang-barang variasi, sehingga keiinginan mereka untuk memodifikasi kendaraannya terhambat. Maka dari itu, muncul ide peluang usaha yaitu dengan cara menjual barang-barang variasi tersebut secara online, sehingga dapat memudahkan pemilik hobi modifikator yang kurang memiliki waktu luang untuk sekedar  berburu barang-barang variasi.

D. PERUMUSAN MASALAH
Berdasarkan latar belakang yang telah dipaparkan terdapat beberapa masalah yang dapat dirumuskan, antara lain :
1. Bagaimana cara memperoleh barang-barang variasi yang akan dipasarkan?
2. Bagaimana cara pemasaran barang-barang tersebut?
3. Bagaimana cara meyakinkan pembeli sedangkan antara penual dan pembeli belum pernah bertemu?

E. TUJUAN
Tujuan yang ingin dicapai dari progam ini adalah:
1. Menumbuhkan jiwa kewirausahaan di kalangan mahasiswa.
2. Membantu memberikan jalan bagi modifikator yang kesulitan mencari barang-barang variasi yang diinginkannya.
3. Menambah uang saku bulanan bagi mahasiswa. 

E. LUARAN YANG DIHARAPKAN
Berdasarkan uraian di atas,maka target luaran yang ingin dicapai adalah :
1. Keterampilan bagi mahasiswa dalam berjualan secara online.
2. Menyediakan wadah bagi kalangan modifikator yang mengalami kesulitan dalam mencari barang-barang variasi.

F. KEGUNAAN PROGAM
Kegunaan program kreatifitas mahasiswa dalam bidang kewirausahaan kami adalah:
1. Menumbuh kembangkan jiwa kewirausaahan mahasiswa.
2. Melatih kemampuan mahasiswa dalam hal menarik minat dan kepercayaan pembeli serta menjaga kepercayaan yang telah diperoleh.

G. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
1. Analisis Pasar
Indonesia merupakan salah satu negara berkembang, dimana banyak potensi-potensi yang tersimpan yang masih perlu di kembangkan, peran generasi muda lebih dibutuhkan untuk berkesempatan mengembangkan kreatifitasnya yang berawal dari hobi menjadi suatu bisnis yang menjanjikan. Salah satu bisnis itu adalah di bidang modifikasi sepeda motor dimana keuntungan yang dapat diperoleh dari hasil penjualan spare part dan aksesoris sepeda motor.
Pada dasarnya, pasar yang menjadi sasaran kami adalah lingkungan penghobi modifikator sepeda motor. Dimana proses penjualan akan memanfaatkan jaringan dunia maya. 
2. Media Promosi Yang Akan Digunakan
Untuk menunjang keberlangsungan usaha ini, maka diperlukan media online sebagai media promosi. Seperti melalui website yang menyediakan tempat untuk jual-beli, seperti olx.com dan lain-lain. Bisa juga melalui pembuatan website sendiri dengan membeli domain untuk lapak online sendiri. Selain itu fanspage facebook yang berisikan penggemar otomotif juga menjadi sasaran promosi.
3. Strategi Pemasaran
Strategi pemasaran yang akan digunakan dalam usaha penjualan sparepart dan variasi motor ini dengan menggunakan analisis bauran pemasaran yaitu mengenai kebijakan produk, harga, promosi dan distribusi.
a) Kebijakan produk
Usaha ini bergerak dalam bidang onlne shop. Jenis produk yang ditawarkan berupa keperluan modifikasi sepeda motor.
b) Kebiijakan harga
Harga yang diberikan kepada pembeli adalah modal pembelian barang ditambah profit 10-40%.
c) Kebijakan promosi
Untuk meningkatkan hasil usaha ini, maka dilakukan promosi dengan melalui dunia maya seperti fanspage facebook, group facebook, website jual-beli online.
d) Kebijakan distribusi
Distribusi produk ini dapat dilakukan secara langsung yaitu setelah adanya kesepakatan atau tidak langsung yaitu melalui jasa pengiriman.
4. Analisis Produk atau Operasi
4.1.  Bahan Baku Dan Bahan Penolong
Bahan yang digunakan dalam usaha ini terdiri dari bahan baku dan bahan penolong :
a) Bahan Baku
Bahan baku yang diperlukan dalam usaha ini adalah berbagai macam sparepart dan variasi sepeda motor yang memiliki peluang pasar dikalangan modifikasi yang dimana barang tersebut didapatkan dari agen grosir yang terpercaya dan murah.
b) Bahan Penolong
Bahan penolong yang diperlukan dalam usaha ini adalah website untuk sarana promosi dan keberlangsungan usaha ini.
4.2.  Peralatan Yang Digunakan
a) Laptop
b) Modem 

H. METODE PELAKSAAN PROGAM
Metode yang digunakan dalam pelaksaan progam ini adalah sebagai berikut :
1. Persiapan
Melakukan observasi tentang sparepart ataupun variasi sepeda motor yang sedang marak digunakan dalam hal modifikasi kendaraan dengan cara masuk ke dalam fanspage ataupun group facebook yang berisikan tentang modifikasi sepeda motor yang selanjutnya mencari agen grosir yang menyediakan akan barang tersebut.
Dari hasil observasi yang telah dilakukan, maka terdapat beberapa barang yang sedang laku dipasaran yaitu Karburasi PE 28, Velg Rossi berbagai macam ukuran, Braket Pesek.
2. Pelaksaan
Setelah mendapatkan agen grosir yang diperlukan, maka langkah selanjutnya adalah melakukan investasi barang yang dibutuhkan tersebut. Langkah berikutnya adalah dengan membuat website tersendiri sebagai penunjang usaha ini.
Website tersebut didapat dengan cara membeli domain yang diperlukan dan mengisinya dengan barang dagangan yang berisikan foto, keterangan barang, harga barang serta nomor telefon yang digunakan untuk proses transaksi.
3. Pemasaran
Sasaran Pemasaran
Sasaran pemasaran kali ini adalah kalangan modifikator yang mengalami kesulitan dalam mendapatkan barang yang dibutuhkannya.
4. Promosi
Promosi dilakukan melalui media sosial seperti facebook, twitter dan lain sebagainya.
5. Evaluasi
Evaluasi ini dilakukan untuk mengetahui minat sertta daya beli konsumen akan barang yang diperdagangkan sehingga kedepannya akan digunakan untuk pembaharuan yang bertujuan untuk memuaskan konsumen.

I. JADWAL KEGIATAN
	No
	Kegiatan
	Bulan Ke

	
	
	1
	2
	3
	4
	5

	1. 
	Observasi
	X
	X
	X
	X
	X

	2. 
	Mencari Agen Grosir
	X
	X
	
	
	

	3. 
	Melakukan Investasi Barang
	X
	X
	X
	X
	X

	4. 
	Membuat Website
	X
	
	
	
	

	5. 
	Pemasaran
	
	X
	X
	X
	X

	6. 
	Promosi
	
	X
	X
	X
	

	7. 
	Evaluasi
	
	
	X
	X
	X

	8. 
	Penyusunan Laporan
	
	
	
	
	X



	No
	Keterangan
	Harga Total

	1
	Investasi Awal
	 Rp        8.500.000,00 

	2
	Biaya Operasional
	 Rp           250.000,00 

	3
	Biaya Nonperasional
	 Rp           500.000,00 

	JUMLAH 
	 Rp        9.450.000,00 


J. PERINCIAN BIAYA
Dengan Rincian :

Investasi Awal
	No
	Nama Barang
	Harga Satuan
	Jumlah
	Harga Total

	1.
	Laptop
	 Rp      3.000.000,00 
	1
	 Rp 3.000.000,00 

	2.
	Modem
	 Rp         150.000,00 
	1
	 Rp    150.000,00 

	3.
	Karburasi PE 28
	 Rp         130.000,00 
	10
	 Rp 1.300.000,00 

	4.
	Velg Merk Rossi
	 Rp         260.000,00 
	10
	 Rp 2.600.000,00 

	5.
	Braket Pesek
	 Rp           90.000,00 
	10
	 Rp    900.000,00 

	6.
	Pembuatan Website
	 Rp         750.000,00 
	1
	 Rp    750.000,00 

	JUMLAH
	 Rp 8.700.000,00 



Biaya Operasiaonal
Biaya Operasional di sini yang dimaksudkan adalah pulsa modem yang digunakan untuk mengakses website yang telah dibuat sebelumnya. Jika dalam sebulan membutuhkan RP 50.000,00 maka dalam jangka 5 bulan membutuhkan Rp 250.000,00.

Biaya Nonoperasional
	No
	Keterangan
	Harga

	1
	Transportasi
	 Rp            300.000,00 

	2
	Komunikasi
	 Rp            200.000,00 

	JUMLAH
	 Rp            500.000,00 




Perkiraan Keuntungan
Apabila dalam sebulan mampu menjual 10 buah Karburasi PE 28 dengan profit 30% (RP 39.000,00). Maka dalam sebulan akan mendapat keuntungan 5 X Rp 39.000,00 didapat hasil Rp 390.000,00 dihitung pada bulan pertama. Namun profit dapat dinaikkan hingga 70% apabila pasar sedang ramai dan website online yang telah dibuat sudah banyak dikenal.
Perkiraan tersebut hanya dibuat berdasarkan satu barang yang laku dan dalam jangka waktu sebulan, seiring waktu jumlah barang yang diperdagangkan juga akan ditambah. Sehingga jumlah keuntungan semakin lama juga akan bertambah. 
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