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RINGKASAN
Pegadaian merupakan salah satu lembaga non keuangan yang saat ini sudah berkembang pesat di Indonesia, pegadaian dengan slogannya “Mengatasi Masalah Tanpa Masalah” dirasa sangat membantu masyarakat dalam menyelesaikan permasalahan keuangan yang jumlahnya relative kecil. Maka untuk mengatasi permasalahan keuangan mahasiswa Universitas Negeri Semarang perlu dibangun pula pegadaian disekitar Universitas Negeri Semarang dengan sistem yang lebih efektif dan efisien yaitu sistem syariah. Sistem syariah telah terbukti lebih adil dibandingkan dengan sistem keuangan lain yang ada di dunia.
Pegadaian yang akan kami bangun bernama “GADIS SUTERA” dengan satu akad yaitu akad Al-Qardul Hasan. Al-Qardul Hasan merupakan akad untuk pembiayaan yang dananya digunakan untuk konsumsi saja. Dengan sistem syariah biaya yang harus dibayarkan kepada pemberi gadai jumlahnya disepakati bersama pada saat melakukan akad sehingga pemberi gadai dan penerima gadai sama-sama ikhlas dalam melakukan transaksi.
Melalui program ini diharapkan akan mampu mengatasi masalah keungan mahasiswa Universitas Negeri Semarang dan meningkatkan jiwa wirausaha bagi masyakakat khususnya mahasiswa. 















BAB I
PENDAHULUAN
A. LATAR BELAKANG MASALAH
Mahasiswa,menurut KBBI pengertian mahasiswa adalah orang yang belajar di perguruan tinggi,secara adminitrasi mereka terdaftar sebagai murid di perguruan tinggi. Mahasiswa diharapkan mampu melaksanakan tugas dan perannya, salah satunya adalah sebagai agen perubahan. Dalam melaksanakan perannya mahasiswa sering kali menemui hambatan-hambatan dan masalah. Yang paling sering ditemui adalah masalah mengenai keuangan. Masalah keuangan sering kali menghambat mahasiswa untuk melanjutkan perkuliahannya bahkan tidak jarang mahasiswa yang berhenti kuliah karena permasalahan keuangan.
Media social seperti facebook, twitter, dan blackberry messager saat ini menjadi wadah mereka memperoleh solusi keuangan. Mereka menjual barang melalui media social tersebut dengan harapan dapat mendapatkan keuntungan atau mendapatkan uang. Banyak barang-barang yang sangat dibutuhkan mahasiswa untuk menunjang perkuliahannya seperti : laptop, modem, handphone yang dijual untuk memenuhi kebutuhannya.
Indonesia memiliki banyak lembaga keuangan dan lembaga non keuangan, yang bisa menangani permasalahan mahasiswa tersebut, salah satunya adalah pegadaian. Seperti slogannya yaitu “Mengatasi masalah tanpa masalah” pegadaian dengan kegiatan utamanya meminjamkan uang sebesar nilai taksiran barang yang diagunkan (dijaminkan) telah dipercaya mampu mengatasi permasalahan keuangan masyarkat Indonesia khususnya untuk masyarakat menengah dan menengah kebawah.
Namun, pegadaian konvensional yang ada saat ini masih banyak memiliki kekurangan, salah satunya adalah adanya biaya yang dianggap terlalu tinggi yang harus dibayarkan kepada pihak pegadaian tersebut dan hanya menggunakan satu akad saja yaitu akad peminjaman uang dengan jaminan.
Berdasarkan uraian di atas, maka kami menawarkan solusi untuk permasalahan keungan mahasiswa, khususnya mahasiswa Universitas Negeri Semarang dengan mendirikan pegadaian syariah. Pegadaian dengan konsep syariah diharapkan mampu menangani permasalahan keuangan mahasiswa Universitas Negeri Semarang dan mampu menjadi peluang usaha bagi kami.







B. RUMUSAN MASALAH
Berdasarkan latar belakang yang dipaparkan terdapat beberapa perumusan masalah, sebagai berikut :
1. Bagaimana optimalisasi konsep pegadaian syariah agar relevan digunakan sebagai solusi permasalahan keuangan mahasiswa universitas negeri semarang?
2. Bagaiman cara memasarkan jasa pegadaian syariah?
C. TUJUAN
Program ini dibuat dengan beberapa tujuan, diantaranya adalah sebagai berikut:
1. Mengoptimalkan konsep pegadaian syariah agar menjadi solusi permasalahan keuangan mahasiswa Universitas Negeri Semarang.
2. Meningkatkan ketrampilan dalam memasarkan produk secara efektif dan efisien.

D. LUARAN YANG DIHARAPKAN
Berdasarkan uraian sebelumnya maka luaran yang kami harapkan adalah sebagai berikut:
1. Berdirinya pegadaian syariah yang sehat unggul dan sejahtera di sekitar Universitas Negeri Semarang.
2. Mampu memasarkan produk dengan efektif dan efisien.

E. KEGUNAAN
Kegunaan dari program ini adalah:
1. Meningkatkan jiwa wirausaha dalam diri mahasiswa
2. Mengatasi permasalahan keuangan mahasiswa tanpa harus menjual barang-barang penting untuk menunjang perkuliahan.
3. Meningkatkan kesehjateraan dan taraf hidup mahasiswa dengan membuka lapangan pekerjaan yang di danai oleh pegadaian.








BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
A. ANALISIS PRODUK
1. Jenis, Nama Produk, dan Karakteristik Produk
Usaha yang akan dihasilkan adalah usaha jasa pegadaian dengan konsep syariah. Pegadaian syariah ini kami beri nama “GADIS SUTERA” (Pegadaian Syariah Sehat Unggul dan Sejahtera).
Produk dari pegadaian kami sebagai awal memulai usaha adalah peminjaman dengan agunan barang bergerak. Namun nanti apabila sudah berjalan dengan baik dan lancar kami akan membuat produk-produk baru yang sekiranya relevan diterapkan untuk mahasiswa Universitas Negeri Semarang (Unnes) khususnya dan masyarakat sekitar.
Adapun karakteristik pegadaian kami adalah pegadaian syariah menggunakan akad Al-Qardul Hasan. Akad Al-Qardul Hasan sendiri merupakan akad yang jika dananya digunakan untuk konsumtif.  Rahim akan memberikan biaya upah/fee kepada murtahin (pemberi gadai), karena murtahin telah menjaga/merawat marhum (barang yang digadaikan). Setelah berjalan dan modal yang terkumpul sudah mencukupi untuk pendanaan dengan akad Al-Qardul Hasan maka usaha akan dikembangkan dengan menambah akad dalam pendanaannya yaitu dengan akad Mudharabah  yaitu akad yang digunakan jika dananya digunakan untuk modal usaha (pembiayaan modal kerja & investasi).  Rahim akan memberikan bagi hasil berdasarkan keuntungan usaha yg diperoleh kepada murtahin sesuai dengan kesepakatan.
2. Keunggulan Pegadaian Syariah Gadis Sutera
GADIS SUTERA ini adalah pegadaian syariah yang menggunakan akad Al-Qardul Hasan yang meminjamkan dana untuk konsumtif memiliki beberapa keunggulan:
a. Barang yang diagunkan tetap menjadi milik rahim selama barang belum jatuh tempo, tidak menjadi milik orang lain seperi halnya dijual.
b. Jumlah dana yang dipinjamkan relative kecil sehingga kemungkinan dapat ditebus sangat tinggi.
c. Pembiayaan biaya upah perawatan barang tidak ditetapkan seberapa besar, namun ditentukan melalui kesepakatan bersama antara rahim dan murtahim.
d. Apabila marhum (barang yang digadaikan) dipakai oleh murtahim maka murtahim akan memberikan biaya peminjaman kepada rahim dengan akad yang berbeda ataupun sama.



B. ANALISIS PEMASARAN
1. Pesaing dan Peluang Usaha
Kabupaten Semarang hanya memiliki 24 pegadaian, dan tidak satupun pegadaian tersebut yang berada di kecamatan gunung pati. Sehingga peluang usaha jasa pegadaian sangat besar. Target utama kami adalah mahasiswa Universitas Negeri Semarang, karena jumlah mahasiswa Universitas Negeri Semarang yang berjumlah 33.257 orang, merupakan potensi dan peluang usaha yang sangat baik. Selain itu dalam data dispenduk capil semarang pada bulan Nopember 2013 jumlah penduduk Kec.Gunung Pati adalah 86.862 orang sehingga potensi usaha sangat tinggi. Karena setiap mahasiswa dan masyarakat suatu hari pasti memiliki permasalahan dalam keuangannya dan tidak terjadi secara bersama-sama.
Tabel Jumlah Mahasiswa dan Dosen Universitas Negeri Semarang
	No
	Fakultas
	Dosen (D)
	Mahasiswa (M)
	Rasio (M/D)

	1
	Ilmu Pendidikan
	151
	5232
	34.65

	2
	Bahasa dan Seni
	176
	5908
	33.57

	3
	Ilmu Sosial
	83
	3372
	40.63

	4
	Matematika dan Ilmu Pengetahuan Alam
	192
	3997
	20.82

	5
	Teknik
	161
	4483
	27.84

	6
	Ilmu Keolahragaan
	95
	4184
	44.04

	7
	Ekonomi
	89
	4415
	49.61

	8
	Hukum
	36
	1666
	46.28

	Jumlah
	983
	33257
	33.83



2. Kebijakan Promosi
Promosi merupakan suatu proses yang kegiatannya mengenalkan barang dan jasa (produk) yang dihasilkan dalam rangka meningkatkan jumlah pelanggan. Untuk mengenalkan produk kami, maka kami melakukan promosi dalam bentuk:
a. Promosi langsung dari mulut ke mulut.
b. Menyebarkan brosur dengan menempelkannya di madding kampus dan melalui media sosial seperti: facebook, twitter, blackberry messagger, dan lain-lain.
c. Memasang baliho di depan kantor pegadaian.
d. Memberikan layanan informasi secara online melalui media sosial dan nomor telepon.




C. ANALISIS OPERASI
1. Rencana Pembuatan Produk
Rencana pendirian pegadaian “GADIS SUTERA” selama tiga bulan adalah sebagai berikut:
a. 1 minggu	: 70 transaksi
b. 1 bulan	: 4 x 70 transaksi = 280 transaksi
c. 3 bulan	: 3 x 280 transaksi = 840 transaksi
Tabel Biaya Selama Tiga Bulan

	No.
	Nama Biaya
	Jumlah Satuan
	Biaya Persatuan
	Jumlah

	1
	Beban Gaji 
	720 Jam
	Rp 3.000,00
	Rp2.160.000,00

	2
	Beban Sewa
	3 Bulan
	Rp 500.000,00
	Rp1.500.000,00

	3
	Beban Penyusutan
	3 Bulan
	Rp 300.000,00
	Rp900.000,00

	4
	Beban Iklan
	3 Bulan
	Rp 500.000,00
	Rp1.500.000,00

	5
	Beban Listrik,air,telp.
	3 Bulan
	Rp 70.000,00
	Rp210.000,00

	6
	Beban Perlengkapan
	3 Bulan
	Rp 100.000,00
	Rp300.000,00

	
	Total Biaya Operasional
	
	
	Rp6.570.000



2. Perhitungan BEP Selama Tiga Bulan
a. BEP Harga Produksi	= Total Biaya Operasional
       Jumlah Transaksi
= Rp 6.570.000,00
            840
= Rp 7.821,43
Jadi, pada saat kesepakatan akad, biaya pemeliharaan sebesar Rp 7.821,43 maka berada pada titik impas.
	b. BEP Volume Transaksi	=           Total Biaya									     Pendapatan per transaksi
					= Rp 6.570.000,00 = 525,6 transaksi
					     Rp 12.500,00	
Jadi, pada saat transaksi mencapai 525,6 (526) transaksi maka pegadaian sudah mencapai titik pulang pokok.
c. B/C Ratio			= Pendapatan selama tiga bulan
					      Total Biaya Operasional
					= Rp 10.500.000,00  = 1,598
					    Rp 6.570.000,00
Ratio lebih besar dari satu maka usaha ini layak untuk dijalankan.
d. Perhitungan Laba
Pendapatan upah/fee merawat barang yang digadaikan menyesuaikan kesepakatan, yakni sekitar Rp 5.000,00 sampai dengan Rp 30.000,00 tiap transaksi. Berikut pendapatan dan laba selama tiga bulan
Pendapatan rata-rata 		= Rp30.000,00 – Rp5.000,00 
							2	
= Rp 12.500,00/transaksi
Pendapatan selama tiga bulan	= Rp 12.500,00 x 840
					= Rp 10.500.000,00
Laba Penjualan Selama tiga bulan = Pendapatan – Beban
					= Rp 10.500.000,00 – Rp 6.570.000,00
					= Rp 3.930.000,00















BAB III
METODE PELAKSANAAN
A. PERSIAPAN
1. Persiapan Alat
Alat yang dibutuhkan untuk membuat pegadaian adalah sebagai berikut:
a. 1 unit meja kantor
b. 2 unit kursi kantor
c. 1 unit meja kasir
d. 10 unit kursi tunggu
e. 1 unit rak penyimpan barang jaminan
f. 2 unit binder penyimpan file
g. 1 buah Stempel
h. 1 buah Stapler
i. 1 buah baliho
2. Persiapan perlengkapan
Perlengkapan yang dibutuhkan untuk membuat pegadaian:
a. Kwitansi
b. Alat tulis
c. Staples
d. Tinta Stempel
B. PELAKSANAAN
Tahap pelaksanaan pembuatan pegadaian adalah sebagai berikut:
1. Mencari ruko untuk disewa.
2. Mempersiapkan peralatan dan perlengkapan yang dibutuhkan.
3. Membuat akun medial sosial yang diberi nama “GADIS SUTERA” sebagai sarana promosi.
C. PROMOSI
Kami mempromosikan jasa kami dengan cara promosi langsung dari mulut ke mulut, promosi tidak langsung dengan memasang pamflet di berbagai media sosial, memeberikan pelayanan online di berbagai media sosial , serta memberikan layanan informasi menggunakan nomor telepon seluler.
D. PEMASARAN
Target utama pemasaran kami adalah mahasiswa Universitas Negeri Semarang, maka kami membuat penawaran yang menarik dan ekonomis agar mahasiswa merasa diuntungkan dengan adanya pegadaian “GADIS SUTERA”.
Kami akan meriset secara berkala untuk mendapatkan informasi terbaru mengenai kebutuhan konsumen dan selanjutnya membuat produk baru yang dapat memenuhi kebutuhan konsumen tersebut dengan berbagai pertimbangan dan perhitungan secara matang sebelumnya.
E. EVALUASI
Evaluasi dilakukan untuk mengetahui perkembangan usaha yang dijalankan. Evaluasi dilakukan secara berkala setiap bulannya untuk mengurangi resiko kesalahan yang dapat menghambat usaha. Yang perlu dievaluasi dalam usaha pegadaian antara lain adalah layanan, ketepatan waktu pembayaran oleh pelanggan, kondisi barang yang dijaminkan, dan tanggapan dari pembeli barang yang melewati jatuh tempo.



























BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
A. RANCANGAN BIAYA
Berikut adalah tabel rancangan biaya yang diperlukan untuk memulai usaha pegadaian “GADIS SUTERA”:
Tabel Rancangan Biaya

	No.
	Keterangan
	Jumlah Biaya

	1
	Sewa ruko
	Rp 1.500.000,00

	2
	Peralatan
	Rp 3.500.000,00

	3
	Perlengkapan 
	Rp 1.000.000,00

	4
	Kas awal periode
	Rp 6.000.000,00

	
	Total
	Rp 12.000.000,00



B. JADWAL KEGIATAN
Berikut adalah tabel jadwal kegiatan selama lima bulan:
Tabel Jadwal Kegiatan Selama Lima Bulan

	Kegiatan
	Bulan ke-

	
	I
	II
	III
	IV
	V

	1. Persiapan
	
	
	
	
	

	a. Persiapan tempat
	
	
	
	
	

	b. Persiapan alat
	
	
	
	
	

	c. Persiapan perlengkapan
	
	
	
	
	

	2. Pelaksanaan
	
	
	
	
	

	a. Promosi
	
	
	
	
	

	b. Pelayanan
	
	
	
	
	

	c. Penjualan barang yang telah jatuh tempo
	
	
	
	
	

	3. Evaluasi
	
	
	
	
	

	4. Penyusunan Laporan
	
	
	
	
	








LAMPIRAN – LAMPIRAN
A. BIODATA KETUA PELAKSANA
1. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Sherly Nurmala Dewi

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Akuntansi

	4
	NIM
	7211413006

	5
	Tempat, Tanggal Lahir
	Kebumen, 17 April 1995

	6
	E-mail
	sherlynurmaladewi@yahoo.com

	7
	Nomor HP
	087848409293



2. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 1 Karangtanjung 
	SMPN 3 Kebumen
	SMKN 1 Kebumen

	Jurusan
	-
	-
	Akuntansi

	Tahun Lulus
	2007
	2010
	2013



3. Pembekalan Seminar Ilmiah
	No
	Nama Pertemuan Imiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	-
	-
	-



4. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir 
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	-
	-
	-



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah.
Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul


(Sherly Nurmala Dewi)
B. BIODATA ANGGOTA PELAKSANA
1. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	

	2
	Jenis Kelamin
	

	3
	Program Studi
	

	4
	NIM
	

	5
	Tempat, Tanggal Lahir
	

	6
	E-mail
	

	7
	Nomor HP
	


2. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Lulus
	2007
	2010
	2013


3. Pembekalan Seminar Ilmiah
	No
	Nama Pertemuan Imiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	-
	-
	-


4. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir 
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	-
	-
	-



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah.
Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul


(Ika Fitianingrum)
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1. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	

	2
	Jenis Kelamin
	

	3
	Program Studi
	

	4
	NIM
	

	5
	Tempat, Tanggal Lahir
	

	6
	E-mail
	

	7
	Nomor HP
	


2. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Lulus
	2007
	2010
	2013


3. Pembekalan Seminar Ilmiah
	No
	Nama Pertemuan Imiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	-
	-
	-


4. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir 
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	-
	-
	-



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah.
Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul


(Hendi Purnomo)
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