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1. DATA PERUSAHAAN
	1.
	Nama Perusahaan
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	2.
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	:
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	3.
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	7.
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	:
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	2.
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	:
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	3.
	Tempat tanggal lahir
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	Alamat Asal
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	3.
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	4.
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	7.
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	8.
	Peran di bisnis ini
	:
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3. 
Executive Resume
Mekar_Tech merupakan suatu usaha dibidang jasa servis elektronika meliputi servis televisi, komputer, laptop, handphone. Dan sekarang sedang mengembangkan usaha servis lampu hemat energi yang sudah diterima pasar dengan baik.
1. Visi dan Misi
a. Visi
Memanfaatkan dan mendaur ulang limbah barang elektronika yang sudah tidak terpakai kemudian diperbaiki. Dan menjadi perusahaan nomer satu dibidang teknologi.
b. Misi
Untuk mewujudkan visi tersebut, maka ditetapkan misi-misi yang harus 
dilaksanakan, yaitu:
1) Memperkenalkan jasa layanan Mekar_Tech  yang melayani jasa servis semua alat-alat elektronika.
2) Meningkatkan kualitas hasil servis elektronika dengan tenaga teknisi yang sudah berpengalaman serta komponen perbaikan yang berkualitas.
3) Melakukan analisis pasar dengan menentukan sasaran pemasaran jasa Mekar_Tech.
4) Memperluas akses pemasaran jasa servis Mekar_Tech.
Mekar_Tech adalah suatu usaha dibidang jasa servis segala alat elektronika rumah tangga. Meliputi televisi, komputer, laptop, handphone, kipas angin, lemari es, lampu hemat energi, dan lain-lain. Yang memang kebutuhan barang elektronik bagi rumah tangga memang sangat wajib hukumnya dimasa sekarang. Maka dari itu, usaha ini didirikan untuk membantu para pelanggan yang memiliki alat elektronika yang rusak. Untuk diperbaiki  ditempat kami. Sehingga bisa menghemat pengeluaran rumah tangga.
Rencana pengembangan usaha ini adalah bergerak dibidang reparasi lampu hemat energi atau biasa disebut LHE. Karena harga lampu hemat energi yang sudah ternama mereknya. Memiliki harga lebih dari Rp 30.000,00. Dan banyak masyarakat yang belum mengetahui  bahwa lampu hemat energi yang rusak masih bisa diperbaiki dibagian elektrik dan kacanya . Untuk setiap servis alat elektronika meliputi televisi dan laptop dihargai minimal sebesar Rp.25.000/servis. Estimasi satu hari minimal ada barang yang diservis sebanyak 4 buah. Jadi dalam satu hari memiliki keuntungan Rp.100.000,00 dari hasil servis televis dan laptop saja, itupun belum termasuk apabila ada servis kipas angin, lemar es, lampu hemat energi dan lain-lain.
Dengan penjelasan tadi dapat ditarik kesimpulan bahwa dalam satu bulan diperoleh uang sebesar Rp 3000.000,00 dari servis alat elektronika. Tetapi tidak menutup kemungkinan untuk adanya penambahan hasil pendapatan karena akan dilihat terlebih dahulu dari banyaknya minat konsumen. Karena pengembangan usaha ini akan merambah penjualan lampu hemat energi yang di daur ulang atau disebut lampu rekondisi. Jika konsumen memiliki kepuasan yang tinggi tidak menutup kemungkinan untuk menambah hasil produksi lampu hemat energi rekondisi itu. Usaha Mekar_Tech membutuhkan alat-alat penunjang usaha yang tergolong sederhana dan mudah didapat sehingga dapat mempermudah dalam pencarian alat ketika akan mengembangkan usaha ini.
	
4. Analisa Ide Produk
Usaha servis elektronik ini merupakan hasil gagasan dua orang mahasiswa teknik elektro. Yang ingin mengaplikasikan ilmu yang telah didapat dari kampus. Masyarakat sudah terbiasa memperbaiki alat elektronika mereka yang rusak dibandingkan membeli yang baru karena harga barang elektronik lumayan mahal.
Keunikan usaha yang kami kembangkan adalah mereparasi lampu hemat energi yang rusak dan menjualnya kembali dengan harga lebih murah dari lampu pabrik aslinya. Semisal lampu merk philip dengan daya 23 watt di jual dengan harga Rp 30.000,00. Maka lampu hemat energi rekondisi yang memiliki daya pancar dan kualitas setara lampu philips kami harga Rp 15.000,00. Jadi masyarakat dapat menghemat pengeluarannya. Dan ikut mensukseskan Unnes Konservasi. Karena telah ikut mengolah limbah yang tidak terpakai menjadi barang siap pakai kembali.
Tempat yang mendukung dalam usaha ini juga dapat mempengaruhi eksistensi dari usaha yang akan dikembangkan. Oleh karena itu,tempat usaha yang dipilih yaitu lokasi yang banyak dilewati oleh mahasiswa dan dekat dengan jalan raya. Hal tersebut dimaksudkan untuk mempermudah calon konsumen untuk melihat adanya usaha ini sehingga baik masyarakat ataupun mahasiswa dapat ikut serta menjadi konsumen. Dikarenakan usaha ini telah berdiri selama 12 bulan terhitung mulai semester pertama dari penulis dengan bukti laporan keuangan dan buku daftar konsumen yang kami miliki, serta stroke transaksi servis. Dan dalam perencanaannya dahulu. Untuk menghemat anggaran, lokasi usahanya adalah di sebuah ruko ukurunan 3x5 meter yang kepemilikannya dimiliki oleh orang tua dari penulis. Yang beralamatkan di Jalan Raya Sekaran RT01/RW02 Gunungpati Semarang. Lokasi yang sekarang ditempati memenuhi kriteria yang diinginkan apalagi dekat dengan rusunawa yang dihuni lebih dari 350 mahasiswa yang dapat dijadikan target konsumen. Potensi lain yang dimiliki oleh usaha ini yaitu belum adanya persaingan terhadap jenis produk yang dihasilkan. Di wilayah Unnes belum terdapat wirausaha khususnya dibidang elektronika. Yang membuka usaha menerima jual dan beli lampu hemat energi yang sudah rusak.
 Selain memiliki peluang usaha ini juga memiliki resiko yang harus dihadapi dengan dicari solusinya. Beberapa resiko yang mungkin akan kami hadapi diantaranya adalah:
a. Persaingan
Sekarang ini memang belum ada pesaing yang membuka usaha yang sama di kawasan kampus Unnes. Namun dipusat Kota Semarang sudah beberapa berdiri usaha sejenis. Dan dimungkinkan suatu saat akan merambah ke kawasan Unnes. Oleh karena itu tidak hentinya kami akan selalu promosi tentang usaha reparasi lampu hemat energi. Dan juga selalu meningkatkan kualitas produk yang kami hasilkan.
b. Tenaga Kerja
Dikarenakan usaha ini lebih menekankan ketrampilan dalam pengembangannya. Maka untuk menyiapkan tenaga yang sudah ahli kami akan selalu mengadakan evaluasi kinerja dan juga pelatihan. Selain usaha dijalankan dua mahasiswa Unnes. Usaha ini juga dibantu satu karyawan lepas yang di ambil dari masyarakat sekitar untuk standby menjaga ruko dan membantu usaha servis elektronika.
c. Kebutuhan Sparepart Elektronik
Untuk selalu menjaga kualitas hasil akhir servis. Maka dimungkinkan untuk adanya penggantian sparepart. Dan kami selalu mendapatkan distribusi sparepart dari agen yang sudah ternama. Sebagai contoh untuk sparepart elektronika langsung kami pesan dari daerah Mataram Semarang. Dan untuk sparepart lampu hemat energi langsung kami datangkan dari kota Surabaya.
5. Analisa Pemasaran
Usaha servis elektronika meliputi servis televisi, komputer, laptop dan sedang mengembangkan dibidang reparasi lampu hemat energi ini. Adalah usaha yang masih jarang pesaingnya. Jadi sangatlah jelas apabila usaha ini dijalankan maka memperoleh peluang yang besar dalam ketercapaian pasarnya. Tempat usaha yang telah dijalankan yaitu di daerah kampus Unnes. Sasaran pasar itu adalah salah satu tujuan pemasaran yang strategis. Karena memang sudah menjadi salah satu kawasan padat penduduk di kota Semarang. Dilihat dari jumlah mahasiswa yang lebih dari 30.000 mahasiswa. Dan juga masyarakat asli dan pendatang yang lebih dari 20.000 orang. Kegiatan promosi yang akan dilakukan pada usaha ini yang pertama dengan menyebarkan poster ke area kampus Unnnes dan perkampungan sekitar Unnes. Penyebaran poster ini diharapkan mampu memberikan informasi kepada seluruh mahasiswa dan juga masyarakat bahwa adanya usaha Mekar_Tech. Kedua, penyebaran poster di kost- kostan serta di areal tempat yang banyak dikunjungi masyarakat. Hal tersebut diharapkan dapat meningkatkan pamor dari usaha yang dilaksanakan. Ketiga, melakukan upaya dengan cara membuat suatu web ataupun grup dengan memperkenalkan usaha di dunia maya. Hal tersebut karena sebagian mahasiswa Unnes dan juga masyarakat lebih sering melakukan searching sehingga media ini dianggap cukup efektif untuk menarik minat para pelanggan.
Penerapan harga yang dipakai yaitu dengan melihat kondisi di sekitarnya. Dalam arti melihat usaha sejenis yang berada di daerah lain. Rata-rata untuk sekali servis elektronika minimal dikenai tarif Rp 25.000,00. Dan untuk reparasi lampu hemat energi dikenai tarif Rp 5000,00. Maka dari itu usaha ini juga akan menggunakan tarif yang sudah umum dikenakan. Harga tersebut mudah dijangkau untuk saku mahasiswa dan juga untuk masyarakat. Sehingga kemungkinan untuk banyaknya konsumen dari sisi mahasiswa dan masyarakat sangat besar. Dipandang dari segi pesaing maka usaha ini masih belum ditemukan di kawasan kampus Unnes.
Dalam pengembangannya usaha ini akan memfokuskan pada usaha reparasi dan juga jual-beli lampu hemat energi rekondisi. Oleh karena itu , pengembangan usaha tersebut cukup krusial dalam meningkatkan pendapatan. 

6. Analisa Operasional
Strategi yang digunakan dalam melakukan usaha ini yaitu dengan memaksimalkan waktu yang ada. Pada malam hari akan melakukan servis mesin dari lampu hemat energi yang rusak. Yang sebelumnya diperoleh dari para pengepul barang bekas di kota Semarang.. Usaha ini akan dilakukan sendiri oleh penulis dan dibantu seorang karyawan dari desa Sekaran. Karyawan diperlukan ketika usaha ini ditinggal penulis yang masih berstatus sebagai mahasiswa Unnes. 
Kebutuhan usaha yang akan diperlukan dalam usaha ini tergolong masih sanggup didapatkan dikota Semarang. Oleh karena itu, kemudahan dalam memperoleh kebutuhan usaha dapat dijadikan nilai lebih dalam usaha yang akan dijalankan ini. 
1. Kebutuhan Dan Perlengkapan Usaha Servis Elektronika
	Investasi Awal

	No.
	Nama Barang
	Jumlah
	Harga satuan
	Harga Total

	1
	Timah Solder
	1 roll
	Rp.150.000,00
	Rp.150.000,00

	2
	Kabel komponen
	1 roll
	Rp.10.000,00
	Rp.10.000,00

	3
	Komponen Elektronik
	1 set
	Rp. 1.150.000,00
	Rp1.150.000,00

	4
	Kaca lampu neon
	1 set 
	Rp.1.200.000,00
	Rp.1.200.000,00

	5
	Cairan pembersih PCB
	1 botol 
	Rp.30.000,00
	Rp.30.000,00

	6
	Tiner 
	1 kaleng
	Rp.10.000,00
	Rp.10.000,00

	7
	Isolasi
	1 gulung
	Rp.15.000,00
	Rp.15.000,00

	8
	Cairan flux
	1 botol
	Rp.35.000,00
	Rp.35.000,00

	9
	Lem perekat
	1 botol
	Rp.5.000,00
	Rp.5.000,00

	10
	Baut segala ukuran
	1 set
	Rp.20.000,00
	Rp.20.000,00

	11
	Biaya listrik dan tempat
	
	Rp.3.600.000,00
	Rp.3.600.000,00

	Jumlah Total Investasi awal yang diperlukan
	Rp.6.115.000,00



Tabel 1.  Tabel Biaya Investasi Awal dan Perlengkapan

Dan untuk pengembangan usaha reparasi lampu hemat energi. Maka akan diperlukan beberapa komponen yang mendukung berlangsungnya usaha ini.

	Investasi Awal

	No.
	Nama Baranag
	Jumlah
	Harga satuan
	Harga Total

	1
	Solder Deko 60wwawatt
	1 buah
	Rp.40.000,00
	Rp.40.000,00

	2
	Multimeter Sunwa
	1 buah
	Rp.300.000,00
	Rp.300.000,00

	3
	Handphone
	1 buah
	Rp.300.000,00
	Rp.300.000,00

	4
	Blower Elekrotronik
	1 buah
	Rp.500.000,00
	Rp.500.000,00

	5
	Box komponen
	1 set
	Rp.200.000,00
	Rp.200.000,00

	6
	Label Produk
	1 rim
	Rp.40.000,00
	Rp.40.000,00

	7
	Nota
	2 buah
	Rp.5.000,00
	Rp.10.000,00

	8
	Buku Keuangan
	1 buah
	Rp.15.000,00
	Rp.15.000,00

	9
	Pulpen
	4 buah
	Rp.2.000,00
	Rp.8.000,00

	10
	Neon box
	1 buah
	Rp.100.000,00
	Rp.100.000,00

	11
	Leaflest Promosi
	1 rim
	Rp.100.000,00
	Rp.100.000,00

	12
	Rak Alat Servis
	1 buah
	Rp.50.000,00
	Rp.50.000,00

	13
	Meja Kerja
	1 buah
	Rp.100.000,00
	Rp.100.000,00

	14
	Atraktor Elektronik
	1 buah
	Rp.20.000,00
	Rp.20.000,00

	Jumlah Total Kebutuhan Perlengkapan 
	Rp.1.783.000,00



Tabel 2. Tabel Kebutuhan Perlengkapan Servis Elektronika
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Bagan1. Bagan Organisasi Mekar_Tech

7. Target Usaha 

Untuk memiliki target usaha. Karena sebelumnya usaha ini telah berdiri. Dan rata-rata omset tiap bulan minimal Rp 3.000.000,-. Dalam pengembangannya usaha ini membutuhkan modal tambahan sebesar Rp.7.898.000,00. Yang di investasikan untuk pengembangan usaha elektronika. Merambah jual-beli dan servis lampu hemat energi. Secara rinci gambaran usahanya. Untuk setiap servis lampu hemat energi dikenai tarif Rp.5000,00. Estimasi satu hari ada 50 lampu yang diservis. Ada pemasukan dari servis lampu sebesar Rp.250.000. Dengan kemampuan teknisi dan pemasaran yang dimiliki dan berpengalaman. Pencapaian itu akan lebih mudah untuk tercapai. Untuk penjualann lampu hemat energi rekondisi yang memang sudah diterima pasar dengan baik. Target awal sebesar 20 buah perhari. Dengan harga 15.000/lampu. Maka pemasukan  satu bulan untuk servis lampu adalah 7.500.000,00. Dan untuk penjualan lampu adalah Rp 9.000.000. Proyeksi total pemasukan dari usaha ini tiap bulan adalah Rp.19.500.000. Maka dari itu usaha ini sangat menjanjikan untuk dikembangkan lebih lanjut.

8. Analisa Keuangan
1. Analisis Keuangan dan Pendapatan Pengembangan Usaha Servis Lampu LHE
Produk Dan Jasa yang diperoleh selama
a. 1 minggu		:350 transaksi
b. 1 bulan		:350 x 4 = 1400 transaksi
c. 6 bulan		:1400 x 6 = 8400
Harga penjualan selama 6 bulan
8400 X  5000 = 42.000.000
Total pemasukan = Rp 42.000.000
Total biaya produksi = kebutuhan sparepart+biaya operasional (upah pegawai,listrik dan lain-lain) 
(175000  x 4 x 6) + (225.000 x 4 x 6) 
= Rp 4.200.000 + Rp 5.400.000
= Rp 9.600.000
Keuntungan tiap 6 bulan = Total Pemasukan – Total biaya produksi
				    = Rp 42.000.000 – Rp 9.600.000
				    = Rp 32.400.000
2. Analisis Kekayaan Usaha
a. BEP(Break Even Point)
BEP volume produksi Bacri Express 	= total biaya 
      					      	   tarif 

= Rp 7.898.000
    						  	   Rp 5000 
= 1.579,6 transaksi 
Jadi pada tingkat volume produksi 1.579,6 transaksi, usaha ini berada pada titik impas. BEP ini terjadi setelah berkembang selama 2 bulan.
b. B/C Ratio
B/C Ratio = hasil penjualan    
        total biaya produksi 
     
= Rp 42.000.000
   Rp.9.600.000
  = 4,375
Karena ratio lebih besar dari satu, maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya satuan biaya yang dikeluarkan diperoleh dari hasil penjualan sebesar 4,375 kali lipat.
c. ROI (Returm Of Invention) 
ROI = Keuntungan 
Total biaya 
 	 = Rp 32.000.000
  Rp 9.600.000
 = 3,33 % 
Usaha ini banyak dikembangkan karena setiap pembiayaan Rp.1.000.000, diperoleh keuntungan sebesar 3,33 %
d. Perhitungan pengembalian modal (masa kerja 6 bln) 
Pengembalian	 = keuntungan + penyusutan     x 100 % 
  Jumlah total investasi awal 
          	 = Rp  32.000.000 + Rp. 1000.000 x 100 % 
      Rp 7.898.000,00
      		 =  417,82% 
Artinya modal usaha ini akan terlunasi sebesar 417,82% setiap tahun. Berdasarkan analisis kelayakan diatas maka investasi tersebut layak untuk dilaksanakan. Gambaran usaha yang direncanakan benar-benar menjanjikan untuk memperoleh hasil atau profit ini berpeluang bagi kalangan mahasiswa untuk menciptakan keterampilan berwirausaha yang berorientasi pada profit.
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	RENCANA ARUS KAS (dalam ribuan rupiah)

	Mekar_Tech

	UNTUK TAHUN 2013 – 2014

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Nov 12
	Des 12
	Jan 13
	Feb 13
	Mar 13
	Apr 13
	Mei 13
	Jun 13
	Jul 13

	A.
	PENERIMAAN
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	Penerimaan Penjualan
	7.500.000
	7.500.000
	7.500.000
	7.500.000
	7.500.000
	7.500.000
	7.500.000
	7.500.000
	7.500.000

	 
	Penerimaan Pinjaman
	7.898.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	Sub Total Penerimaan
	15398000
	
	
	
	
	
	
	
	

	B.
	PENGELUARAN
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Solder Deko 60 watt
	40.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Multimeter Sunwa
	300.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Handphone
	300.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Blower Elekrotronik
	500.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Box komponen
	200.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Label Produk
	40.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Nota
	5.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Buku Keuangan
	15.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Pulpen
	2.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Neon box
	100.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Leaflest Promosi
	100.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Rak Alat Servis
	50.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Meja Kerja
	100.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Atraktor Elektronik
	20.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Timah Solder
	150.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Kabel komponen
	10.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Komponen Elektronik
	1.150.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Kaca lampu neon
	1.200.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Cairan pembersih PCB
	30.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Tiner 
	10.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Isolasi
	15.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Cairan flux
	35.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Lem perekat
	5.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Baut segala ukuran
	20.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Biaya listrik dan tempat
	3.600.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	Sub Total Pengeluaran
	4.057.000
	1.584.000
	1.584.000
	1.584.000
	1.584.000
	1.584.000
	1.584.000
	1.584.000
	1.584.000

	C.
	SELISIH KAS
	
	666.000
	666.000
	666.000
	666.000
	666.000
	666.000
	666.000
	666.000

	D.
	SALDO KAS AWAL
	0
	1.152.000
	1.818.000
	2.484.000
	3.150.000
	3.816.000
	4.482.000
	5.148.000
	5.814.000

	E.
	SALDO KAS AKHIR 
(plus prediksi penerimaan)
	1.152.000
	1.818.000
	2.484.000
	3.150.000
	3.816.000
	4.482.000
	5.148.000
	5.814.000
	6.480.000
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