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PROGRAM MAHASISWA WIRAUSAHA UNNES TAHUN 2013

“PDDN Comp” 
Jasa Servis Gadget (Laptop, Komputer, Printer, Android, BB, Smartphone, dan lain-lain)




Ketua 	: Yusuf Saputra/ 2611411016/ Sastra Jawa
Anggota 	: Diyah Ismalaranti/ 4201409040/ Pend. Fisika





FAKULTAS 
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
2013




LEMBAR PENGESAHAN

1. Judul Usaha			: “PDDN Comp” Jasa Servis Gadget (laptop, komputer, printer, android, BB, smartphone, dan lain-lain).
2. Ketua Pelaksana		
a. Nama Lengkap		: Yusuf Saputra
b. NIM			: 2611411016
c. Semester			: 4
d. Jurusan			: Sastra Jawa
e. Fakultas			: FBS
f. Alamat Kost		: Gg. Jeruk 
g. Alamat Asal		: Pasirsari Pekalongan Barat Kota Pekalongan	              
h. No.Telpon/HP		: 087831033533
3. Pembimbing
a. Nama Lengkap		: 
b. NIP			:
c.  Pangkat,Gol		:
d. Jabatan			:
e. Fakultas/Jurusan/Prodi	:
f. No.Telpon/HP		: 
4. Jumlah Anggota		: 1
5. Rencana Biaya	
a. Modal Pribadi		: Rp. -
        Sumber Lain		: Rp  8.000.000,00,-
b. Total			: Rp  8.000.000,00,-
6. Jangka Waktu Pelaksanaan	:  3 Tahun
7. Alamat Lokasi Usaha		: Jl. Tamansiswa Sekaran Gunungpati
  Semarang


Semarang, 20 Maret 2013
Menyetujui,
Dosen Pembimbing					Ketua Tim



							Yusuf Saputra
NIP. 							NIM. 2611411016

A. JUDUL : “PDDN Comp” Jasa Servis Gadget (Laptop, Komputer, Printer, Android, BB, Smartphone, dan lain-lain)

B. LATAR BELAKANG

Sudah saatnya mahasiswa maupun pelajar mampu menggunakan komputer ataupun laptop. Sebab di era seperti sekarang ini, semua orang menggunakan sarana dan fasilitas dunia maya tersebut. Seiring kemajuan iptek mengharuskan siswa dan mahasiswa mengetahui penggunaannya. Apalagi banyak guru dan dosen menggunakan alat itu dalam proses pembelajaran.
Di kalangan mahasiswa membawa laptoppun sekarang ini menjadi kebutuhan primer, karena kegunaan laptop yang sangat penting di dunia perkuliahan. Tak berbeda dengan barang-barang penunjang laptop, seperti printer untuk mendapatkan hasil print out dari tugas, harddisk, flasdisk, dll. Itu merupakan hal yang utama bagi mahasiswa jaman sekarang.
Tidak hanya kebutuhan untuk perkuliahan, mahasiswa juga erat sekali dengan gadget canggih yang dibawa kemana-mana, seperti android, Blackberry, tablet, dll. Baru-baru ini memang produsen gadget berlomba-lomba untuk menciptakan gadget yang semakin canggih, simple, dan  disajikan dengan harga yang cukup terjangkau untuk kalangan mahasiswa. Sehingga kebutuhan mahasiswa akan IPTEK semakin terpenuhi.
Namun diluar hal-hal tersebut tadi, barang-barang yang digunakan tadi tak jarang juga pernah mengalami kerusakan, seperti laptop error, terdapat part atau bagian yang rusak, handphone error, dan kerusakan lainnya. Sebagian banyak mahasiswa tidak tahu-menahu akan kerusakan-kerusakan tersebut, sehingga mahasiswa selalu melimpahkan ke jasa-jasa servis laptop ataupun handphone. 
Segmen pasar yang kita tuju adalah para mahasiswa UNNES pada khususnya dan masyarakat gunungpati. Berdasarkan survey jumlah usaha jasa servis seperti ini masih sedikit, sedangkan hampir seluruh mahasiswa UNNES menggunakan laptop, android, ataupun Blackberry yang sekarang sedang trend. Sehingga dapat dipastikan usaha ini kedepannya akan mendapatkan hasil yang cukup menggiurkan.

C. BIDANG USAHA

	Usaha yang akan kami jalankan adalah Jasa Servis .Jenis jasa yang dihasilkan adalah pelayanan servis laptop, printer, komputer, BB, android, penggantian spare part laptop, dll.
      Bisnis yang akan di jalankan
· Jenis usaha		         	:  Jasa dan Perdagangan
· Spesifikasi Jasa & produk 	: Jasa yang kami berikan adalah jasa servis . Melayani  servis laptop, printer, komputer, BB, android, dll. Di samping itu juga melayani penggantian spare part laptop.
· Pemasaran dan Perluasan	: Pemasaran di lakukan dengan memanfaatkan tempat yang strategi. Di dukung dengan adanya promosi yang intensif kepada para mahasiswa unnes sehingga dapat memperluas jaringan.
· Peluang		           : Usaha ini sangat menjanjikan dikarenakan setelah dilakukan observasi Jumlah tempat servis laptop di sekitar UNNES  hanya ada sekitar 2 tempat servis, sedangkan di lihat dari jumlah pengguna gadget mahasiswa UNNES ± 16.000 dan jumlah  dosen dan pegawai ± 2000 di tambah pengguana lain ± 1000 ,ini adalah populasi yang luar biasa dan peluang yang besar ada di depan mata.
· Tingkat Keuntungan	            : tingkat keuntungan usaha Jasa adalah 30 % , dengan perhitungannya terlampir.
· Pemasok		            : Pemasok di utamakan adalah pemasok yang menyediakan spare part laptop.

 Produk dan jasa
· Jasa yang di berikan adalah servis laptop dan pelayanan penggantian spare partnya.
· Produk  yang akan di jual adalah segala macam spare part laptop.
Lokasi usaha
· Lokasi usaha Service Komputer adalah di jalan Tamansiswa Sekaran Kecamatan Gunungpati,Semarang. Dengan pertimbangan sebagai berikut:
a. Lokasi ini sangat strategis, di pinggir jalan sehingga banyak orang yang tahu.
b. Lokasi masih berada di sekitar UNNES sehingga diperkirakan konsumen yang membutuhkan jasa servis maupun penggantian spare part dari laptop, komputer, HP sangatlah banyak, sehingga mendatangkan keuntungan yang cukup besar.

D.  TUJUAN

Tujuan yang akan dicapai dalam usaha ini yaitu :
a. Menjadikan pusat servis laptop
b. Menciptakan pelanggan tetap bagi setiap  konsumen
c. Meningkatkan pendapatan bagi mahasiswa maupun masyarakat nantinya
d. Menumbuhkan jiwa serta budaya  Entrepreneur ship bagi mahasiswa sehingga tercipta wirausahawan baru

E. MANFAAT
a. Meningkatkan pendapatan bagi mahasiswa dan masyarakat
b. Membuka lapangan pekerjaan baru bagi masyarakat
c. Memfasilitasi para mahasiswa dan masyarakat pengguna gadget di wilayah UNNES
d. Memudahkan mahasiswa untuk servis laptop, karena hampir seluruh mahasiswa menggunakan laptop dan tak jarang laptoppun error

F.  TARGET LUARAN

a. Mengembangkan Skill bagi mahasiswa dalam berwirausaha
b. Menambah pengalaman berwirausaha.
c. Meningkatkan  pendapatan dan mendapat keuntungan usaha.
d. Memiliki jiwa Entrepreneur ship

G. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

· Modal investasi dan modal kerja
PDDN Comp yang sudah berjalan kurang lebih 5 bulan selama ini hanya melayani jasa instal laptop/handphone konsumen dan belum mampu mendatangkan part laptop dalam jumlah banyak dikarenakan kondisi modal sendiri yang kurang, dan promosi yang kurang.
Dengan hal ini diharapkan bisa mendapatkan bantuan modal penuh Rp 8.000.000,00 untuk berlangsungnya usaha PDDN Comp. Selama ini PDDN Comp membuka rumah usaha di jalan Tamansiswa dengan merekrut tenaga kerja teknisi.
Sedangkan kami akan meningkatkan promosi dan memperbanyak persediaan spare part, sehingga diharapkan banyak konsumen yang puas akan servis kami, dengan harga mahasiswa.
· Promosi
Promosi dilakukan melalui pemasangan pamflet serta leaflet di kawasan sekitar kampus Universitas Negeri Semarang serta beberapa di daerah sekitar Semarang. Promosi juga dapat dilakukan melalui media internet.
· Harga Produk PDDN Comp : 
1. Instal	ulang		: Rp   30.000
2. Cleaning mobo	: Rp 100.000
3. Ganti LCD		: Rp 650.000-Rp 900.000
4. Ganti Keyboard	: Rp 350.000-Rp 450.000
5. Ganti Baterai		: Rp 550.000-Rp 650.000
6. Ganti Charger		: Rp 250.000-Rp 350.000
· Manajemen Kelembagaan

Dalam hal ini secara struktural setiap anggota sudah memiliki tanggung jawab yang harus dilakukan namun setiap anggota kelompok saling membantu satu sama lain.
· Strategi meningkatkan citra perusahaan
Strategi untuk meningkatkan usaha PDDN Comp dengan meningkatkan kualitas jasa kami, karena dalam usaha kami ada struktur organisasi yang meliputi ada Pimpinan, bagian Administrasi, bagian Keuangan. dan teknisi. Masing-masing memiliki tugas tersendiri seperti halnya pimpinan bertugas mengkoordinasi semua kegiatan usaha dan mengawasi kinerja bagian keuangan. Bagian Keuangan bertugas konsentrasi dengan kegiatan pembiayaan dan manajemen keuangan perusahaan, serta berkewajiban dalam membuat laporan keuangan tiap bulan. Bagian Administrasi melayani administrasi konsumen, dan teknisi yang memproses barang
Adanya struktur organisasi yang sudah dibuat harapanya sesuai dengan Skill yang di miliki sehingga dapat meningkatkan kualitas dan kuantitas dan dapat meningkatkan  citra perusahaan. 
· Rencana pengembangan pemasaran dimasa yang akan datang
Rencana pengembangan pemasaran dimasa yang akan datang adalah
1. Membuka cabang pada setiap daerah seperti semarang, demak, kudus, jepara.
2. Masing-masing cabang sebagai tempat jasa servis laptop dan komputer
3. Pemasaran baik melalui media elektronik, media masa, facebook, jejaring sosial, dan alamat web lebih banyak lagi dengan tujuan masyarakat lebih mengenal dengan jasa servis kami.
H. RENCANA ANGGARAN BIAYA DAN PERKIRAAN PROFIT
      1. Rencana Anggaran Biaya.
	NO
	JENIS ANGGARAN
	JUMLAH (Rp)

	
	
	UNNES
	Kredit Usaha
	Sumber lain
	Sub total

	1
	Modal investasi 
a. Sarana prasarana 
1) Sewa Toko
2) MMT toko
3) Neon Box
4) Etalase 2 buah
b. Peralatan 
1) Komputer
2) Printer
3) Solder
4) 1 set obeng
	

Rp 1.000.000
Rp    150.000
Rp   750.000
Rp 1.500.000

Rp 1.500.000
Rp    800.000
Rp.     50.000
Rp     150.000
	
	
	

	2
	Modal kerja 
a. Bahan baku 
1) Pembuatan nota
2) Pembuatan leaflet
b. Gaji karyawan 
1)  Gaji Teknisi
2)  Gaji Karyawan
c. Operasional 
1) Transport
	

Rp   200.000
Rp   200.000

Rp  500.000
Rp  300.000

Rp   200.000
	
	
	

	3
	Lain-lain
a. Honorarium pembimbing  
b. Penysunan laporan
	
Rp  500.000
Rp  200.000
	
	
	

	Total
	Rp 8.000.000



b. Perkiraan Profit

	NO
	Jenis Produk/ Jasa
	Jumlah
	Harga Pokok
	Harga Jual
	Profit (Per satuan)

	1.
	Instal ulang
	100
	Rp 0
	Rp 30.000
	Rp 3.000.000

	2.
	Cleaning mobo
	10
	Rp 0
	Rp 100.000
	Rp 1.000.000

	3.
	Ganti LCD
	10
	Rp 550.000
	Rp 650.000
	Rp 1.000.000

	4.
	Ganti Keyboard
	10
	Rp 250.000
	Rp 350.000
	Rp 1.000.000

	5.
	Ganti Baterai
	10
	Rp 450.000
	Rp 450.000
	Rp 1.000.000

	6.
	Ganti Charger
	10
	Rp 200.000
	Rp 250.000
	Rp   500.000

	7.
	Servis 
	60
	Rp 0
	Rp 50.000
	Rp 3.000.000

	Total Profit
	Rp 10.500.000


3. Saldo Akhir
1. Total per bulan		: Rp   10.500.000,00
2. Biaya Operasional		: Rp    8.000.000,00 -
3. Laba bersih per bulan		: Rp    2.500.000,00
4. Laba bersih per tahun		: Rp 30.000.000,00

I. JADWAL KEGIATAN
	Nama Kegiatan
	Bulan Ke-...

	
	1
	2
	3
	4

	Tahapan Persiapan 
a.Persiapan Tempat
b.Persiapan Bahan
c.Persiapan Alat
	
X
X
X
	

X
X
	

X
X
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Pelaksanaan Program
a. Produksi
b. Pemasaran
	
	
	
	X
X
	X
X
	X
X
	X
X
	X
X
	X
X
	X
X
	X
X
	X
X
	X
X
	X
X
	X
X
	X
X

	Penyusunan laporan usaha
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	X
	X


 	
Jadwal kegiatan diatas berlaku selama 1 tahun digunakan untuk mempersiapkan laporan tahunan. Sedangkan untuk tahun berikutnya jadwal kegiatatan menyesuaikan tahun sebelumnya dengan lebih mengutamakan pengembangan usaha.
						
J. PERSONALIA TIM PELAKSANA
1. Ketua Pelaksana Kegiatan
a. Nama Lengkap	   : Yusuf Saputra
b. NIM			   : 2611411016
c. Fak/Jurusan		   : FBS/ Sastra Jawa
d. Pengalaman Bekerja	   : Jual batik Pekalongan
e. Alamat  Rumah 	   : Pasirsari Pekalongan Barat Kota Pekalongan
f. Waktu Untuk Kegiatan :  21 jam/minggu

2. Anggota Pelaksana Kegiatan
a. Nama Lengkap	   : Diyah Ismalaranti
b. NIM			   : 4201409040
c. Fak/Jurusan		   : MIPA/ Pend. Fisika
d. Pengalaman Bekerja	   : Jual jilbab dan bros
e. Alamat  Rumah 	   : Kaliputu gg.6 no. 135 Kudus
f. Waktu Untuk Kegiatan :  21 jam/minggu

3. Dosen Pembimbing
a. Nama Lengkap	   : 
b. NIP			   :
c.  Pangkat,Gol		   :
d. Jabatan fungsional	   :
e.   Jurusan/Prodi	   :
f. Fakultas		   :
g. NO.Telpon/HP	   : 
h. Alamat Rumah	   : 
i. Waktu untuk Kegiatan :    jam/minggu

K. LAMPIRAN


Lampiran 1 Biodata Ketua serta Anggota Kelompok 
a. Ketua 
1. Nama Lengkap	: Yusuf Saputra
2. NIM		: 2611411016
3. Semester		: 4 (Empat)
4. Jurusan/ Prodi	: BSJ/ Sastra Jawa
5. Fakultas		: FBS
6. Alamat kost	: Gg. Jeruk
7. Nama orangtua	: Junaedi
8. Alamat orangtua	: Pasirsari Pekalongan Barat Kota Pekalongan
9. No. Telp/ HP	: 087831033533
10. Riwayat Pendidikan
	No
	Jenjang
	Nama Sekolah
	Tempat (Kab/Kota)
	Jurusan
	Tahun lulus

	1
	SD
	SDN 01 Pasirsari
	Kota Pekalongan
	
	2005

	2
	SMP
	SMPN 08 Pekalongan
	Kota Pekalongan
	
	2008

	3
	SMA
	SMK Ma’arif NU Tirto
	Kab Pekalongan
	TKJ
	2011


11. Prestasi yang pernah diraih 
a. -
12. Pengalaman kegiatan wirausaha
a. Jualan batik Pekalongan
13. Pengalaman kegiatan ekstrakurikuler
a. OSIS
b.Pramuka
14. Pengalaman kegiatan
a. Kopma UNNES
b. Racana Wijaya UNNES
Semarang, 20 maret 2013
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b. Anggota
1. Nama Lengkap	: Diyah Ismalaranti
2. NIM			: 4201409040
3. Semester		: 8
4. Jurusan/ Prodi		: Fisika/ Pend. Fisika
5. Fakultas		: MIPA
6. Alamat kost		: Trisanja Gg. Pisang 
7. Nama orangtua	: Sardi
8. Alamat orangtua	: Kaliputu gg.6 no. 135 Kudus
9. No. Telp/ HP		: 085 741 842 259
10. Riwayat Pendidikan
	No
	Jenjang
	Nama Sekolah
	Tempat (Kab/Kota)
	Jurusan
	Tahun lulus

	1
	SD
	SD N 3 Barongan
	Kudus
	
	2003

	2
	SMP
	SMP N 1 Kudus
	Kudus
	
	2006

	3
	SMA
	SMA N 1 Bae Kudus
	Kudus
	IPA
	2009


15. Prestasi yang pernah diraih
- 
16. Pengalaman kegiatan wirausaha
a. Jualan Jeans
b. Jualan jilbab dan bros
17. Pengalaman kegiatan ekstrakurikuler
a. OSIS SMA
b. Radio kampus UNNES REM FM
18. Pengalaman kegiatan
a. REM FM
Semarang, 20 maret 2013
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Lampiran 2
Biodata Dosen Pembimbing
1. Nama Lengkap	:
2. NIP		:
3. Pangkat, gol	:
4. Jabatan		:
5. Jurusan/ Prodi	:
6. Fakultas		:
7. Alamat		:
8. No. Telp/ HP	:
9. Riwayat Pendidikan
	No
	Jenjang
	Nama Sekolah
	Tempat (Kab/Kota)
	Jurusan
	Tahun lulus

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	



10. Prestasi yang pernah diraih 
a...............................................................
b. .............................................................
11. Pengalaman kegiatan wirausaha
a...............................................................
b. .............................................................
12. Pengalaman kegiatan ekstrakurikuler a...............................................................
b. .............................................................
13. Pengalaman kegiatan
a...............................................................
b. .............................................................

Semarang, .........................2013
Pendamping,

 
NIP..........................................
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